RENE DE LA PEDRAJA TOMAN

ASPECTOS DEL COMERCIO DE CARTAGENA
EN EL SIGLO XVIII

Los estudios que se han publicado hasta el momento sobre la
economia colonial de la Nueva Granada son muy pocos. Un factor
comun a todos €llos es la dependencia casi absoluta de fuentes ofi-
ciales del gobierno espafiol, puesto que los investigadores han con-
sultado los archivos coloniales de Colombia y en muchos casos |os
de Espafia, pero la fuente siempre ha sido la misma: corresponden-
cia de los virreyes, de la audiencia y de toda una gama de empleados
del gobierno espariol®.

Quizas donde mas se ha sentido la ausencia de documentos pri-
vados es en el estudio del comercio en la Nueva Granada: en el
Archivo Histérico Nacional de Colombia hay mas de un centenar
de tomos dedicados exclusivamente al comercio colonial, ademas
de cientos de documentos regados en otros fondos, pero en un casi
cien por ciento el material es de origen gubernamental y nos mues-
tra el comercio como |o veia el gobiernoy no como en realidad o era.
Ademas, a través de los archivos oficiales escasamente se ve €l
dinanismo de los comerciantes, quienes en los siglos XViny XIX
transformarian la economia de Colombia por medio de la implanta-
cion de la agricultura de exportacién. Es imprescindible conocer las
actividades de los comerciantes para poder comprender la trans-
formacién que sufrio la economia de Colombia, y para eso nada
mejlor gue estudiar su correspondencia privada. Gracias a un feliz
hallazgo, en este articulo se trae por primera vez a la atencion de
la critica colombiana la correspondencia entre los comerciantes de
Cartagena. Las cincuenta cartas que el autor encontr6 son hasta
ahora las Unicas en su género correspondientes al periodo colonial

! Inicialmente la consulta de estos documentos significo un avance en la in-
vestigacion, pues se super6 la etapa de escribir la historia econémica a base de
la Recopilacion de Indias y los tomos manuscritos de reales cédulas y o¢rdenes
que guardan los archivos. Algunos historiadores colombianos empiezan ‘a consul-
tar las notarias en pos de datos para la historia econémica y este tipo de inves-
tigacion es muy recomendable, pero los documentos que guardan las notarias
aunque desprovistos del caracter oficial por no emanar del gobierno espafiol, son
propiamente documentos legales con un caracter que pudiéramos llamar semi-
oficial. En todo caso no son documentos privados.
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de Colombia que se conocen hasta el presente. Su valor es extraordi-
nario para darnos una vision directa acerca de los comerciantes de
la Nueva Granada. Es de lamentar que las cartas cubran el escaso
periodo de dos afios, 1782-1783, pero para comprender a un indivi-
duo quizas sea preferible conocer un afo de su vida privada que
toda su vida oficial®.

El actual articulo tiene como objeto principal presentar algu-
nos aspectos del comercio de Cartagena. La primera seccién describe
la estructura que los comerciantes establecieron para el desenvol-
vimiento del comercio. Las dos secciones siguientes muestran el fun-
cionamiento de las actividades de los comerciantes, primero durante
la guerra anglo-espafiola de 1779-83 y después en l|a paz. Y final-
mente, la ultima seccion elabora algunas ideas de la primera para
esbozar por primera vez un cuadro de la clase social de los comer-
ciantes de Cartagena.

1. La Estructura del Comercio.

Para conducir el comercio de la Nueva Granada, |os comercian-
tes de Cartagena crearon una estructura de rutas y apoderados en
América y Espafia. La aboliciéon del sistema de las flotas en 1740 y
el reglamento de libre comercio de 1778 permitieron a los comer-
ciantes de Cartagena nuevas libertades, pero al mismo tiempo exi-
gieron decisiones que en el sistema anterior no habian sido nece-
sarias, de manera que a partir de 1778 encontramos situaciones que
son en parte continuacion del sistema anterior y en parte innova-,
ciones debidas a las nuevas libertades comerciales®.

En cuanto a las rutas maritimas, en apariencia poeos fueron los
cambios. Los barcos salian de Cédiz y venian a Cartagena directa-
mente o por La Habana, haciendo a veces escala en Portobelo, y
casi todos regresaban a Espafia también por La Habana, subiendo
por el canal de la Florida para alcanzar los vientos del occidente
que los conducirian hasta Espafa. Las rutas maritimas siguieron
siendo las mismas, pero ya no tan rigidas, pues un intenso comercio
intercolonial se desarrollé. Por ejemplo, en cuanto a las importa-
ciones para la Nueva Granada, los comerciantes encontraron mas

% Los fondos del Archivo Histérico Nacional de Colombia (citado como AHNC)
se han usado extensamente pero sblo para complementar las caitas privadas de
los comerciantes. Para el unico estudio sobre el comercio del siglo XVIII, véase
Anthony McFarlane, "El comercio exterior del Virreinato de la Nueva Granada:
Conflictos en la politica econémica de los Bortones (1783-1789), "Anuario colom-
biano de historia social y de la cultura, nimeros 6-7 (1971-1972), pp. 69-116, (cita-
do como McFarlane). McFarlane continGa el tema del comercio para los afios
siguientes, pero con un enfoque totalmente diverso, debido en parte alas fuentes
oficiales en que se basé. Ademas se interesa fundamentalmente en la visién glo-
bal del comercio exterior de la Nueva Granada a través de cifras, y* en particu-
lar del impacto del comercio libre en los guarismos comerciales. Las cartas de
los comerciantes cartageneros se encuentran publicadas en el Boletin del Archivo
Nacional de Cuba, tomos 51-52 (1952-1953) en las paginas 179 a 255; seran citadas
en e futuro como BANC con las paginas correspondientes.

3¢C. H. Haring, The Spanish Empire in America (New York: Harcourt, Bra-
ce & World, 1963), pags. 315-16, 319-20.



ventajoso pasar primero por La Habana y por Portobelo antes,de
llegar a Cartagena, puesto que en La Habana siempre habia |la posi-
bilidad de vender algunos de los articulos traidos de Espafa y de
comprar en cambio otros para traer a Cartagena. La Habana tenia
una demanda propia importante, pero muchas veces las cares-
tias o precios altos se debian a la demanda de México, pues casi todo
el comercio de México pasaba también por la Habana; oportunidad
esta que el comerciante cartagenero no queria perder para hacer
alguna ganancia extra. En Portobelo sucedia casi lo mismo, con la
excepcion de que la demanda de articulos para Panam& era menos
importante que la de La Habana, y que Portobelo era un centro de
comercio para la demanda y los productos del Perd. No faltaron
tampoco los casos del comerciante cartagenero que habiendo traido
sus articulos por La Habana o Portobelo, y no satisfecho con los
Brecms en Cartagena, volviera a exportar esos mismos articulos a

ortobelo o La Habana al tener informes de precios mas altos para
sus mercancias en esas ciudades. Sin embargo, a pesar de estas
oportunidades que el libre comercio trajo, se puede concluir que la
mayoria de las mercancias traidas de Espafia efectivamente llega-
ron a Cartagena para ser distribuidas en la Nueva Granada *.

Las posibilidades de reexportaciones y especulaciones en distin-
tos puertos hicieron necesaria la creacion de una red de agentes y
apoderados en América y Espafa. Esta red habia existido desde el
siglo XVI, pero ahora tomd nueva importancia y mayor extension
por el reglamento de libre comercio que intensificé el comercio in-
tercolonial. Nos proponemos ahora presentar la red que construye-
ron en los afios 1782-1783 dos comerciantes cartageneros: Juan
Agustin Pardo y Matheo de Arroyo a quienes podemos denominar
una "sociedad", puesto que Arroyo estaba casado con la presunta
heredera de Pardo, y en realidad estaba manejando todos los asun-
tos de su suegro, ademas de los suyos®. En América Arroyo tenia
varios apoderados, siendo el principal Alonso Benigno Mufoz en La
Habana, quien como enlace entre ?aﬁa, México y Cartagena, tenia
una posicion clave; tambien Jos¢ Antonio Aguirre era igualmente
apoderado de Arroyo en La Habana, pero no disfrutaba de la misma
confianza que Munoz. En Trinidad de Cuba estaba Salvador de los
Monteros como apoderado de confianza de Arroyo, ademas de otro
comerciante, Gines Alarcén; es dificil entender por qué Arroyo man-
tenia un apoderado en Trinidad, pueblo ciertamente secundario a

4 BANC, pags. 185-90, 202-03, 236-38; AHNC Aduanas (Anexo) tomo 5, "libro
de carga y data de la Real Contaduria de la Aduana de Cartagena -afo 1783"
fols. 250-251.

® Serfa muy interesante saber mas sobre estas "sociedades’ o asociaciones
entre los comerciantes. Arroyo era un comerciante nuevo que logré asociarse con
Pardo, y que en afios futuros heredaria los intereses de su suegro. Los apoderados
de Arro(}éo no eran simples empleados, sino comerciantes con sus propias activi-
dades. Como el apoderado en Céadiz era un primo de Arroyo, quizas existia un
lazo mas formal de "sociedad" entre ambos. Los archivos oficiales dicen muy
poco sobre esto, y las cartas de los comerciantes poco mas, pues asumen que los
corresponsales saben perfectamente cudl es la situacion de cada comerciante
respecto al otro.
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pesar de ser el punto de partida de los correos de Cuba para América
del Sur. También habia un apoderado en Portobelo, pero ha sido
imposible identificarlo. Y finalmente, el apoderado mas importante
estaba en Cédiz, y era el primo de Matheo de Arroyo, Estevan An-
drés Arroyo, cuyas actividades seran descritas en la tercera seccion”.

Entre todos estos apoderados y comerciantes se cruzé una co-
rrespondencia constante sobre asuntos comerciales, girando siem-
pre alrededor de las importaciones de Cartagena y las exportaciones
de oro y otros articulos para Espafia’. Los articulos de comercio
seran descritos en detalle en las dos secciones siguientes, en las cua-
les veremos que se importaban en general articulos de lujo, en su
mayoria telas y ropas, ademéas de comestibles finos como vinos y
especias, pero también hierro P/ acero; se exportaba cacao, palo de
tinte, algodon y cueros, pero [a mayoria de las exportaciones eran
de oro, pues como se sgbe, la Nueva Granada pagaba casi todas sus
importaciones con oro°.

Los comerciantes cartageneros se preocuparon por especular con
los productos de la Nueva Granada, pero no |ood|’an olvidar que las
exportaciones de oro constituian la base del comercio; en efecto
una corriente de oro salia de Cartagena pasando por La Habana
hasta llegar a su destino final en Espana; pero lo que mas sorprende
no es la corriente de oro, sino el hecho de que buena parte de las
exportaciones de oro salian de Cartagena no en monedas sino en
libranzas. Es obvio que en 1782 las libranzas eran un instrumento
de intercambio ampliamente reconocido que funcionaba como sigue:
Matheo de Arroyo escribe a uno de sus apoderados una carta libran-
za en la cual pide que se |le entregue a otro individuo una cantidad
especificada, pero por lo general es mas comun que un. apoderado
gire una libranza a Carta%ena para que Matheo de Arroyo la pague
en oro. Por medio de las libranzas se evitaban los riesgos de pérdidas
en los transportes de oro, y con el tiempo muchas de estas libranzas
no se cobraban, pero se seguian usando para comprar otros articul os,
de manera que cuando finalmente se cobraba la libranza, ya habia
pasado por muchos intermediarios. Se debe mencionar que todo el
ano 1782, y parte del aifio 1783 fueron de guerra contra Inglaterra, y
las condiciones bélicas hacian mas atractivo el uso de las libranzas,
pues si los ingleses las capturaban sélo se habia perdido el papel,
mientras que si era oro, todo estaba perdido. Pero aun sin la in-
fluencia de la guerra para hacerlas mas populares, no queda duda
de que las libranzas eran un medio de intercambiar grandes sumas
reconocido por ios comerciantes entre ellos mismos y no solamente
con sus apoderados®.

® BANC, pags. 180-82,190, 194-95, 248-55.

"Desgraciadamente la correspondencia esta incompleta, gues solo existen las
cartas dirigidas a Matheo de Arroyo por sus apoderados en Céadiz, Habanay Tri-
nidad. Faltan las cartas escritas por Matheo de Arroyo en respuesta, ademas de
la correspondencia entre los apoderados.

®Las cartas comprueban estas aseveraciones. Que ademas son corroboradas
por el libro de carga y data citado en la nota 4.

®BANC, pags. 189-90, 192, 199, 204-2Q6, 225, 242, 246.
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Hay otro aspecto de la estructura del comercio que es muy
importante sacar a luz, pues nos revela el significado de los co-
merciantes en la economia. Hay una fuerte tendencia a ver los
comerciantes llegando después del desarrollo de alguna produccion
?/ no como factor decisivo de la produccién misma: en el siglo XVI,
a industria del oro aparece, y los comerciantes se limitan a sumi-
nistrar los articulos de eonsumo a los centros mineros, de manera
que lamineria no parece prestarse a inversiones de |los comerciantes;
pero en cambio la agricultura del siglo XVIII es incrementada por
1I0S mismos comerciantes que invierten en la produccion de frutos
cuya demanda en Europa les rinde pingles ganancias. Por ejemplo,
los comerciantes Estevan Baltasar de Amador y Juan del Real
tenian grandes haciendas donde se producia el algodén y los cueros
para exportacion; no sabemos bien quién cultivaba el cacao, pero en
cuanto al palo de tinte conocemos los detalles de su q(r)oduccic')n y lo
gue es mas importante aun, los detalles de su origen=.

El palo de tinte es un producto de considerable exportacion en
la década de 1780, exportandose 34.672 arrobas entre 1784 y 1788,
ero se deja de exportar después del decenio de 1780-90; por lo tanto
aimportancia del palo de tinte no esta en el volumen de las expor-
taciones sino en lo que nos revela sobre las actividades de los co-
merciantes”. En buena parte la produccion de palo de tinte se debe
a Juan Agustin Pardo, quien decide alrededor de 1780, a causa de
los beneficios ofrecidos en el capitulo 43 del reglamento de libre
comercio de 1778, incluir la produccién de palo de tinte entre sus
actividades comerciales. Pardo dedic6 mas de cinco afos a sus labo-
res en el cultivo del palo de tinte, e invirti6 mas de 80.000 pesos
fuertes para vencer los obstidculos que narra su mismo apoderado
en Espafia, Estevan Andrés Arroyo, también apoderado de Matheo
de Arroyo:

Pardo emprendié a su costa un grueso armamento para €l corte de
este ramo en lugares sumamente distantes, en el Valedupar, y de todas
sus poblaciones, consumiendo un caudal de mucha consideracion, asi en
llevar a @, establecer y proveer de los necesarios alimentos y habitacio-
nes a un gran nimero de trabajadores, como en abrir montes asperisi-
mos, limpiar y enderezar el curso del rio Cesar hasta entonces imprac-
ticable; por ser e primero que emprendié los cortes de palo, y conducir
a Santa Marta por dicho rio, y en no pocas pérdidas, que frecuentes
robos, mermas y quemas que sufrio, no solamente de los innumerables
vagamundos, que se mantienen de la rapifia, Sno aun de los mismos,
gue servian a su salario, cuando no se quedaban como sucedié muchas
veces con € todo de lo que les anticipaba para que dejasen a sus
familias 2.

19 Robert C. West, La mineria de aluvién en Colombia durante et periodo co-
lonial (Bogota Imprenta Nacional, 1972), pags. 99, 108-110; Gabriel Jiménez
Mollnares, Linajes Cartageneros (Cartagena: Imprenta Departamental, 1958),
tomo 2, pags. 71, 120.

"' McFarlane, pag. 88.

12 AHNC Aduanas, tomo 10, fol. 47r. La ortografia se ha cambiado segun el
uso contemporaneo.
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Esta es la vision del comerciante como innovador en una econo-
mia tradicional: invierte sus capitales en tierras virgenes, abre vias
de transporte y contrata personas que por primera vez salen de sus
ambitos familiares de subsistencia para trabajar por sueldos. Méas
tarde, el establecimiento de un estanco del palo de tinte en noviem-
bre 1785 por €l gobierno, arruind en parte a Pardo y a su heredero
Matheo de Arroyo, y aunque el estanco fue abolido en 1789, Arroyo
prefirié después invertir en otras actividades que no corrieran el
riesgo de ser intervenidas por el gobierno. Pero aln asi, una parte
ignorada de la estructura del comercio queda descrita: las activi-

ades del comerciante desarrollando las tierras e invertiendo en
empresas agrligolas a fin de que produzcan frutos de exportacion
para Europa™

Queda una caracteristica del comercio por mencionar, no obs-
tante que se han hecho varias alusiones a ella: su caracter fami-
liar. Sin exageracioén, podemos decir que el comercio de Cartagena
estaba en manos de unas pocas familias y para ver la trascendencia
de este hecho, haremos algunas observaciones. En primer lugar, es-
taban los lazos de sangre que unian a los comerciantes, tal como
hermanos, hijos, primos, etc.; en la actual correspondencia, el lazo
de este tipo se ve entre Matheo de Arroyo y su primo Estevan Andrés
Arroyo. Los lazos de sangre tienen el inconveniente de excluir a
personas capaces que no nacieron en la familia "privilegiada”, y
tienden a producir una cierta rigidez de la empresa mercantil. Aqui
es donde entra en juego el matrimonio: los comerciantes ya estable-
cidos usaban los matrimonios de sus hijas, hermanas y primas para
vincular a la élite comercial a los jovenes aspirantes al rango de
comerciante. En esta correspondencia vemos que Juan Agustin Par-
do, un comerciante de arraigo, casa a su hija con Matheo de Arroyo,
un comerciante que apenas empieza su carrera. Para completar estas
breves nociones debemos aclarar gue debido ala falta de un régimen
legal sobre sociedades y compafiias, los lazos familiares entre los
comerciantes eran la Unica manera de unir con cierta estabilidad
los esfuerzos de mas de un individuo, jugando asi una funcién be-
néfica dentro del comercio, y por tanto no es sorprendente que los
mismos comercI:‘ilantes se preocuparan por estrechar los lazos fami-

e

liares entre si'".

2. Los Comerciantes en la Guerra.

Las cartas de los comerciantes empezaron en tiempo de guerra,
situacion que pudiéramos juzgar anémala, pero también normal si
consideramos las frecuentes guerras en gque Espafia se encontrarla
a medida que avanzaba el siglo XVIII. Pero ésta de 1779-83 fue mas
significativa, pues coincidia con la guerra de independencia de los
Estados Unidos, la guerra que iniciaba el proceso que culminaria en

13 AHNIC Aduanas, tomo 5, lols. 84-90, tomo 24, fols 635-91; Francisco Silvestre.
Descri%cién del reyno de Santa Fé de Bogota gBo ota: Universidad Nacional de
Colombia- Direccion de Divulgacion Cultural, 1968), pags. 109-110.

1 BANC, Pags. 180-81, 232, 248-49.



la emancipacidén suramericana. Salvo si exceptuamos el Memorial
del Conde de Aranda, ningun coetdneo veia las consecuencias de la
independencia de los Estados Unidos; pero todos veian y luchaban
contra otras consecuencias mas directas de la guerra. Desde que
Espafia declar6 la guerra contra Inglaterra el 18 de mayo de 1779,
su comercio se vio trastornado, y ademas el reglamento de libre
comercio de 1778 elaborado supuestamente para facilitar el comercio
entre Espafia y las Indias no habia tenido efecto debido a las con-
diciones de una guerra cuyos preliminares de paz no se firmarian
hasta el 10 de enero de 1783™.

¢Como funcionaban |o comerciantes de Cartagena durante la
guerra? Es preciso ver primero qué efectos generales tuvo la guerra
contra Inglaterra. A pesar de que la marina espafiola, la francesa
y la inciprente norteamericana estaban aliadas, la marina de guerra
inglesa todavia conservaba un poderio preponderante. Los buques
de guerra ayudados por corsarios ingleses, lograron romper, y a ve-
ces paralizar, el comercio entre Espafia y las Indias, que consistia
como ya se describié en vigjes entre Cartagena, Portobelo, Veracruz,
Habana y Espafa. Estos viajes llevaban [os productos de América
—minerales y agricolas— a Espafia, y traian en cambio mercancias
europeas para América, procurando mantener estables los precios en
los diferentes puertos, puesto que precios bajos en un puerto y altos
en otro producian expediciones de los comerciantes con cargamentos
para aprovechar |os Preuos altos. Pero si aun durante la paz habia
desequilibrios entre los precios de distintos puertos, es bien fécil
suponer las diferencias que se produjeron durante la guerra.

En efecto, el peligro de capturas por parte de los ingleses subia
los precios de los articulos, y una funcién de los apoderados de Arro-
yo erainformarse de cudles articulos estaban en mayor demanda en
Cartagena, Habana y Céadiz. Aunque la interrupcion del comercio
produjo la escasez que contribuy6 al alza de los precios, hubo otros
factores que también los modificaron. Por ejemplo, las noticias mi-
litares ponian en juego los factores psicolégicos: los precios de las
telas estaban sumamente altos en La Habana con la noticia del
asedio de Gibraltar, pero bajaron cuando se supo que los ingleses
lograron introducir viveres a la guarnicién. Las noticias militares
podian ocasionar dafios a las especulaciones comerciales, pero en
general cualquier embarcacion espafiola que Io%rara pasar el blo-
queo inglés tenia aseguradas jugosas ganancias™.

Fueron tantos los alicientes de ganancias por la escasez en los
distintos puertos, que las autoridades espafiolas, para evitar mayores
péerdidas en sus buques, que resultaban facil presa a los ingleses,
Instituyeron parcialmente un sistema de puertos cerrados y de con-
voyes. No disponemos de datos suficientes para afirmar que Carta-
gena fue cerrada, pero como muchas de sus exportaciones pasaban
por La Habana, con frecuencia sufrieron demoras debidas al cierre
del puerto de La Habana. Hay indicaciones para creer que el puerto

5 McFarlane, pags. 69-70.
8 BANC, pags. 181, 183, 185, 188.
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cerrado en La Habana era s6lo para las expediciones que iban a
Espafa, mientras que los buques que venian o iban de Cartagena es
probable que podian salir libremente. La idea del puerto cerrado
consistia en Cfue ningun barco podia salir de La Habana para Euro-
pa hasta que las autoridades portuarias Juzgaran que habia suficien-
te fuerza naval Faraagroteger un con\i/i(éy de barcos mercantes. El
gobierno espafiol estaba muy preocupado por el oro y la plata de
América que llegaban a La Habana para seguir a Espafiay que eran
indispensables para las finanzas de la guerra, pero tampoco descui-
daba los aspectos de la guerra econémica y no queria que el comer-
cio espafiol sufriera demasiadas pérdidas, por lo tanto faculté el
comercio legal con los extranjerosc;/ aln toler6 el contrabando. Asi,
el oroy laplatallegaron a Espafia durante |a guerra, pero los comer-
ciantes cartageneros tuvieron mil dificultades para hacer llegar los
productos agricolas a Espafia, y fue imposible abastecer la demanda
en la Nueva Granada por medio solamente del comercio legal*’.

El cierre del puerto de La Habana caus6 perH'uicios a los comer
ciantes cartageneros como puede apreciarse en el siguiente caso que
detallamos. Matheo de Arroyo habia enviado a su apoderado Alonso
Benigno Mufioz, en La Habana, cargamentos de palo de tinte pro-
cedentes de las actividades de su suegro en Valledupar, cacao del
Magdalenay cueros de algunos de los ranchos en la costa de Carta-
gena. El apoderado Mufioz decidiria si el cacao debia remitirse de
LaHabana a México o a Espafia, segun los informes de precios, pero
el palo detintey los cueros eran para Espafia. Estos cargamentos lle-
garon a L; Habana procedentes de Cartagena a fines de 1782, pero
enseguida tropezaron con el cierre del puerto. Mufioz hizo todo lo
posible para conseguir permiso para que pudieran zarpar unos cuan-
tos barcos con los cargamentos de |la Nueva Granada, pero todo fue
en vano. Las autoridades alegaban que hasta que no llegaran los
barcos de guerra procedentes de Veracruz cargados de plata, ningin
barco podia zarpar para Espafa por riesgo de caer en manos de los
ingleses. Llegé el convoy de guerra procedente de Veracruz en enero
de 1783, pero nada se resolvié, dejandose el asunto como olvidado,
cuando de repente el 9 de febrero se anuncio6 la salida de los buques
de guerra para Espafia el 20 de febrero, con todos los buques mercan-
tes que los quisieran acompafiar. La confusion fue inmediata pues
todos los comerciantes se apuraron a alistar embarcaciones y oficia-
lizar registros. Mufioz tuvo mala suerte, y le fue imposible embarcar
el palo de tinte ya que la balandra que habia contratado no tuvo
tiempo de retirar el lastre antes de que zarpara el convoy. Pero par-
te del cacao y de los cueros fueron embarcados en el convoy, que
como representaba la acumulacion de las exportaciones de América
por bastantes meses, tenia un valor incalculable —entre 36 y 40
millones de pesos fuertes— todo escoltado por cinco navios ademas
de otros buques menores de guerra. Fuera de no haber podido
embarcar el palo de tinte, el cierre del puerto y su repentina
suspension causaron estragos en la mercancia que pasd meses en

" BANC, pégs. 18385, 183 191
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La Habana, y ademas la llegada de un solo inmenso convoy tendria
que reducir los precios en Espafia momentaneamente, lo cual se
habria evitado en el caso de que las embarcaciones hubieran podido
arribar una por una'®,

Queda otro aspecto por hacer notar en las actividades de los
comerciantes durante la guerra: el corso. Los comerciantes cartage-
neros tuvieron pérdidas causadas por los ingleses, pero a mismo
tiempo trataban de compensar con el corso sobre el abundante co-
mercio inglés. Matheo de Arroyo hizo una libranza a Mufioz en La
Habana, para que pagara a Salvador de los Monteros parte de los
gastos para armar un corsario. Salvador de los Monteros armé el
corsario en Trinidad de Cuba para atacar al comercio inglés, pues
quizas dicho pueblo estaba mas estratégicamente situado para el
efecto. El corsario al mismo tiempo llevaba cargamentos, y fuera
del corso, hizo varios vigjes a Cartagena desde Trinidad con el
propio Salvador de los Monteros como capitan. Es de notar que
Monteros, fuera de dedicarse al comercio, era ademas capitan de
distintos barcos, lo que sugiere que probablemente en esta forma
empezo su carrera de comerciante. El corsario de Matheo de Arroyo
no dio mucho resultado; ya antes de emprender la actividad, Mufioz
habla advertido a Arroyo "no sé por qué te has metido en eso, con
asuntos que no has de poder ver" y en efecto fueron pocas las
ganancias *°. El corsario hizo tres presas inglesas, pero resultaron
haber ocurrido después de declarada la paz, y tuvieron que ser de-
vueltas a Jamaica. Monteros quedé en Trinidad con el corsario
abandonado y arruinado, tratando de buscar algin comprador, pero
sin éxito. No obstante el aparente fracaso del corso hecho por Mon-
teros a nombre de Arroyo, otros comerciantes lo hicieron con mayor
éxito, y de todas maneras el corso era una entre tantas especula-
ciones a las cuales los comerciantes cartageneros recurrian cuando
el momento parecia propicio para las ganancias®.

La guerra no podia seguir sin llegar a su final, y es muy inte-
resante la reaccion de los comerciantes ante la paz. Los prelimina-
res de la paz fueron firmados el 20 de enero de 1783, pero mientras
los respectivos canjes de ratificaciones y el vigje de las noticias hasta
América, transcurrieron dos meses. El 31 de marzo Mufioz comunico
a Arroyo la noticia de la paz; por esta época Mufoz preparaba la
embarcacion de un convoy con el carey, los cueros y el cacao que
Arroyo le habia remitido de Cartagena, pero con la llegada de la
Paz a necesidad del convoy desaparecio, y Mufoz decidid enviar
0s productos citados en distintas embarcaciones a diferentes puertos
de Espafia, ya que cada comerciante quedo6 en libertad de hacer lo
que mejor le pareciera. Las actividades de Mufioz para embarcar ré-
pidamente los frutos revelan su pesimismo respecto al efecto de la
paz en el comercio, como €l mismo decia "en parte lo he sentido,

B BANC, pags. 204-206, 208-200.
Y BANC, pag. 209.
D BANC, pégs. 197-98, 206, 209, 247.
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pues es regular bajen los frutos en Espafia-paciencia’®'. Hay mu-

chas Indicaciones que sugieren que a pesar del menor volumen de
comercio y las muchas pérdidas, los comerciantes lograban mayores
ganancias con la escasez y precios altos que ofrecian la guerra. Por
tanto, no podian ver la llegada de la paz con demasiado optimismo,
y a mismo tiempo la paz significaba que el gobierno espafiol iba a
volver a establecer las restricciones suspendidas durante la guerra,
en particular la de comerciar en puertos extranjeros.

3. Los Comerciantes en la Faz.

Para abril de 1783 era cierta la noticia de la paz en Cartagena,
y en cuanto al comercio, eran de esperarse cambios inmediatos, al-
gunos de los cuales, en efecto, se manifestaron enseguida. En primer
lugar, los precios artificiales causados por los blogueos y otros Im-
pedimentos de la guerra desaparecieron, y con ellos la posibilidad
de ganancias espectaculares con pocas mercancias. En segundo
lugar las pérdidas y los riesgos en la navegacion también desapa-
recieron, y el comerciante podia enviar sus mercancias de un puerto
a otro sin temor de que le fueran apresadas por el enemigo. La
seguridad de comerciar compensaba las ganancias —siempre al eato-
rias— del corso. La seguridad de navegacion traia otras consecuen-
cias: fletesy uros mas bajos, ademéas de eliminar la necesidad
de transportar las mercancias caras o los metales preciosos en
buques de guerra con sus fletes mgg altos. Pero al mismo tiempo
disminuyd lo que quizas caracterizaba mas al gomercio durante la
guerra: el comercio con los puertos extranjeros™.

En el primer afio de paz —1783— llegaron cuarenta y tres bu-
ues de puertos extranjeros, y en cambio solo Ilegaron ocho de
ﬂoaﬁa. La razon de este comercio es muy sencilla, pues las auto-

ridades en la Nueva Granada habian dado permiso a particulares
para ir a puertos neutrales durante la guerra y como muchas de
estas expediciones no habian regresado o ain no habian salido, se
les reconoci6 el derecho de introducir las mercancias extranjeras
que habian comprado en puertos neutrales en tiempo de paz. Pero
la idea era que aunque se seguirian reconociendo los permisos ya
concedidos, no se darian méas permisos nuevos, puesto que con la
llegada de la paz el prodpésito de los permisos habia desaparecido.
El gobierno espafiol se demord en prohibir el comercio con los ex-
tranjeros, y hasta el 20 de enero de 1784 no expidié la real orden
3ue cerraba la Nueva Granada a ese tipo de comercio. Pero poco
espués, el 20 de agosto de 1784, el propio gobierno espafiol reco-
noci6 el derecho de los comerciantes cartageneros de introducir en
las posesiones espariolas las mercancias adquiridas en puertos ex-
tranjeros durante la guerra. De todos modos, para el afio 1785 el
Arzobispo Caballero y Gongora, ahora como Virrey, adopté la poli-
tica de emitir licencias a 10s comerciantes para ir a puertos extran-

2L BANC, péag. 214; véase pags. 213-16 sobre el anuncio de la paz.
2 BANC, pags. 185, 194, 204, 228-29.
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jeros. Podemos afirmar, que a partir de la participacion de Espafia
en la guerra de independencia de los Estados Unidos, el comercio
con puertos extranjeros ocupé un renglon fluctuante pero perma-
nente dentro del comercio total de la Nueva Granada®.

Aunque se puede explicar la continuacion del comercio con
puertos extranjeros por medio de una serie de eventos —la guerra,
continuacion de permisos después de la guerra, la politica de licen-
cias de Caballero y Gongora— si generalizamos mas podemos ver
una corriente profunda y de una duracion mas larga. Se trata nada
menos que del ale]jamiento econémico entre Espafia y la Nueva
Granada, que manifestandose por primera vez a través del comer-
cio, anunciaba la futura separacion politica entre ambos paises. El
gobierno espariol fracasd en su intento de integrar econémicamente
asus territorios de America y de Europa, y la prohibicion del comer-
cio exterior que el Virrey Gil y Lemus implantara con tanta difi-
cultad por tan poco tiempo en 1789 seria abolida por las guerras de
la Revolucion Francesa, e iniciaria el proceso que culminando con
laindependencia, garantizo el comercio exterior ala Nueva.Granada.

El fraeaso de Espafia es mas obvio en el género de mayor im-
portacion para la Nueva Granada: las telas y las ropas. Uno de los
objetivos de los Borbones era el establecimiento de fébricas de telas
en Espafa para abastecer a América y al mismo tiempo suprimir
las importaciones del exterior. A pesar del aumento la produccion
en Espafia nunca fue suficiente, y de todas maneras los criollos de
América preferian las telas de otra procedencia. Los comerciantes
cartageneros estaban muy conscientes de la estimacion por las telas
extranjeras y se preocuparon por informarse mutuamente acerca
de aquéllas con mayor demanda como tafetanes, damascos, rede-
cillas, sayas de raso, rasos lisos, etc. La moda indudablemente te-
nia su influencia, y los comerciantes procuraron comprar las telas
y las ropas que encontraban mejor mercado, para poder informar,
como Mufioz a Arroyo "he logrado en pocos dias vender sobre 2.500
con regular utilidad a los siguientes precios" refiriéndose a distintas
telas®®” Ademés, los comerciantes en Cartagena muchas veces hi-
cieron encargos especificos de telas a sus agentes en Espafia, |0
que significa que existian criollos acaudalados en la Nueva Granada
gue exigian calidades especiales de telas y de ropas, y que no se
conéen_taban con cualquier tela que las fébricas de Espafia pudieran
producir.

Una parte de la correspondencia entre Arroyo y sus apoderados
esta dedicada a la compra y venta de telas y de ropas; la mayor
parte de la correspondencia esta dedicada a las negociaciones res-
pecto al mercadeo de las exportaciones de la Nueva Granada que
no son de oro, como los cueros, el cacao, el palo de tinte y el algodon.
No es muy dificil ver por qué los comerciantes concentraban su
atencion en estos pocos articulos de exportacién, a pesar que el 90

2y éase el Apéndice B en McFarlane, pag. 112, donde una tabla comprueba
esta aseveracion para los afios 1783-1790; ademas, pags. 95-86.
24 BANC, pag- 220.
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por ciento de las exportaciones de la Nueva Granada eran de oro.
El oro no ofrecia las oportunidades para especular gue las otras
exportaciones por el simple hecho de que con el oro solo se podian
comprar las importaciones. En cambio, con el cacao, los cueros y
otros articulos de exportacion, el comerciante podia realizar mul-
tif)les operaciones que prometian excelentes ganancias. Por ejem-
plo, con el cacao, Arroyo lo podia enviar a La Habana para remitirlo
a Espafia, pero su apoderado Mufioz en La Habana podia venderlo
en México con mejores precios 0 hacer trueques por otros articulos,
y después siempre se podia remitir el producto de la venta a Espafia
para comprar las telas y ropas que la Nueva Granada deseaba.
Asi, habia doble oportunidad de ganancia para el comerciante en
la venta de los articulos de exportacién, y luego en la compra de los
articulos de importacién para vender en la Nueva Granada. Pero
en la compra con oro de telas en Espafia las ganancias quedaban
reducidas a Iza diferencia entre el precio de compra de las telasy el
de su venta®.

Para ver mejor como funcionaba el comercio de la Nueva Gra-
nada con Espafia, examinemos en mayor detalle las actividades de
Estevan Andrés Arroyo, el apoderado y el primo de Matheo de Arroyo.
Estevan Arroyo estaba en Céadiz y tenia sin duda funciones muy
importantes, pues debia tomar muchas decisiones tocantes al co-
mercio de la Nueva Granada. Estevan recibia la mayoria de las
mercancias que Matheo de Arroyo habia embarcado en Cartagena,
exceptuando las ventas que Alonso Mufioz hubiera hecho en La
Habana, en cuyo caso Estevan recibia el producto de estas ventas.
Generalmente Estevan estaba encargado de vender las mercancias
traidas de Cartagena, buscando el mejor comprador en Espafia,
aungue probablemente muchas de estas ventas terminaban yendo
a otros paises europeos. Como antes hemos dicho el comerciante car-
tagenero lograba mayores ganancias cuando podia vender productos
de la Nueva Granada que no fueran oro,dy or tanto la venta de
estos productos en Europa era la actividad en que mas interés
mostraba.

Pero fuera de tener que vender las exportaciones de |la Nueva
Granada, Estevan era el responsable de conseguir los productos
para remitir a Cartagena. Compraba telasaY ropas, OIpero inmedia-
tamente se le presentaban complicaciones al tratar de cumplir con
los encargos que le hacia Matheo de Arroyo desde Cartagena, Este-
van conocia las calidades de la produccion espafiola que en general
no satisfacian los gustos de la Nueva Granada, y por tanto era
menester comprar géneros de Francia o de otros paises europeos.
No se presentaban mayores dificultades para conseguir estos gé-
neros prohibidos en Espafia, pero su introduccién a la Nueva Gra-
nada requeria mayores cuidados. Si el lector no lo ha sospechado
ya, nuestros comerciantes ejercian el contrabando de una manera
tan regular que hasta ellos mismos lo llegaron a considerar como

. ®En las cartas € autor ha encontrado sdis referencias a oro y diez
libranzas, en cambio las referencias a exportaciones del algodon, caCeo, pal
tinte, etc., son innumerables.
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normal. La manera mas comun de hacer el contrabando era la de
hacer pasar los géneros extranjeros por géeneros espafioles utilizan-
do registros falsos. Pero se daban casos como el de la tela de galones
en que era imposible ocultar su origen extranjero, y entonces Es-
tevan avisaba a su primo Matheo de Arroyo que en otro cargamento
venia una caja sellada para que tuviera cuidado en las aduanas.
Este uso de las cajas selladas se generaliz6 entre los comerciantes
de Cartagena y de Santa Fe, pues un memorial de 1785 pide que las
aduanas de Cartagena no abran las cajas procedentes de Espana pa-
ra Santa Fe alegando todas las razones imaginables sobre Ios(Perjui—
cios que sufre la carga, la demora, etc., pero ignorando cuidadosa-
mente la verdadera razon: el hecho de contener contrabando. Los
comerciantes de Santa Fe pedian que las cajas fueran abiertas en
las aduanas de Santa Fe, naturalmente después de haber aprove-
chado mil oportunidades de extraer el contrabando en la ruta desde
Cartagena a Santa Fe. El Virrey concedi6 |o que pedian los comer-
ciantes de Santa Fe, pero un arno después, en julio de 1786, el go-
bierno espafiol cerr6 esta puerta abierta al contrabando, el cual no
por egtozﬁdlsmlnuyé, sino que facilmente encontré nuevas vias de
entrada“”.

El éxito de Estevan Arroyo dependia de vender a precios altos
los productos de la Nueva Granada, y de comprar a precios bajos
las importaciones, pero cuando las remesas o libranzas de dinero
pagaban B_or las importaciones aunque se simplificaba la transac-
cion, también se disminuian las ganancias. Ademas el apoderado en
Cadiz laboraba bajo una estructura deficiente: mientras que las
mercancias de la Nueva Granada o las remesas y libranzas de plata
le llegaban segln el arribo de los buques o convoyes, en cualquier
momento se podian presentar las oportunidades para comprar ar-
ticulos a precios bajos. La Unica solucién era conseguir y embarcar
los articulos por medio de pagarés, que tan pronto como |legaran
los buques de Cartagena Estevan Arroyo estaria en condicion de
redimir. Desgraciadamente para Estevan Arroyo, los buques de la
Nueva Granada llegaban irregularmente, mientras que los acreedo-
res venian puntualmente a cobrar, como |lo muestra este parrafo
patético:

No te quiseras ver como rae veo, rodeado de apuros por los débitos,
todos se me presentan con los pagarés cumplidos, de nada me han ser-
vido los envios para verme en descubierto, y tener que dar mi casa a
contestacion, Auzga mi_causa, premia su méito, no guardo otro que €
gue me mandes € aUficiente caudal para pagar los débitos antiguos y
presentes, en tan corto plazo como la espera hasta la llegada de un
proximo convoy, S esos avises na fe llegan en tiempo para que los re-

medies, ¢cud serén mis cuidados?<"
La ultima carta conocida de Estevan Arroyo es del 7 de marzo
de 1783. Todavia se muestra angustiado por los acreedores, pero
como siguié siendo apoderado por lo menos hasta 1789, se puede

% BANC, pags. 184, 191-92, 200, 204, 206, 219-20, 343, 249-55; AHNC, Aduanas,
tomo 20, fols. 179-89.
27 BANC, péag. 249.
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sospechar que las tribulaciones y lamentaciones eran parte de su
trabajo, y que a pesar de ellas tuvo relativamente bastante éxito
como apoderado de Matheo de Arroyo en Cédiz.

Para concluir esta seccién, bastan algunas palabras sobre un
articulo de menor importancia pero que fue importado regularmen-
te durante los ultimos afios de la colonia. Se trata de la cera de
La Habana, articulo muy codiciado en México por su calidad supe-
rior para las velas en las iglesias. México y la Nueva Granada com-
praban mucha cera de La Habana, y hay casos en que los comer-
ciantes eran intermediarios para los religiosos en Santa Fe que
necesitaban la cera para sus iglesias. Matheo de Arroyo sabia que
siempre habia una buena demanda para la cera de La Habana, y
tomaba el cuidado de encargar regularmente a Alonso Mufioz can-
tidades a veces grandes de ella. EI gobierno espafiol habia reducido
los derechos arancelarios, asi que la cera era un articulo de facil
importacion y venta asegurada, por lo que no sorprende que los
comerc_iantzgs cartageneros no hayan descuidado esta fuente de
ganancias “°.

4. La Clase Social de los Comerciantes.

Al empezar a hablar sobre la clase social de los comerciantes en
Carta%ena, se tropieza con un problema que de no ser resuelto, pu-
diera hacer innecesaria la discusion sobre ella: la mayoria de los
comerciantes eran espafioles, y este hecho nos obligaria a hablar de
la clase espafiola de comerciantes, si es que no se hacen algunas
aclaraciones. En primer lugar, los comerciantes de Cartagena esta-
ban directamente vinculados a la economia de la Nueva Granada, y
raras veces comerciaban con articulos originados en otras colonias
espafiolas. Ser comerciante requiere una serie de relaciones con ofi-
ciales y particulares, ademéas de constante atencién a los precios y
productos de una region, y por lo tanto el comerciante de Cartagena
nunca pasaba a ser comerciante en otra ciudad fuera de la Nueva
Granada. Asi que el espafiol que se residenciaba en América para
gjercer el eomercio, tenia que escoger un pais en donde pudiera
especializarse en sus exportaciones e importaciones. Desde un solo
sitio —en nuestro caso Cartagena— el comerciante mantenia una
correspondencia continua con sus compradores dentro de la Nueva
Granada y sus apoderados fuera del pais, |o que ha ocasionado que
esta clase de comerciantes se |lame en Estados Unidos "sedentarios".
Aunque propiamente hablando, los comerciantes de Cartagena de
vez en cuando hacian vigjes que pudiéramos Ilamar de "inspeccion”,
ocasionados por asuntos importantes que el comerciante queria ma-
nejar personal mente.

_El hecho de ser los comerciantes "sedentarios" en Cartagena los
obligaba a tomar una parte directa, y a estrechar lazos con la
Nueva Granada. Una vez establecido, el comerciante tendria suerte

% AHNC, Aduanas (Anexo), tomo 5, fols. 262r, 301r, 309v, 3Hv, 327v, 364r;
BANC, pags. 182, 207, 216, 231-33; Alejandro de Humboldt, Ensayo politico sobre
el reino de la Nueva Espaha (México: Editorial Porrta, 1966), pags. 304, 472, 474.
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de regresar a lo sumo una o dos veces mas a Espafia durante su
vida, y répidamente los recuerdos de Juventud de su Espafa irian
siendo desplazados por la realidad de vivir en la Nueva Granada.
Los comerciantes quedarian tan plenamente identificados con la
Nueva Granada, que en vez de limitar su comercio a Espafia, no
tendrian la menor duda en comerciar con los extranjeros o hacer
el contrabando en contra de los intereses de la misma metrépoli.
Aungue la mayoria de los comerciantes eran espafioles (no se debe
olvidar que siempre habia algunos oriundos de la Nueva Granada
—véase la nota 31—) estaban tan vinculados a la viday a comer-
cio de la Nueva Granada, que el comportamiento entre ellos y los
neogranadlnos apenas se puede distinguir. Los memoriales a go-
bierno estan firmados por los comerciantes espafioles y neograna-
dinos, y revelan acuerdo entre ambos grupos.

Al establecerse el comerciante espafiol en Cartagena, se encon-
traba con varias dificultades sociales debido a su origen. EI comer-
ciante espafiol rara vez tenia alguna alcurnia, y por lo general era
de origen humilde, pero a través de sus esfuerzos, habla logrado
acumular capital y aprender el manejo del comercio. Algunos em-
pezaban sus carreras como capitanes de barcos, otros como agentes
en comisiones de otros comerciantes, y otros hablan subido de la
clase social de los mercaderes haciendo mayores especulaciones con
éxito hasta poder participar en el comercio de ultramar. En general,
podemos decir que el comerciante importaba y exportaba, y el mer-
cader se limitaba a comprar y distribuir dentro del pais lo que el
comerciante ofrecia. No queda ninguna duda de que los comercian-
tes eran hombres préacticos, duefios en finanzas y comercio, pero
a veces rudos e insensibles con las personas debido a un contacto
demasiado frecuente con el dinero.

Es obvio que el establecimiento de comerciantes espafioles en
Cartagena no fue bien recibido por los hacendados, quienes apenas
distinguian a los comerciantes de los mercaderes y a veces hasta
los confundian con los pulperos. Rechazado aunque tolerado por los
hacendados, el comerciante espafiol tenia mucho cuidado en dis-
tinguirse de los mercaderes, cosa a veces dificil, pues como los
mercaderes eran sus compradores, estas dos clases estaban en trato
continuo, y hasta hubo ocasiones en que los mismos comerciantes
guedaron encargados de las pulperias como albaceas. Pero, la
distincién existia realmente, pues los comerciantes de Cartagena
tenian tres cosas que les faltaban a los mercaderes: capital, cono-
cimientos y raza blanca. Distinguiéndose de los mercaderes, los co-
merciantes no ponian mucha atencién a las pretensiones nobiliarias
de los hacendados, pues veian en el dinero y éxito comercial todo
lo que necesitaban para ser reconocidos como clase social impor-
tante, y todo indica que a fines del siglo XVIII los comerciantes
formaban parte de la clase dirigente de Cartagena.

Debido al interés financiero en tener lazos de familia entre los
comerciantes y en particular entre los apoderados, no es de extra-
fiar el gran numero de matrimonios realizados entre ellos. Ademas,
sus hijos seguian la ocupacién de los padres, o se volvian hacendados
con el capital heredado, formando en todo caso algunas de las fami-
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lias mas importantes de Cartagena. La investigacion genealogica
no esta completa, pero es suficiente para mostrar los diversos lazos
gue unian a muchos de ellos.

Ya se ha mencionado que Matheo de Arroyo era el yerno de
Juan Agustin Pardo, pero es preciso citar mas ejemplos. El arbol
genealégico numero uno sugiere varios lazos entre la descendencia
del gaditano Estevan Baltazar de Amador, comerciante muy impor-
tante en Cartagena. En efecto, Maria Josefa de Leguina, hija del
comerciante Martin Antonio de Leguina, se cas6 con José Antonio
Amador también comerciante como su hermano Juan de Dios Ama-
dor. Antonio Carlos Amador, hacendado, se cas6 con Manuela Lopez,
hija de un hacendado. Maria Josefa Amador se easd con el payanes
José Ignacio Pombo, quizds el comerciante mas importante de
Cartagena en vispera de la Independencia. Nétese ademas que el
cartagenero Manuel Amador Guerrero, bisnieto de Esteban Amador,
llegb a ser el primer Presidente de la Republica de Panaméa
(1904-1908).

Otros pocos ejemplos bastan para comprobar los lazos de fa-
milia entre los comerciantes. Felipe Garcia del Rio, Manuel Garcia
del Rio e lldefonso Ruiz del Rio eran tres comerciantes espafioles
hermanos, Manuel Blasco y José Miguel Blasco eran hermanos
comergiantes, como tambien José Vicente de Garay y Ramon de
Garay <. Otros tienen lazos de familia con sus agentes en el interior
del pais, como Hilario de la Espriellay Felipe de Pefiarredonda. Sin
duda futurgs investigaciones revelaran ain mas lazos entre los co-
merciantes ™.

Para facilitar las investigaciones, el autor ha creido conveniente
reproducir los nombres de comerciantes cartageneros hallados en
diversos informes; fuera de tener valor geneal6gico, estas listas ayu-
daran a reconstruir la clase social comerciante en una forma mas
definitiva. La primera lista corresponde a 9 de marzo de 1785, y esta
incompleta por no estar presentes en Cartagena Juan Agustin Pardo,
Matheo de Arroyo e Hilario de la Espriella®. La segunda lista
proviene de un memorial de 24 de enero de 1789 procedente de

2 | as péaginas siguientes estan basadas en un estudio minucioso de todas las
cartas publicadas en BANC, paginas 179-255, del libro de cargay data citado en
la nota 4, y ademas de las listas de comerciantes publicadas en las Gltimas notas
de este articulo.

8 Jiménez Moltnares, Linajes Cartageneros, tomo 2, paga. 71, 102, 113, 120, 235.

81 os nombres en la lista de una junta de comerciantes en Cartagena: Es-
pafioles: José Izquierdo, Alcalde ordinario, por si y por Luis Camacho y también
por Antonio José |barmea, Felipe Antonio de Espinosa, Manuel Blasco, José Mi-
guel Blasco, Ildefonso Ruiz del Rio, Martin Antonio de Leguina, Julian Man-
dracho, Manuel Garcia del Rio, Manuel Bernardo Pérez, Jose Vicente de Garay

or si y por Ramén de Garay, Juan Florencio de Mier, Antonio Benito Revollo.

eogranadinos: Felipe de Peflarredonday Murga. Socios del tribunal de comercio:
Espanoles: Lazaro Maria de Herrera. Neogranadinos: Manuel Martinez de Aparicio.
AHNC, Aduanas, tomo 2, fols. 323 recto y vuelto.
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Cartagena®, y la tercera lista es también de un me@orial proce-
dente de Cartagena y fechado el 20 de junio de 1805 .

De las listas podemos ver que los comerciantes tuvieron acceso
a puestos politicos en Cartagena, y parece ser 3ue no ocuparon mas
puestos en la ciudad no por falta de oportunidad sino debido a su
preferencia por las actividades comerciales. La destruccion de casi
todos los archivos de Cartagena hace arriesgada esta aseveracion,
pero el autor cree (1ue en Cartagena la clase mas influyente a fines
del siglo XVIII era la de los comerciantes y no la de los hacendados
como en el resto de la Nueva Granada. Ademas, con la ereccion
del consulado de Cartagena por real cédula de 14 de junio de 1795,
los comerciantes gozaron de una institucién semi-oficial para in-
fluenciar muchisimos aspectos de la vida en Cartagena.

Una carta de Juan Antonio Jiménez Pérez desde Cédiz a
Matheo de Arroyo pidiendo entregar a Juan Jiménez en Santa Fe
ciertos articulos, nos muestran otras actividades de los comerciantes
de Cartagena, y también introduce el tema de la clase socia de los
comerciantes en Santa Fe. Los comerciantes de Cartagena a veces
eran apoderados para mercancias remitidas de Espafia a Santa Fe,
una operacion distinta a suministrar articulos a otras partes de la
Nueva Granada, pues en el segundo caso se compraba lo que los
comerciantes de Cartagena crelan se venderia mejor, en cambio en
Santa Fe habia demanda Eara articulos especificos, y se podia en-
cargar articulos de lujo a Espafia y venderlos con buenas ganancias
en la capital. Matheo de Arroyo envi6 a Juan Jiménez en Santa Fe
la mercancia remitida por Juan Antonio Jiménez Pérez desde Es-
pafia; por los apellidos se puede pensar que los Jiménez formaban
una sociedad comercial 3ue cuando no tenia apoderados en Carta-
gena usaba los servjcios de algun comerciante conocido, en este caso
Matheo de Arroyo™.

Para aportar nuestro grano de arena a un tema completamente
desconocido, reproducimos algunas listas de comerciantes en Santa
Fe. Una corta lista del 4 de enero de 1785 incluye a Juan Jiménez,
quien efectivamente era de los comerciantes que giraban hasta

%2 socios del tribunal de comercio: Lézaro Maria de Herrera y José Ignacio
Pombo, Alcalde ordinario, Estevan Baltasar de Amador, Manuel José de Vega
Manuel Garcia del Rio, Isidoro Imbrec, Manuel Francisco Blasco por sigl por José
Blasco, Felipe Antonio Espinosa, Matheo de Arroyo, Juan Romero de Elias, Juan
Miguel de Guisasola, Juan de Francisco Martin por si I%/ por Antonio Benito
Rebollo, Luis Camacho, José Antonio Valdez, Hilario de la EsprieJla. AHNC, Abas-
tos, tomo 10, fols. 567-69.

%3 | os comerciantes son Juan de Dios Amador, vecino y del comercio de esta
dudad por su parte y por la de otros individuos del mismo, Alcalde ordinario,
Mauricio Martin Garcia, Ramén de Posada, Jaime Villalonga, Pedro Cafavera,
Lucas Frete, Juan Calvo, Juan pinté y Compafia, José de Arrasbla y ligarte,
Juan Antonio Ugarrisa, Joaquin Franco, Jose Mas, Raméon Macaya, Juan. Vi-
cente Romero, Estevan Botet, Isidro Gralofue, José Antonio Amador, Francisco
fs?lce(i%gdel%mtamante, Manuel Gnecco del Rivera. AHNC, Miscelanea, tomo 5,
ols. r-170r.

¥ BANC, pag. 241; AHNC, Aduanas (Anexo>, tomo 5, contiene muellisimas re-
ferencias a las importaciones para Santa Fe, como 327v, 364r, 365r, 513v, 518.
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Espafia por sus mercancias®®. Otra lista del 30 de junio de 1796 es
mucho mas completa e interesante porque en primer lugar esta
motivada por un memorial pidiendo la ereccion de un consulado
en Santa Pe, y naturalmente incluye a una larga lista de comer-
ciantes quizas exagerada, y en segundo lugar divide a los co-
merciantes en dos grupos: "los gue compran en Cartagena y aqui”
ademéas de "los que giran con sus caudales a Espana">®. En el
primer grupo se encuentra Dofia Josefa Franqui y en el segundo
Catalina Rocha, hasta ahora las Unicas mujeres que hayan sido
incluidas en una lista de comerciantes.

Mucho mas podria decirse sobre el tema de los comerciantes
en la colonia, pero la brevedad del espacio nos obliga a dejarlo para
futuras publicaciones. En efecto, este ha sido solo el comienzo de
una Iarga¥ dificil investigacién que puede ser enriquecida y per-
feccionada™’.

3 En la lista estan Juan Antonio Olea, Jorge Diaz Casal y Miranda, Juan
Jiménez, Francisco Dominguez, Pedro de Ugarte, Manuel Diaz de Hoyos, Silvestre
Trillo, Vicente Rojo, Valentin Garcia de Tejada, Gaspar Ortiz, Jacabo Bermu-
dez. AHNC; Aduanas, tomo 20, fol. T78r.

% Que compran a Cartagena y aqui”: Gerénimo de Auza, Andrés de Ledn y
Segovia, Jacabo Bermudez, Matias de Francisco, Andrés Otero, Juan Francisco
Sarabia, Antonio Rafines, Diego Otero y Cosi6, Pedro Fernandez de la Herranz,
Juan Manuel Fernandez, Joaquin Barragan, Manuel Fonmayor, Salvador lrum
ber, Santos Gomez, Ramon calvo, José Acevedo y GoOmez, Nicolas Bermudez,
Tomés de los Santos, Felipe Rodero, Vicente Prieto, Valentin Caicedo, Ignacio
Gualdrén, José de Herrera, Mateo Saenz, Francisco Chaves, Antonio Oliver, Ig-
nacio Montenegro, José Alvarez del Pino, Francisco Lombana, Da. Josefa Fran-
qui, José Antonio Jiménez, Domingo Rojas, Francisco Javier Gonzélez; "que giran
con sus caudales a Espafia": Valentin Garcia de Tejada, Francisco Dominguez,
Manuel Diaz de Hoyos, Juan Jiménez, Vicente Rojo, Matias de Leyva, Fernando
Nufiez, José Andrés Urquinaona, Silvestre Trillo, Lorenzo Marroquin, Pedro Rodri-
%uez de la Serna, Francisco Rodriguez de la Serr.a, Gabriel José Manzano, Juan

ntonio Uricoechea, Felipe de la Maza, Ivan Manuel Zornoza, Ignacio de Castro,
Catalina Rocha, José Antonio Ugarte, Juan Gomez, Dionisio Antonio de la Torre,
José Maria Marquez, Manuel Sainz, Sebastian Moret, Juan Ramirez, Lucas Gu-
tiérrez, José Montero y Paz, Cosme Damian Gutiérrez, José Trillo, Bernardo
Gutiérrez, Salvador Domenech, Carlos Lagomancino, Nicolas Ugarte, Luis Manuel
Ponce. AHNC, Consulados, tomo 2, fcls- 1024r - 1026v.

%7 El autor agradece profundamente a la Doctora Beatriz Reyes Gémez por
su valiosa colaboracion en jas correcciones que exigié este primer intento de
escribir en espafiol, lengua extranjera para él.

Rene De La Pedraja Toman. Americano. Profesor de la Facultad de Econo-
mia de la Universidad de los Andes. Ph. D-, The University of Chicago.



