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INTRODUCCION

Por todas partes del mundo existe una creciente conviceion de
gue en el desarrollo econémico esta la clave para el logro de una se-
rie de esperanzas y aspiraciones, y esta conviccion no se circunscri-
be a aquellas zonas de poco desarrollo. Entre las naciones mas avan-
zadas, existe también el convencimiento de que el desarrollo eco-
némico tiene un definido valor exportable, no solamente para el re-
cipiente, sino también para el mismo pais que lo exporta.

En su sentido moderno, el desarrollo economico ha de diferen-
ciarse de los lentos ecambios en los factores de producciéon y el acre-
centamiento de los conocimientos que se experimentan aun en las
sociedades que mas se acercan a la estatica (*). Significa una capa-
cidad de expansion que puede llevar a un pais de poco desarrollo des-
de un modo de vida rayando en la mera subsistencia, hasta un nivel
substancialmente mas elevado en un plazo relativamente corto, v.
&., en cuestion de décadas en vez de siglos.

Con frecuencia este tipo de desarrollo econdémico se denomina
industrializacion. Histéricamente es verdad que el rapido crecimien-
fo econdémico ha sido mas comunmente asociado con la expansion in-
Justrial. Mas exacto, sin embargo, es explicar el proceso en sentido
de una mayor comercializacion de las actividades econdémicas. De es-
ta manera, un pais cuya principal actividad econémica se basa en
una agricultura de casi mera subsistencia, podria, sin ser industria-
lizado, experimentar un marcado crecimiento economico mediante
cambios en las técnicas de produccién y compra-venta que aumen-
iaria el intercambio enire distintas regiones.

Es relativamente nuevo el interés general que se ha despertado
en torno a esta clase de desarrollo, Para los habitantes de la Europa
Occidental y de los Estados Unidos de Ameérica, el desarrollo econé-
mico no solamente llegé a ser cosa corriente, sino ha llegado a rela-

(*) Ver Camilo Pieschacén V.— Algunas consideraciones sobre el fenémeno
del sub-desarrolio —Revista Banco Reptublica— Abril de 1.966. Pag. 414,
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cionarse intimamente con aspectos de la vida social y cconomica que
se consideraban altamente deseables,

Fuera de estas zonas, tal entusiasmo demoré en producirse. En
algunos casos la idea de que las ganancias materiales podrian ser de
primordial importancia era incompatible con filosofias imperantes.
dvuy frecuentemente las clases gobernantes no veian ningun obje-
to en modificar procedimientos eccnomicos de mucho arraigo, espe-
cialmente cuando temian que los cambics podian hacer peligrar su
posicidn econémica o social.

1.— SIGNIFICADO DEL DESARROLLO ECONOMICO

La dificultad fundamental para sefialar una definicion exacta del
desarrollo econdmico ha sido senalada por un cementarista destaca-
ic: “En realidad, el mero hecho de hablar de desarrollo, o la falta
de él, supone que la sociedad a la cual se aplica el término, se esta
dirigiendo, o no se esta dirigiendo en un sentido determinado hacia
una meta o fin preconcekida o prevista, al logro, o logro parcial de
ia cual, indica un estado de cosas mas deseable que el presente o que
la sociedad no ha disfrutado en el pasado. En otras palabras, hablar
del proceso de desarrollo significa la presuncion o atribuciones, con-
ciente o inconciente de ciertas normag o criterios de tal desarro-
Hao” {%).

Tal como se puede interpretar la transeripeién anterior, el desa-
irollo econémico no sz conceptita generalmente ccmo un fin en si
misme, sino mas kien como un medio para alcanzar otros objetivos
0 metas.

En general y para los fines de este trabajo debe entenderse por
desarrollo o crecimiento ecendémico el proceso por el cual los habi-
tantes de algun pais o region llegan a utilizar los recursos disponi-
bles para lograr un aumento progresivo de producciéon por persona
de bienes y servicios,

Esta definicion contempla a la organizacion economica de la so-
ciedad como una unidad productora. Refleja o mide la capacidad de
tel economia de incrementar la provision de “bienes y servicios”, ta-
les como elimentos, vestuarios, vivienda, educacién, equipos para la
fabricacion, programas radiales, recreacion y servicios estatales, ete.
que requieren para su producciéon fuentes de escaso rendimiznto
(recursos escasos) y se valorizan en relacién a su posterior contri-
bucién para satisfacer la demanda de los consumidores. Relega a se-
gundo término toda otra consideracion de] problema de como se pue-
de obtener una mayor produccién por cabeza de “bienes y servicios”
que escasean. Todas las cuestiones inherentes a la estructura de la
Sociedad. la densidad y composicion de su poblacion, sus institucio-
nes y cultura, distribucion de sus recursos y aun la distribucion de

(") 8. Herbert Frank el some conceptual Aspects of International Fronomie
Development of uncder. Developod Territories., (Princeton 1.952).
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ja produccién entre los miembros de la sociedad, tienen relacion en-
tre si, tan solo en cuanto afectan esta funcion principal.

2.— COMO SE MIDE EL DESARROLLO ECONOMICO

Aunque la definicién dada puede ser de ayuda en la identifica-
cion de las principales condiciones y caracteristicas del desarrollo e-
condmico, su utilidad seria acrecentada si los cambios en la produc-
cién de bienes y servicios” por persona pudieran ser medidos cuan-
titativamente,

Las recientes mejoras en las tecnicas de contabilizacion de las
rentas nacionales hacen posible esta estimacion con bastante exacti-
tud. Utilizando estas técnicas el valor monetario de la renta puede
apreciarse y mediante su analisis, calcularse si se requiere sobre
bases regionales o nacionales. Haciendo las correcciones debidas a
las variaciones en los precios, estos calculos pueden llevarse a cifras
“Reales” o sea a precios constantes de un afno base; luego, dividien-
do la renta total nacional por la poblacion se 'lcga a la renta per-
capita o al ingreso promedio por persona.

Hay varias maneras de calcular €l ingreso nacional, todas las
cuales =on conducentes a lograr el mismo resultado. El problema maés
elemental consiste en disponer de algunas mediciones sintéticas, que
resuman el resultado de la actividad econdmica, y que en consecuen-
cia, permitan caracterizar el grado de desarrollo de una economia,
compararlos con otros y cuantificar de manera aproximada la .inten-
sidad del crecimiento econdmico. Seria conveniente pasar revista a
ios instrumentos mas usuales de medicion de la actividad economica
“ver apéndice N? 1”, en general su contenido comprendera un exa-
men de los conceptos de producto e ingreso, del registro en forma de
cuentas nacionales, esquemas. de relaciones inter-industriales y de
flujo de fondo.

Es del caso anotar que aun los célculos mas precisos de rentas
nacicnales per-capita basadas en las mejores fuentes de informacion
o miden (ni se ha efectuado con ese proposito) ciertos aspectos del
desarrollo que podrian ser importantes. Dichos célculos por ejemplo,
omiten generalmente los servicios de las amas de casa, o las activi-
dades fuera de la ley, que bien podrian tomarse en cuenta al com-
putar la renta real. Tampoco nos dicen nada estos calculos de la dis-
tribucién de las rentas. De ahi que mientras se utilicen tan sélo las
estadisticas simples de la renta nacional, el desarrollo econémico po-
dria producirse sin ningin aumento (ni siquiera disminucion) en el
monto de las rentas que percibe un gran sector de la poblacion,

No existe razon, desde el punto de vista técnico, por qué éstos y
otros aspectos cuantitativos de las rentas nacionales no puedan ser
calculados. La inclusién o exclusion de los mismos es cuestion ma-
yormente de la finalidad que tiene la preparacion de los calculos y la
posibilidad v costo de reunir y manipular los datos pertinentes,

I. Producto interno bruto.— El producto interno bruto mide el
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valor total de la produccion del pais descontando las materias pri-
mas y bienes intermedios utilizados en el proceso de produccion, pe-
ro incluye las utilidades de empresas extranjeras. Este valor es ne-
cesariamente igual a todos los ingresos causados en el proceso de
produccion, como son los salarios pagados, las utilidades, los intere-
ses, los beneficios sin distribuir ete.

II.-— El producto nacional bruto.— El producto interno bruto
menos los ingresos de las empresas “extranjeras” giradas al exterior,
es igual al “producto naciona] bruto™.

En Colombia el Banco de la Repablica - Dpto. de Investigaciones
Economicas es la entidad encargada de llevar las cuentas Naciona-
nes; en sus informes estadisticos aparecen el nombre de todas las
cuentas y su ultimo informe correspondiente al ano de 1.964. En este
informe aparece un cuadro de producto e ingresos reales a precios de
1.958 (en millones de pesos), desde 1.951 a 1.964, una de sus colum-
nas corresponde al producto interno bruto, a precios de Mercado, co-
rrespondiendo para el anio de 1.951 un valor de 15.146.6 y para 1.964,
un valor de 27.812.3 millones de pesos. Al analizar los valores del
producto interno bruto, durante los ultimos 15 anos, muestran que la
economia ha tenido un crecimiento efectivo, a pesar del rapido au-
inento de poblaciéon, (ver cuadro 1). El crecimiento promedio de
la economia en el periodo cilado ha sido de 4.68%¢ que, al compa-
rarlo con el incremento de la poblacion durante ese mismo periodo
(el censo de la poblacion 1.951 de 11.5 millones y el de 1.964 fue de
17.5 millones de seres, presenta una diferencia de 6 millones en 14
anos, lo que indica un aumento de mas del 50°. ), cuya tasa anual de
crecimiento fué de un 3%, refleja un mejoramiento constante del in-
greso nacional de 1.68% cada ano, lo cual aunque satisfactorio, no es
muy halagador, ademas no tenemos conocimiento de como se distri-
buye ese ingreso. Es de anotar que la sola indicacion de la renta per-
capita durante un determinado periodo no nos dice nada acerca de
su distribucién entre las diferentes capas sociales, informacion indu-
dablemente significativa. El ingreso puede estar concentrado en muy
pocas manos, como ocurre generalmente en paises en via de desa-
srollo, apareciendo un bienestar colectivo irreal.

1I1.— Relaciones enire el producto brute interno, poblacion, ni-
vel de ingreso per-capita en Colombia.—

Al dividir la columna correspondiente al preducto interno por ia
columna poblacion, tenemos (censo de 1.951 v 1.964 - D.A.N .E.) pa-
ra cada ano la informacion de poblacién se obtuvo kasado en estudio
de Cepal y Fao hasta el afio de 1.959 y luego por la tendencia, hasta
el punto que nos arroja el ultimo censo). EI producto por persona.
Corresponde para el ano de 1.951 un ingreso promedio per-capita de
$ 1.321.69 pesos y para 1.964 de $ 1.623.11(*).

(*) No olvidar que son pesos de 1958 y que el tipo dz cambio oficial de pe-
sos por délar americano era de $ 6.41 y el de cambio libre de § 7.59 en ese
ano. Banco Repiblica, informe gerencia, enero a diciembre de 1.964.
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Ingreso promedio de otros paises y Colombia.

Paises Ingreso per-capita (U.S.$)
Argentina 460
Venezuela 430
Chile 311
Colombia 226
Brasil 224
Pera 124

Cepal: El desarrollo econémico de Colombia 1.955 - pag. 8.

Neota; Las Naciones Unidas ,acostumbran a tomar un ingreso a-
nual de U.S.$ 500,00 dolares per-cépita como limite del subdesarrollo.

IV.-— Proyecciones del Producto bruto interno y poblacion.— Ge-
neralmente es motivo de critica acerba, todo estudio que trate de ha-
cer predicciones futuras basadas en la mayoria de las veces en lo ocu-
rrido en el pasado y lo que sucede en e] presente, debido a innume-
rables factores que directa o indirectamente pueden influir en el cre-
cimiento econémico de un pais, asi mismo en su poblacién,

Es del caso admitir, que teniendo en cuenta las condiciones ac-
tuales del pais en lo politico, econémico y social se puede asumir que
el ritmo de crecimiento del producto en los pasados 15 anos, tenga
para el futuro un comportamiento similar o una influencia decisiva.

Lo anterior significa que la economia de] pais continuard cre-
ciendo a una rata anual de 4.687;. Es del caso destacar que si bien
es cierto que las perspectivas futuras de desarrollo muestran un am-
biente favorable en algunos rubros de la econcmia (v.g. exportacién
de carnes), en otras aparecen incierta, tal como el problema tan co-
nocido y discutido del mercado mundial dei café.

De tal modo que sin pesimismo u optimismo en el futuro econo-
mico del pais proyecto 35 anos el crecimiento del “producto interno”
con base en e] desarrollo alcanzado en los pasados 15 atios. Es Kacti-
ble que el crecimiento econémico del pais no llegare a tasas inferio-
res de 4.5, si ello sucediera en un periodo de varios anos, irremisible-
mente el pais se veria abocado a un inminente cambio estructural
en su organizacion socio-econdémica y las condiciones a largo plazo
variarian de un modo casi imprevisible. Es mas razonable esperar un
crecimiento superior a 4.5 siempre y cuando se hagan realidad algu-
nos cambios fundamentales que el pais exige y requiere, con lo cual
se haga posible la transicion a una estructura mas productiva, luego
lrataremos este aspecto.

En cuanto a las proyecciones de poblacion es dable considerar
las dificultades metodologicas 'y fisicas para un estudio de este tipo,
por lo cual al calcular su posible incremento futuro, se estima una
rata relativamente baja 2.5%. anual, con lo cual habra probabilidades
de aproximarnos a lo que realmente suceda, pues gs muy discutible
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gue una tasa de 3¢ anual (de las mas grandes en el mundo) se man-
tenga indefinidamente, puesto que a medida que aumenta la base
de poblacién tiende a disminuir la rata de crecimiento. Lo anterior
nos lo demuestra la experiencia de otros paises, tal como el caso me-
xicano cuya asombrosa tasa de crecimiento de su poblacién detuvo
su carrera ascendente y en vez de crecer, tiende a disminuir.

En el cuadro 2, (apéndice N¢ 2) se registran las proyvecciones de
poklacion y producto hasta el ano 2000 con su respectivo ingreso per-
capita.

Resumiendo: Con una tasa de crecimiento de] producto interno
bruto igual al promedio de sus 15 anos pasados (1.950-64), se tendria
gue en el ano de 1.998 o sea 33 anos, habremos doblado el ingreso por
persona, lo que en otras palabras significa que para doblar el nivel
de vida de un “colombiano promedio” manteniéndose los niveles de
crecimiento de la economia de los ultimos 15 anos y con un aumento
de la poblacion de 2.5% anual, se requeriran 33 anos para lograrlo,
partiendo del afio 1.966 inclusive. Lo que en cifras se traduce en un
ingreso personal de $ 3.220.44 y una poblacion de 40 millones de
liabitantes (*).

Es del caso incistir en que la poblacion ha estado creciendo a
una tasa mayor de 2.5, con lo cusal la gravedad del problema resalta,
si no ge toman medidas conducentes a la planeacion familiar con mi-
138 a su “adecuacion” a programas o metas del desarrollo.

3.— COMENTARIOS

Al estudiar las distintas fases del desarrollo econémico conviene
reconocer que las variaciones en el ingreso per-capita son el resulta-
do de muchos factores o determinantes, todos los cuales son mas o
menos dependientes entre si. Estos determinantes pueden agrupados
de distintas maneras, recursos, instituciones y cultura.

Se debe dar preferente atencién al problema de como los princi-
pales factores inherentes a la produccion pueden ser ampliados o
utilizados mas efectivamente, de que manera los recursos naturales,
pueden ser incrementados por nuevos descubrimientos, o por inter-
cambio comercial entre una region y otra, de que manera pueden
aumentarse los fondos de capital mediante la transformacion de las
costumbres de los habitantes con respecto a la forma de invertir su
dinero, o mediante empréstitos extranjeros. La aplicaciéon de ciertas
fecnicas de produceién a una distribucion dada o variable de recurso
na de tener como consecuencia un aumento en la preduccion de bie-
nes v servicios.

Ademas es de reconocer que la posibilidad de aumentar los re-
cursos o aplicar distintas técnicas productivas no basta por si sola

(") Es el caso anotar que los cilculos estdn basados en pesos de 1.958. Que
el tipo oficial del ddélar americano era de $ 641 y el libre de § 7.59 por =se
a4i10. Banco Republica — informe gerencia, enero a diciembre de 1.964.
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para lograr e] desarrollo econémico, porque tales cambios no ocurren
en un vacio institucional o cultural. Las instituciones o costumbres
de la sociedad deben organizarse de tal modo que los recursos pue-
den ampliarse y ser facilmente transferidos de un uso a otro. Dicha
movilidad, ampliacion o transferencia debe considerar normal
cuando propende al aumento de la produccion de bienes y servicios
relativamente escasos. Por ejemplo, si una extension de tierra poten-
cialmente util para la agricultura o la ganaderia se encuentra in-
movilizada por cualquier “circunstancia” el desarrollo econoémico es-
ta sufriendo una limitacién. Un determinado sistema impositivo pue-
de alentar o desalentar el descubrimiento y explotacion de recursos
naturales, una fuerza laboral con ciertas practicas gremialistas, no
ha de contribuir eficazmente al aumento de la produccion.

Finalmente, he tratado de sefalar que no se puede lograr una
iotal utilizacion de los recursos a menos que haya una continua v
activa busqueda de mejores oportunidades mediante la introduccion
de nuevas técnicas y por la transferencia de los recursos de un uso a
otro, lo que significa que debe haber en la colectividad un nGmero
suficiente de innovadores econdmicos para que sean explotadas to-
das esas oportunidades. Sera necesario, a la vez, que los dirigentes de
ios distintos grupos econdmicos estén dispuestes y puedan seguir los
pasos de los innovadores, a fin de que las mejoras que se introduzean
se vayan extendiendo para atraer a los individuos capaces y califica-
dos hacia los grupos innovadores-imitadores, sera indispensable que
las posiciones de control de los recursos econdémicos estan a disposi-
cion de aquellos que reunen tales condiciones,

Esto no ha de lograrse en forma efectiva si dicho control depen-
de mayormente de las relaciones de parentesco, de posicion dentro de
una clase social determinada o de influencias politicas.

Ni tampoco ha de lograrse si el sistema de valoracion o prestigio
de la colectividad no reconoce y recompensa dichas contribuciones.

Palmira, Julio 1° de 1.966.

APENDICE N°¢ 1
MEDICION DE LA ACTIVIDAD ECONOUMICA.— CONCEPTOS BASICOS

Es conveniente pasar revista a los instrumentos mas usuales de
medicion de la actividad econémica; en general su contenido com-
prendera un examen de los conceptos de producto e ingreso, del re-
gistro en forma de cuentas nacionales, esquemas de relaciones inter-
industriales y de flujo de fondos.

El problema mas elemental consiste en disponer de algunas me-
diciones sintéticas, que resuman e] resultado de la actividad econd-
mica, y gue en consecuencia, permitan caracterizar el grado de desa-
rrollo de una economia, compararlo con otros y cuantificar de mane-
ra aproximada la intensidad del crecimiento econémico.

Puede concebirse, como primera aproximacion, que una medida
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de esa naturaleza queda dada por la valoracion de la corriente total
de suministros de bienes y servicios durante cierto periodo. Si se usa
una valoracion monetaria para poder sumar todos los bienes y ser-
vicios que se producen durante el periodo podria utilizarse el con-
cepto basico de valor bruto de la produccion.

Por ejemplo, si se agrupan los sectores productivos en 3 grandes
rubros, y suponiendo que la medicion fuese estadisticamente facti-
ble podria tenerse:

Agricultura 100
Industria 150
Servicios 140
Valor bruto de la produc. 390

Aun la definicion de un concepto tan simple como éste, exige de-
cisiones mas o menos arbitrarias, como ocurre frente a la necesidad
ae precisar lo que debe incluirse como produccién de bienes y ser-
vicios,

Por lo pronto, parece obvio que debieran tenerse en cuenta to.
dos los bienes y servicios que se han producido durante el periodo a
que se refiere la medicion y han sido objeto de transacciones mone-
iarias,

Pero en varios casos la decision no es igualmente obvia; por
ejemplo:

a) La produccién de autoconsumo (por convencion, se les incluye,
asignandole precios similares a los productos de la misma indole
que fueron objeto de transaccion).

b) Los servicios domeésticos (por convencion, no se incluyen los
prestados por miembros de la familia, pero si los suministrados
por sirvientes que reciben remuneracion).

¢) Alquileres o arrendamientos (por convencion, se les incluye, y
aun se asigna un valor imputado al uso de inmueble por sus pro-
pietarios) .

d) Otros casos que reguieren decisiones arbitrarias, como ocurre
con los intereses, ingreso y gasto del gobierno, etc.

Los ejemplos anteriores senalan que para fines de contabilidad
social debe darse al concepto de transacciones una gran amplitud.

Estas deben comprender tanto las transacciones efectivas (por
ejemplo una compra-venta), como las imputadas, en las que partici-
pan una sola persona o entidad (por ejemplo, produccion de auto-
consumo, o formacion de reservas de depreciacion; de igual modo,
debe tenerse en cuenta no solo las transacciones bilaterales, en que
hav contraprestacion. sino también las unilaterales o transferencias.
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Gue se efectian en un solo sentido (por ejemplo donaciones o pen-
siones) .

Ademas de los problemas de definiciébn como los mencionados,
ia utilizacion del concepto valor bruto de la produccion tiene el in-
conveniente de que el resultado final de la medicion depende del gra-
do de integracion o especializacion dentro de cada actividad.

Supodngase que en el ejemplo numérico dentro del sector Indus-
tria se ha incluido una industria textil integrada, cuyo valor de pro-
duccién representa una evaluacién de la cantidad de tales elabora-
das (por ejemplo, igual a 20). Si se especializa el proceso y se espera
ia produccion de hilados de la tejeduria, el resultado de medir los
valores brutos de produccion sera diferente (por ejemplo, 15 —valor
de los hilados producidos —mas 20— valor de las telas elaboradas).
Para el sector agropecuario, una empresa que se especializa en la pro-
duccién de leche, quesos o mantequilla. Ejemplo 10 valor de la le-
che —20 valor del queso o 25 valor de la mantequilla. Si una sola
empresa integra los 2 procesos, tendriamos valor de los quesos ela-
borados 20 o valor de la mantequilla 25.

La unica forma de hacer homogéneas las mediciones consiste en
expresar los resultados en términos del valor de la produccion sin
duplicaciones. Practicamente esto significa descontar del valor de la
produccion las materias primas utilizadas en el proceso productivo,
es decir, medir el valor agregado por la produccion (en términos mas
precisos el valor agregado bruto).

Desarrollando el ejemplo numérico anterior:

Agricultura
Valor bruto de la produccion 100
Menos: semilla 5

fertilizantes 10

servicios 10 25
Valor agregado 75
Industria
Valor bruto de la produccion 150
Menos: Materia prima 30

agricola

Productos interme-

dios manufacturados 40

Servicios 10
Valor agregado 70
Servicios
Valor bruto de la produccion 140
Menos: Productos intermedios

manufacturados 10

Valor agregado 130
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De este modo se obtendria para la economia en su conjunto el
valor total de la produccion sin duplicaciones, o valor agregado bru-
to, o producte bruto:

Agricultura 75
Industrias 70
Servicios 130

275

El descrito constituye precisamente uno de los métodos practicos
para computar el producto bruto. A la misma medicion global se
llegaria por camino diferente, puesto que en una u otra etapa se han
descontado las materias primas vy bienes y servicios de uso Interme-
dio; el resultado ultimo tendra que coincidir con el valor de los bie-
lies y servicios de uso final,

El computo podria haber asumido la siguiente forma:
Agricultura

Valor bruto de la produccion 100
Menos: Ventas Intermedias:

a agricultura 5

a industria 30
Valor ventas de uso fiial 65
Industria
Valor bruto de la produccion 150
Menos: Ventas Intermedias:

a agricultura 10

a industrias 40

a servicios 10

a0

Servicios
Valor bruto de la produccion 140
Menos: Ventas Intermedias:

a agricultura 10

a industria 10
Valor ventas de uso final 120

En resumen, el valor total de los bienes v servicios de uso final
producidos en el periodo:

Bienes y Servicios de uso final:

Agricultura 65
Industrias 90
Servicios 120

Total 275
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El anterior constituye un segundo método para computar el pro-
ducto bruto. El resultado final es, por definicion, el mismo, pero no
ocurre igual en el nivel sectorial, ya que un sector determinado —e¢s-
pecializado en la produccion de bienes Intermedios— puede contri-
buir en medida importante al producto bruto y mostrar una contri-
bucion escasa o nula a la disponibilidad de uso final. Desde el punto
de vista practico este es un camino més dificil que el anterior, en
vista de la antigiiedad en la calificacion de ciertos bienes y servicios
como “Intermedios” o de “uso final”, y la existencia de muchos que
sirven simultaneamente ambos propositos (por ejemplo, harina cz
trigo, telas, combustibles).

Un tercer camino para llegar a una medicién similar parte de
la composicion del valor agregado. Este corresponde al valor que sz
anada al de los bienes y servicios intermedios hasta llegar al valor
de venta en el mercado, vy estd, en consecuencia, constituido princi-
palmente por sueldos y salarios, intereses, utilidades, etc. es decir,
las remuneraciones percibidas por los factores productives. A la su-
ma de todos los ingresos percibidos por los factores productivos se
le suele definir como ingrese bruto, concepto gue por el momento, se
puede considerar equivalente al de producto bruto.

Todavia podria mencionarse un cuarto método de medicion, a
través de la suma de los valores, pactados por los adquirientes de los
bienes y servicios de uso final, conceptualmente equivalente al se-
gundo de los mencionados pero apoyandose en fuentes de informa-
cidn diferente. Se procuraria asi una medida del valor de los bienes
y servicios adquiridos con fines de consumo y los adquiridos con
fines de inversion, asi como las compras del gobierno y las exporta-
ciones.

Los métodos mencionados son complementarics, tanto desde el
punto de vista de los problemas practicos de computo como del tipo
de informacién a que conducen.

Si hay una amplia base de informacion estadistica, la aplicacion
simultanea de los varios métodos ofrece elementos de comprobacion.

Si la informacion basica es débil, podra escogerse al que mejor
se adapte al tipo de informacién disponible; es frecuente por ejem-
plo que el producto de los sectores de la produccion de bienes se es-
time a partir del valor bruto de la produccion y la deduccion de
Insumos, mientras para algunos servicios se haga a partir de las re-
muneraciones percibidas por los factores productivos.

En sentido informativo, el primer método muestra la composi-
cién por sectores industriales del aporte al producto bruto, el segun-
do, la composicion por origen de los bienes y servicios de uso final,
el tercero la distribucién del ingreso entre distintos tipos de facto-
res productivos; el ultimo el destino del resultado de la actividad
economica segun las finalidades esenciales.

El resultado final de la medicion que se llega con los cuatro mé-
lodos no es necesariamente el mismo, Uno de cllos parte de los in-
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gresos de los factores productos, mientras los otros lo hacen del va-
lor en el mercado de los bienes v servicios; pero la diferencia entre
cl- costo de materiales y servicios intermedios y el valor de la venta
no esta determinada so0lo por el valor agregado, sino que queda in-
fluida también por los impuestos indirectos y subsidios. Esta distin-
cion da origen a los conceptos de producto bruto a precios de mer-
cado y producto a costo de factores, relacionados en la forma:

PB a precios de mercado
— Impuestos Indirectos
—+  Subsidios

PB al costo de factores

El valor agregado se ha definido como la diferencia entre el va-
lor bruto de la produccion y las materias primas y productos inter-
medios utilizados, es decir los insumos corrientes; pero en el proceso
productivo hay que utilizar construcciones, instalaciones, equipos y
en general bienes de capital sujetos a desgaste, a depreciacion. La
magnitud de esta Gltima queda incluida en el precio de venta y por lo
tanto en el valor bruto de la produccion pero puesto que debe re-
servarse para reposicion no se puede considerar como un ingreso ge-
nerado en el periodo, Esta consideracion lleva a definir los conceptos
de bruto y neto, segin se incluyan o no las depreciaciones como par-
ie del valor agregado. Considerando las depreciaciones y los impues-
tos indirectos y subsidios, se pueden definir 4 conceptlos, en la si-
guiente forma:

Producto bruto a precios del mercado
— Depreciaciones

Producto neto a precios de mercado
— (Impuestos indirectos - subsidios)

Producto neto a costo de factores -

(o ingreso nacional)

Producto Bruto a precios del mercado
— (Impuestos indirectos - subsidios)

Producto bruto a costo de factores
— Depreciacion

Producto neto a costo de factores
(e ingreso nacional)

Las mediciones descritas se refieren a una zona, pais o region,
en los que parte de los factores productivos pueden ser de propiedad
extranjera y en consecuencia dan origen a transferencias al exterior
de determinada proporcion del ingreso o producto que se ha genera-
do; de igual modo, puede ocurrir que los residentes sean duefios de
factores productivos empleados en el exterior, y registrarse por lo
tanto una afluencia de ingresos producidos en el pafs.
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Esta consideracion lleva a la distincion entre los conceptos de:
a) Geografica interna o territorial; y b) Nacional.

El producto geografico bruto, por ejemplo, representa una me-
dicién que se refiere exclusivamente a los bienes y servicios produ-
cidos en el pais, sin ningun ajuste adicional. En cambio, el producto
nacional bruto comprende ajustes para deducir la parte del ingreso
generado en el pais que se haya transferido a propietarios de facto-
res productivos residentes en el exterior y sumar la afluencia desde
el exterior de ingresos que reciban los residentes.

Igual distincion puede hacerse a proposito de los otros conceptos

mencionados (por ejemplo, producto Geografico Neto o producto Na-
ciona] Neto).

APENDICE N° 2

CUADRO N* 1

Producto bruto interno, poblacion e ingreso promedio por persona.

Poblacion total
Producto interno bruto (miles de per-

a precios de mercado. sonas). (*%)
(miles de pesos a pre- Ingreso promedio
cios de 1.958) (*), por persona (A
Ano precios de 1.958) .
1.951 15.146.6 11.460 1.321.69
52 16.102.0 11.790 1.369.51
53 17.081.0 12.130 1.408.16
54 18.262.3 12.480 1.463.32
55 18.976.1 12.840 1.477.88
56 19.745.7 13.210 1.494.75
57 20.186.2 13.580 1.486.46
58 20.682.5 13.970 1.480.04
59 22.128.6 14.360 1.540.98
60 23.041.8 14.600 1.578.15
61 24.179.0 15.100 1.601.25
62 25.396.0 15.750 1.612 .44
63 26.238.0 16.500 1.590.18
64 27.812.3 17.500 1.589.27
63 29.113.9 17.937 1.623.11

(*) Cuentas Nacionales - Banco Repiblica. 1.964.

(“*) Censos 1.951 y 1.964 DANE
1.952 a 1.959 — cdlculos para cada afio de F.A.O. y CEPAL.
1.960 a 1.963 — cdalculo del autor por la Tendencia.
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CUADRO N° 2

Proyecciones del producto bruto interno, poblacién e ingreso promedio por
persona.

Producto interno bruto Poblacién total
a precios de mercado (Miles de per-

(miles d2 pesos a pre- sonas).
cio de 1.958) Ingreso promedio
Afo por persona (A
precios de 1.958)
1.966 30.476.40 18.385 1.657.67-
67 31.902.70 18,844 1.692 98
68 33.395.70 19.303 1.730.07
69 34.958.60 19.785 1.766.92
70 36.594 .60 20.279 1.804.55
71 38.307.20 20.785 1.843.02
T2 40.099.90 21.304 1.882.27
73 41.976.50 21.836 1.922.35
4 43.941.00 22.381 1.963 .31
5 45.997 .40 22,940 2.005.11
6 48.150.00 23.513 2.047.80
1 50.403 .40 24.100 2.091 .44
78 52.762.20 24.702 2.135.94
79 55.231.40 25.319 2.181 42
80 57.816.20 25.951 2.227.89
81 60.521.90 26.599 2.275.34
82 63.354.30 27.263 2.323.81
83 66.382 .60 27.944 2.375.55
84 69.489 .30 28.642 2.426.13
85 72.741.30 29.358 2.477.73
86 76.145.50 30.091 2.468.80
87 79.709.10 30.843 2.584 34
88 83.439 .40 31.614 2.639.31
89 87.344 .36 32.404 2.695 49
80 91.432 07 33.214 2.752 81
91 95.711.09 34.044 2.811.39
92 100.190.36 34.895 2.871.19
93 104.879.26 35.770 2.932.04
94 109.787.60 36.664 2 994 42
95 114.926.19 37.580 3.058 .17
96 120.304.73 38.519 3.123.25
97 125.934 99 39.937 3.153 24
98 131.828 .74 40.935 3.220 44
99 137.998 32 41,958 3.287.96

2.000 144 456 64 43.006 3.357.98




