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Haremos a continuacion, algunos comentarios al articulo ““Desarrollo
Econdmico y Organizacién Espacial’ del profesor Ricardo Mosquera,
publicado en el nimero anterior de esta revista.

El autor intenta identificar y analizar la forma c6mo algunos pro-
cesos del desarrollo econémico, y en particular los procesos de indus-
trializacién, afectan la organizacion espacial. Se trataria de explicar
“cémo se opera un proceso de concentracion permanente de activida-
des econbémicas, que a su turno incide sobre el crecimiento fisico y de la
poblacién™!, considerando ademas factores relevantes diferentes a los
puramente econémicos (sociales, culturales, institucionales, etc.).

Para ello, retoma el modelo de “crecimiento regional por etapas’
(evolucionista y fuertemente basado en la doctrina econémica neocla-
sica), tratando de hacer un paralelo entre las consecuencias espacia-
les que éste identifica y lo que podriamos caracterizar como transforma-
ciones espaciales en el caso de América Latina, a lo largo de las ““etapas™
de Colonia, Semicolonia y Neocolonia, especialmente durante las dos
altimas. A continuacion, el autor hace referencia a los efectos espaciales
mas relevantes de las diferentes formas de produccion capitalista, desde
la cooperacién simple hasta la automatizacion, para examinar final-
mente el comportamiento espacial de las grandes corporaciones multi-
nacionales. Aqui, los paises aparecen “‘convertidos en sucursales (de las
multinacionales) no s6lo respecto de su funciéon econdmica, sino res-
pecto de los papeles culturales, politicos y sociales...”*.

1. A este respecto, ver la introduccion. Pag. 155.
2. Ello refleja la gran importancia que el autor otorga al comportamiento de las
firmas, aunque utilice el caso de las corporaciones multinacionales como factor explica-
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Finalmente, el autor retoma el modelo de base exportadora como
el instrumento analitico que le permite analizar empiricamente el com-
portamiento de cada una de las cuatro ciudades escogidas como caso en
la investigacion expuesta en el libro. Es necesario anotar que el referido
modelo se constituye quiza en la herramienta mas elaborada para el
analisis econémico-espacial, la cual ha sido derivada de la escuela key-
nesiana.

El articulo es de un indudable interés didactico, dado que expone
con sencillez y claridad los principales planteamientos de cada uno de
los modelos tomados como referencia, y en especial muestra las posibili-
dades de aplicacion del modelo de base econémica.

Sin embargo, es indispensable hacer algunas consideraciones acer-
ca de las dificultades que aparecen cuando se intenta hacer una aproxi-
macion critica al analisis de la relacion entre el desarrollo econémico y
la organizacion espacial.

La primera, es la efectiva carencia de instrumentos analiticos deri-
vados de los enfoques no ortodoxos, lo cual obliga a los investigadores a
utilizar modelos de origen neoclasico (caso del modelo del crecimiento
por etapas o el de la base econémica) dentro de un contexto teérico que
se plantea interrogantes imposibles de resolver a partir de los citados
modelos. Ello plantea un reto, y es el de intentar desarrollar modelos
analiticos que se adectien de mejor manera a un enfoque tedrico critico.
Ello se refleja en el trabajo de referencia, ya que solamente se mencio-
nan las diferentes formas de produccién industrial capitalista, sin in-
tentar explorar bajo esta éptica el caso concreto de las ciudades latinoa-
mericanas. Por el contrario, el autor opta claramente por modelos con
poca capacidad explicativa de los procesos que, paraddjicamente, se
busca analizar y explicar.

Evidentemente, no es posible incluir en ellos los aspectos no pura-
mente economicos del desarrollo y sus implicaciones espaciales, ni si-
quiera los efectos de la dominacion que ejercen unos agentes econémi-
cos sobre otros, los cuales (aunque reducidos a lo puramente tecnolégi-
co) si han sido considerados en el instrumental analitico derivado de la
teoria de los polos de desarrollo (la firma motriz y la regién motriz). Es-
ta, parece ser mas apropiada que el modelo de base econémica, para

tivo de la manera de pensar muy propia de los analistas de la economia espacial, inspi-
rados en la corriente neoclasica, que pierde de vista tanto las incidencias espaciales del
modelo de acumulacion (que son indirectas), como las incidencias sobre la organizacion
espacial, generadas por la forma especifica de articulacion de las diferentes unidades pro-
ductivas en procesos economicos (algo asimilable al concepto de espacio econémico en
Perroux).
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analizar los procesos de concentracion espacial de las actividades eco-
nomicas,

La segunda consideracion, es de orden propiamente tedrico, y se
refiere a la nocion de espacio que explicita o implicitamente, voluntaria
o involuntariamente, domina tradicionalmente en el campo del analisis
econémico-espacial, y a la manera de concebir su relacion con los proce-
sos sociales’. El espacio tiende a ser considerado como un mero recep-
taculo de los procesos de la vida individual y colectiva, y no como un ele-
mento constitutivo de ella. Por otro lado, existe una tendencia genera-
lizada a correlacionar en forma mecanicista, los cambios ocurridos en
los procesos sociales (en este caso los procesos de industrializacion) con
las variaciones en la organizacion espacial, sin tener en cuenta que es
esta una relacion indirecta. Ello introduce en ‘una camisa de fuerza al
investigador, lo cual no le permite identificar aspectos claves del proce-
so de industrializacion, asi ellos no tengan efectos espaciales directos
o inmediatos®.

Por otra parte, a pesar del interés manifiesto en identificar aspec-
tos determinantes diferentes a los puramente econémicos en las rela-
ciones entre el desarrollo econémico y la organizacién espacial, el tra-
bajo se queda prisionero de un enfoque economicista. Ello, porque la
nocién de PROCESOS SOCIALES, en relacién con el espacio, implica
considerar la estructura de poder territorialmente localizada, lo cual
supone la existencia de grupos de poder que utilizan un poder relativo en
la orientacion general de las actividades economicas, definiendo ade-
mas la forma de distribucién de los recursos sociales y los excedentes eco-
nomicos entre los diferentes sectores sociales, y entre los diversos luga-
res de la estructura espacial. Aqui, el rol del Estado al nivel macro, y la
operatividad de los intereses al nivel micro, juegan un papel que no es
posible desestimar”.

3. A este respecto, estamos de acuerdo con J. L. Coraggio, quien manifiesta la ne-
cesidad de crear las nociones dtiles de ESPACIO y de PROCESOS SOCIALES, que
permitan liberar al analisis regional de la camisa de fuerza economicista (v en un sen-
tido mas general, positivista) en la cual se encuentra todavia.

Ver: ]J. L. CORAGGIO: Cuestiones metodologicas relativas al andlisis de los pro-
cesos regionales en América Latina; 1977.

4. Por ejemplo, la importancia que adquiere el conocimiento de las caracteristicas
del proceso de acumulacion, asi este aspecto no pueda ser espacializable, ni tenga efec-
tos espaciales directos, dado que su “‘nivel de resolucion” es el nivel macroecondmico.

5. Esostensible que la referencia que hace el autor a la nocion de relaciones socia-
les de produccion tiene un cardcter puramente economicista, que no permite ligar lo
economico con lo politico, es decir, que vela dos dimensiones de un aspecto esencial: el
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Cualquier aproximacién teérica hacia la relacion entre el desarro-
llo econémico y la organizacion espacial, debe dejar claro cémo se ins-
cribe el analisis especifico de los procesos econémicos (en este caso la
industrializacion) dentro del contexto atras mencionado, es decir, den-
tro del conjunto mas general de determinaciones sobre la organizacion
del espacio.

Es esta la (inica manera de superar el sesgo economicista en el ana-
lisis espacial, aunque nos tememos que ello es imposible de implementar
con el instrumental metodolégico elegido por el autor.

Por tiltimo, anotaremos algunas reflexiones acerca de los factores
que este identifica para explicar los procesos de concentracién perma-
nente de actividades econémicas: las “‘economias y deseconomias’™ que
guian las decisiones de localizacién de las firmas.

Creemos que, justamente, lo que limita en mayor medida la capa-
cidad explicativa es el confinamiento del analisis en el comportamien-
to individual de las firmas, ya que para una explicacién comprensiva
seria necesario considerar tres niveles del analisis, como minimo®:

a) El rol de la industrializacién en el modelo concreto de acumulacion
vigente durante el periodo histérico analizado (nivel macro-econé-
mico).

b) El rol de la industrializacién dentro de los procesos econémicos concre-
tos que tienen lugar a nivel regional y sus incidencias espaciales.

c) El comportamiento individual de las firmas, en el contexto de la
competencia desigual. Al parecer, el autor subordina la dindmica de la
organizacién espacial a este tercer nivel de determinacién.

Es evidente que la comprensién de las caracteristicas especificas
de la estructura individual de una ciudad o regiéon, no pueden tener
lugar sin el analisis de las caracteristicas concretas del proceso de in-
dustrializacién de un pais, determinado tal proceso por el modelo de
acumulacién nacional, al nivel macroeconémico.

Aunque tal aspecto no es directamente espacializable, es el nivel
determinante respecto a las caracteristicas y a la evolucion de la estruc-

poder. Es precisamente al considerar el proceso economico y las relaciones de produc-
ciom como una Cmalla de poder™, como es posible examinar las condiciones y meca-
nismos a traves de los cuales los intereses de grupo se expresan, delineando asi el conti-
nuo reacondicionamiento que tene lugar en la configuracion regional de la estructura
de poder.

6. Cada uno de ellos obedece a un diferente “nivel de resolucion” de los procesos
ccondmicos: el primero, al nivel macroeconomico; el segundo, al nivel regional v/o in-
terregional; el ltimo, al nivel de la unidad productiva.
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tura industrial de un pais, y ello se ha de reflejar, indirectamente, en
la forma como se localizan estas actividades sobre el espacio.

Por otra parte, lo que es posible de espacializar son los PROCE-
SOS ECONOMICOS concretos, los cuales articulan una serie de acti-
vidades productivas diversas (agricolas, industriales, comerciales, fi-
nancieras, transportes, etc.) dirigidas hacia mercados del orden interna-
cional, nacional, regional o puramente local. Y en este nivel, es im-
portante determinar la posicion relativa de la produccién industrial,
la cual no siempre aparece como dominante en los procesos econémicos
regionales (al contrario de la hipatesis del autor).

Los procesos econémicos, por otra parte, implican la coexisten-
cia de diferentes relaciones sociales de produccion, y la presencia de
diferentes sectores que incluyen desde la produccién no capitalista,
hasta el capital monopdlico y el capital estatal’, lo cual implica formas
diferentes de vinculacién de la poblacién a las actividades productivas.
Todo ello hace atin mas complejo el analisis de los factores explicativos
que nos ocupan, complejidad que no puede ser agotada mediante la
simple distincion entre “actividades basicas™ (exportadoras) y ‘‘no basi-
cas” (domésticas) del modelo de base econémica.

Finalmente, es importante tener en cuenta que las decisiones de lo-
calizacion de las firmas no aparecen siempre en condiciones de com-
petencia perfecta, sino que la competencia desigual y los procesos de
centralizacién y concentracién de capital, aunados a la monopoliza-
cién de los mercados son realidades cotidianas en los paises dependien-
tes, que no pueden ser considerados adecuadamente en el modelo de ba-
se economica, a pesar de ser condiciones determinantes sobre la forma
de estructuracion de los procesos econémicos, y por ende, de las carac-
teristicas de la estructura industrial de una ciudad o regién®.

Vale decir que el tipo de industrias presentes en una ciudad o re-
gion, la rama del capital en que operan, el grado de monopolizacién
o no del respectivo mercado, la forma de produccién dominante en cada

7. D. Burnett y K. Post, identifican cuatro sectores de actividad econdmica en las
areas urbanas del capitalismo dependiente: el sector estatal, el capital monopélico y
oligopdlico, el sector de capital concurrencial, y el sector pequeno capitalista y no capi-
talista. Ver: D. BURNETT y K. POST, Urban employment in underdeveloped
capitalism: some notes towards a general analytical frame; The Hague, Institute of
Social Studies, 1977.

8. A este respecto, vale la pena citar el concepto esbozado por Stuart Holland,
acerca del “*poder meso-econémico”. Ello se refiere al poder que alcanzan las grandes
corporaciones respecto al manejo del mercado y las decisiones de localizacion no solo
de sus propias firmas, sino de todas las demas, amén de su grado de incidencia en la
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una de esas ramas, sus relaciones con otros sectores productivos, etc. van
configurando una estructura multiple, compleja y contradictoria, ca-
da uno de cuyos elementos y relaciones juega un papel en la explicacién
de los procesos de concentraciéon (o desconcentracion) espacial de las ac-
tividades econémicas.

Aunque, evidentemente, los factores explicativos mencionados a lo
largo de este comentario, no pueden ser incluidos en el modelo de base
economica, dada su naturaleza, seria indispensable por lo menos es-
bozar como todos ellos configuran el contexto econémico y social con-
creto dentro del cual se inscriben las unidades econémico-espaciales a
ser analizadas, y delimitar la capacidad explicativa de un modelo que
se asume con caracter puramente instrumental.

orientacion general del proceso de acumulacién. El surgimiento de este “sector meso-
econémico”, entre el nivel macro de la teoria y las politicas, y el nivel micro de las pe-
querias firmas competitivas, permite entender las relaciones entre la competencia desi-
gual y el desbalance regional. Ver: S, HOLLAND, Capital Vs The Region; MacMillan
Press, 1976. Cap. 5: Unequal competition and regional imbalance; pp. 127-161.



