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Resumen

Currie, Lauchlin, “La teoria del crecimiento”, Cuadernos de
Economia, Vol. XIII, Nameros 18-19, Bogotd, 1993, pp. 377-390.

Con este articulo se pretende desar-ollar una hipétesis con
base en la cual Lucas se refirié al *“mecanismo” del
crecimiento. Esta es una vasta teoria enddgena del crecimiento,
cuyos esbozos originales se encuentran en los famosos trabajos
de Allyn Young, pero que a la vez se propone incorporar el
impacto de los fendmenos exdgenos sobre el crecimiento. La
teorfa trata la inversidn comercial como un resultado mds que
como un sector lfder. De ser vdlida esta hipétesis, sus
implicaciones serdn importantes tanto para la teoria como para
la politica eéondmica.

Abstract

Ccurrie, Lauchlin, “The Theory of Growth”, Cuadernos de Eco-
nomia, Vol. XIIII, Numbers 18-19, Bogota, 1993, pp. 377-390.

This paper is an attempt to develop an hypothesis on what Lucas
has called the *“mechanics* of growth. It is largely an
endogenous theory, modelled on Allyn Young'’s famous paper, but
also attempts to incorporate the impact of exogenous phenomena
on growth. It treats business investment as following rather
than as a leading sector. If wvalid, the hypothesis has
important implications for both theory and policy.



(QUE ES EL CRECIMIENTO?

El crecimiento en si es medido por el aumento en el valor neto
total agregado en todos los sectores durante determinado periodo.
Luego es deflactado por un indice de precios ponderado, y compa-
rado con la cifra del ano anterior. Se ha intentado deducir los
efectos negativos laterales, o externalidades, pero es muy dificil
hacer esto en forma adecuada. De tiempo en tiempo las ponde-
raciones son cambiadas con el fin de permitir diferencias en el
volumen y en las calidades de los productos de varios sectores. A
pesar de la complejidad de la tarea y del trabajo de hipotesis poco
confiable que esto entrafia, parece que los cambios porcentuales
relativamente pequeiios en el crecimiento tienen algan significado
real en el sentido del empleo y del movimiento de otras varias
series, y en el sentimiento general de optimismo o pesimismo de
la comunidad empresarial que es generado por tales cambios.

El crecimiento del producto en los Estados Unidos de 1870 a 1990 tu-
Vo una tasa de un 3.3%. El aumento del crecimiento total fue 40
veces mayor, teniendo en cuenta que el crecimiento es exponencial,
es decir, el crecimiento de cada afo esta por encima del crecimiento
del afio anterior. Sin embargo, si la produccion bruta es dividida por
la poblacién, el crecimiento en el ingreso per iy ita en los 120 anos fue
de 1.7% anual, 0 un crecimiento 7 veces mayor en dicho periodo.

Puede parecer que el crecimiento es “natural” y que no necesita ex-
plicacién. Sin embargo, asi como el funcionamiento de un mercado
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o de una economia “no planeada” requieren de explicacién o de
una teoria sobre la cual se basen, asi mismo lo requiere la enorme
expansion del crecimiento, especialmente a partir de la Revolucion
Industrial ocurrida a finales del siglo XVIIL

Una economia de mercado puede funcionar sin crecimiento, como
sucedi6 de hecho con muchas de ellas durante cientos de anos. Asi
que un crecimiento exponencial, extendido por 200 afnos o mas,
requiere de una explicacién o de una teoria, como también lo requiere
el hecho de que las tasas de crecimiento hayan diferido tanto entre
los paises mas industrializados y los menos industrializados.

UNA TEORIA ENDOGENA DE CRECIMIENTO

La teoria de crecimiento sugerida en este capitulo es una ampliacion
de la teoria expuesta por Allyn Young (1928) en un discurso ante los
economistas de la Gran Bretana. Fue presentada en forma corta y
en lenguaje sencillo. No obstante, contiene las bases de la explica-
ciéon de un crecimiento real secular.

La antigua teoria hacia énfasis sobre el papel desempenado por los
“factores de produccion”: la tierra, el trabajo y el capital. Gradual-
mente la tierra, como factor contribuyente a la produccion, fue siendo
desplazada, quedando solamente el trabajo v el capital. La tecnologia
fue “incorporada” dentro de estos dos tltimos factores intensificando
su productividad, pero fue el valor de la produccion de dichos factores
el que conformd el ingreso nacional y, por lo tanto, se presume que
fuese la explicacion del crecimiento de ese ingreso.

Adam Smith, en su famoso ejemplo de la produccion de alfileres,
puso de manifiesto las enormes economias (o reduccion en el costo
por unidad), posibilitadas por la “division del trabajo” o la especia-
lizacion, al hacer un contraste entre la cantidad de trabajo necesario
para producir un simple alfiler y la cantidad de trabajo por alfiler
necesaria para producir un gran namero.

Llegd a la conclusion, finalmente, de que el grado hasta donde
valia la pena dividir en diferentes operaciones la fabricacion de
alfileres dependia del tamano del mercado, o en otras palabras,
que mientras la division del trabajo aumentara la produccion, su
aplicacion dependeria del tamano del mercado, o de la demanda.
Posteriormente la division del trabajo siempre fue mencionada en
los textos sobre el tema, aunque como caso especial, dejando que los
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factores de produccion jugasen el papel predominante. Los insumos
de trabajo y capital, ayudados por varios elementos, determinaron
la cantidad de la produccion. El crecimiento fue explicado como el
resultado de insumos exdgenos de trabajo medidos por su tamanio
y calidad, y el capital a través de diferentes insumos exogenos por
volumen y calidad.

Young, por otra parte, habia cambiado el pronunciamiento de Adam
Smith diciendo que el grado de la division del trabajo utilizado de-
termina el tamano del mercado y, por lo tanto, el grado hasta
donde vale la pena especializarse. En otras palabras, la division
del trabajo determina la division del trabajo. Esto no es tautologico
si el proceso es considerado en términos de secuencias. Tenemos
entonces que el crecimiento genera crecimiento, o que el crecimien-
to es un proceso endogeno.

En la parte inicial del proceso Young dio una gran importancia al
papel de los comerciantes en la satisfaccion de la demanda. El
sugirié que la demanda por vestuario, en la época de la Revolucion
Industrial, fue el factor conducente a la innovacion de la maquinaria
textilera y a la aplicacion del vapor para satisfacer la demanda
subsecuente de potencial. El crecimiento es un proceso endégeno
con énfasis en la demanda real y en la oferta, o en la calidad del
trabajo y del capital dependiente de la demanda, o en la lucrativi-
dad, al satisfacer la demanda real. Asi mismo, Young no nego que
el capital y el trabajo eran elementos indispensables en la expli-
cacion del crecimiento, pero le dio poca importancia a su papel en
la secuencia causal del mismo. Ciertamente, debido a la importan-
cia que dio a la division del trabajo, ¢l fue demasiado lejos al decir
que el crecimiento podia proseguir aunque no se incrementase la
fuerza laboral o, atin, careciendo de innovaciones cientificas. Debe
tenerse en cuenta que ¢l amplifico el concepto de la division del
trabajo para incluir la especializacion de firmas y de individuos y,
en sus economias de escala, incluyo las economias externas y
aquellas particulares a una firma o a un individuo. Las economias
externas, como aquellas que resultan del uso de mejores materiales,
se tornan en comunes para todos; las economias internas son
aquellas que estan limitadas a una firma. Las primeras, desde lue-
£0, son mucho mas importantes.

PAPEL DE LA DEMANDA REAL

El proceso depende de un incremento continuo en la demanda
real. ;Qué tanta validez tiene este supuesto? Dentro de la perspec-
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tiva historica podria decirse que ha habido una demanda continua
para todos los bienes producidos. De todos modos, se presentaron
interrupciones pero solo fueron temporales. En otro articulo sobre
el tema se ha dicho que el deseo por mds ingreso y por una ma-
yor riqueza es insaciable, puesto que es un deseo que posee raices
tanto sicologicas como fisicas.

Otra cosa que podria preguntarse aqui es la relativa al proceso
por el cual un aumento en las economias de escala, o, en realidad,
cualquier aumento en la “eficiencia” en el sentido ordinario del
término, tiende a crear un aumento en la demanda agregada.
Young usé como ejemplo el caso de los primeros automéviles Ford
en donde una notable disminucién en los costos reales (o un au-
mento en la produccion fisica por trabajador) fue logrado a través
del sistema de la “linea de ensamblaje”. En este caso, la elasticidad
precio de la demanda fue mayor a la unidad, es decir, una reduc-
cién en el precio provoco un incremento neto de los gastos sobre
el articulo. En términos reales, o de trueque, esto significa un
aumento en la oferta de automaoviles para ser cambiados por otros
productos. Un aumento en la oferta de los bienes, en términos
fisicos, debe ser considerado como un aumento en la demanda
por otros bienes, lo cual permite ain una mayor especializacion.

En el caso de que haya un mejoramiento en la produccion de bienes
para los cuales la elasticidad de la demanda es baja, como es el caso
de la produccion agricola agregada, sera poco el aumento que habra
en la demanda y por lo tanto en la produccién. Sin embargo, ha-
brd una considerable liberacion de “recursos”, especialmente en el
sector del trabajo, que pueden ser utilizados en la produccion de
otros bienes. Un aumento en la oferta de productos agricolas resul-
tard en la oferta de un niimero mayor de bienes o en una reduccion
de los precios, lo cual permitird un aumento en la demanda de otros
bienes cuya produccion servird para emplear los recursos “liberados”.

Con un ingreso nominal constante, el proceso de crecimiento se
mostrard con una caida en el nivel gvnvm] de precios y con una
produccion de los componentes de la produccion con \-'ari.1ci(1|u'~+
en los precios relativos y dependiendo tanto de las “mejoras”
como de las elasticidades dv la demanda. Con un ingreso monetario
constante o creciente, el proceso atun se manifiesta con cambios
relativos y con mayores rendimientos.

Young pensaba que el proceso debia ser comprendido como todo
un conjunto, y que el anadlisis de casos individuales podia tender a
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hacer confuso el movimiento general. Asi mismo, utiliz6 la palabra
comuin “reunion” (“togetherness”) para describir la constante interac-
cion de los fendmenos econémicos, y sugirié que en una economia
en crecimiento la tendencia esta por fuera del equilibrio, o que
quizds podria describirse como en un equilibrio en movimiento.
Ademas, transfirio la frase “rendimientos crecientes”, que era apli-
cada a sectores individuales, hacia la economia en general.

La demanda de bienes puede ser encontrada en la oferta de bienes
aunque el proceso debe ser estudiado como todo un conjunto. El
estudio del crecimiento se torna mas complejo pero también mas
real. Comprender esta linea de pensamiento sirve para abrir un
punto de vista nuevo sobre el proceso de crecimiento, diferente al
ofrecido por el enfoque de “insumo de los factores”, el cual, hasta
hace poco, predominaba en este campo.

LOS FACTORES DEL ENFOQUE DE LA PRODUCCION

En realidad, el enfoque dado al factor de la produccion tiende a
esconder las dificultades. Por tanto, a primera vista, el producto
nacional es “producido” por dos factores, y el valor del producto,
desde este punto de vista, es dividido entre los dos factores en una
proporcion preliminar del 75% para los trabajadores y del 25% para
los propietarios, lo cual mide la “productividad relativa” de los factores.
La proporcién del trabajo puede ser dividida, en teoria, entre el nime-
ro de horas trabajadas y la “calidad” del trabajo v, la participacion
de los propietarios, entre unidades de equipo y “calidad” del mismo.
El crecimiento por tanto es debido al aumento en la cantidad de
factores y a la calidad de los mismos. Si se sugiere que, ademas,
por Con:-:-cnso, existen otros elementos en el crecimiento, éstos son
tratados como un residuo, el cual, en teoria, puede ser distinguido
y al cual puede asignarsele una participacion en el crecimiento.

Realmente, esta linca de pensamiento estuvo basada en un uso
mal aplicado de la teoria de la productividad marginal al crecimien-
to. Existe una diferencia entre productividad marginal de un factor
y la explicacion del crecimiento en el producto total. Por ejemplo,
la mayor parte de la gente que esta trabajando recibe pago por su
“producto” aunque su trabajo puede no contribuir al crecimiento.
Una contribucion, en ¢l sentido ordinario del término, implica
una disminucion en el costo. El trabajo ejecutado en el sector in-
formal de los paises menos desarrollados, o el trabajo que es lle-
vado a cabo en forma invariable, no contribuye al crecimiento. Sin
embargo, en una economia en crecimiento, los salarios reales crecen
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al haber una escasez creciente en su poblacién, lo cual permite
decir que el contenido fisico constante de su trabajo estd siendo
valorado a una tasa mas alta, o que su “productividad” ha aumen-
tado. De ahi la importancia de hacer la distincion entre producto,
productividad y contribucion.

Existe una tenue relacion entre contribucion al crecimiento y
rendimientos. Dentro de una perspectiva historica, los cientificos
o inventores cuyo trabajo ha “contribuido” en gran forma al creci-
miento, es poco lo que han ganado por su contribucion. En los
primeros anos de un invento, la contribucion puede no figurar en
las cuentas nacionales. La contribucion vendra con el uso creciente
del invento, traducida en una disminucion en los costos en general,
o en una mejora en la calidad.

Una implicacion de esta linea de pensamiento es que la participa-
cion de la mano de obra en el ingreso nacional en ningtn sentido
mide la contribucion de ésta al producto nacional. Lo que si mide
es lo que el trabajo ha ganado, o mas bien, su participacion en el
producto nacional. Abreviando, existe poca relacion de la contribu-
cion a los rendimientos. Los factores reciben su producto solamente
en un sentido especial de las palabras “reciben” y “producto”.

La distribucion del producto nacional sirve en algo para sugerir,
en términos generales, cierto grado de desarrollo. Pero una division
del producto de un sector por horas de trabajo hecha con el fin de
lograr una medida de la productividad industrial, tiene poco senti-
do. El incremento en la productividad por hora de trabajo en la
agricultura de los Estados Unidos da una cifra que esta por encima
de la del sector industrial. Sin embargo, la mayor parte del incre-
mento, en términos fisicos, deberia ser atribuida a los avances lo-
grados por fuera de la agricultura, especialmente en la industria
quimica. Por esta razon, Denison (1989) cuestiona el valor de cual-
quiera de los estudios sobre productividad de la industria.

LA DISTRIBUCION DEL PRODUCTO NACIONAL

Si la distribucion del producto no constituye una buena medida de la
contribucion de los factores de produccion al crecimiento, la dis-
tribucién particular que prevalece en los paises mas desarrollados se
ha caracterizado como un aspecto constante del crecimiento y, por lo
tanto, requiere de una explicacion. Con el fin de dar respuesta a este
cuestionamiento es necesario volver hacia otro factor tradicional de la
produccion: el capital. Desde luego que podria simplemente decirse
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que si la participacion del trabajo no constituye una medida de la
contribucion del mismo, entonces la participacion de los propietarios
tampoco constituye una medida de la contribucién del capital. Sin
embargo, esto no explica por qué las participaciones son asi.

Denison (1976) hizo algunos ajustes a las cuentas nacionales de once
paises industrializados para hacer comparaciones. Luego calculo las
participaciones del trabajo y de los propietarios para los periodos
1950-1959 y 1960-1964, y llego a la siguiente conclusion: “Los as-
pectos mas sorprendentes de la Tabla 2-7 estan representados en la
amplia similitud de las participaciones en todos los paises y en los
dos periodos de tiempo, no obstante las grandes diferencias en las
proporciones del factor y en otras condiciones.” (p. 86). Podria haber
agregado que otro aspecto notable es la participacion relativamente
grande del trabajo en todos los casos. Estas conclusiones sugieren la
presencia de una caracteristica endogena de la produccion y del
crecimiento. De otra manera, tendriamos que asumir que los insumos
exogenos, a través de los paises vy a través del tiempo, fueron suficien-
tes para producir tales resultados, lo cual parece improbable.

La explicacion que aqui se ofrece es la siguiente: se sugiere que
las fuerzas del mercado de una economia privada tienden a asignar,
para los duenos del capital, un porcentaje de la produccion bastante
constante y relativamente bajo del producto, y que el resto es re-
partido a través de la comunidad en la forma de ingresos o de
una mejor calidad; de tal modo que, en realidad, la participacion
del “trabajo” es un residuo y no algo que sera determinado en
forma independiente por la contribucion hecha por el trabajo. Esta
hip6tesis requiere que la tasa real de interés permanezca relativa-
mente constante dentro del rango de 3-5 por clento, una constancia,
que, segin Young, puede tener raices psicologicas. Este rango,
dada la movilidad de capital, es consistente con una tasa mucho
mds alta esperada por las empresas individuales para sus inver-
siones de capital y, a su vez, es suficiente para mantener la tasa
de crecimiento corriente, cualquicra que ésta sea. Dada una cons-
tancia en la tasa de interés y en el porcentaje de crecimiento para
la proporcion entre la inversion real neta y el producto, la participa-
cion de los duenos del capital es determinada, dejando el resto de
la produccion para la comunidad. Es cierto que, por definicion, el
capital es pagado por su “producto”, pero esto, como se dijo an-
tes, es asi s6lo por definicion,

La inversion empresarial, por lo menos en los Estados Unidos, es
autofinanciada, ya que las reservas para depreciacion, mas una



386 LA TEORIA DEL CRECIMIENTO

pequena suma producida por los beneficios no distribuidos, son
suficientes para proporcionar la capacidad productiva necesaria
para mantener la tasa corriente de crecimiento. El precio de venta
del producto, en el agregado, cubre tanto la depreciaciéon como
los beneficios. Asi ha sucedido en los Estados Unidos desde 1947.
(Las Cuentas Nacionales en Colombia muestran un déficit pequeiio
en el ahorro empresarial, aunque las cifras no son comparables).
Este es un proceso endégeno. A medida que se presenta el creci-
miento y el mercado se expande, la necesidad de capacidad adicional
es proporcionada por el mismo proceso de crecimiento. La suma
de ahorro neto requerida se ve disminuida por las mejoras incorpo-
radas al equipo utilizado para remplazar los equipos viejos.

El sector empresarial en los Estados Unidos, en general, mantiene
aproximadamente un 20% de exceso de capacidad, la cual puede
ser utilizada para satisfacer los periodos extraordinarios de alta
demanda, o, también, puede ser el resultado de la continua opera-
cién de empresas desaprovechadas que tienen exceso de capacidad.
Por tanto, podria aducirse que, dada la regular constancia de las
tasas de interés real, la inversion empresarial es determinada por
la cifra, cualquiera que ¢sta sea, que tenga consistencia con
aproximadamente ¢l 80% de la capacidad utilizada.

No estamos negando que las fuerzas de la oferta y la demanda sean
igualadas por la tasa de interés del mercado. Pero, a su vez, la tasa
del mercado e¢jerce una influencia sobre la oferta y la demanda. La
oferta de ahorro, diferente al ahorro empresarial, debe ser suficien-
te para abastecer la demanda de capital para construccion residencial
y para préstamos publicos. Una movilidad internacional de capital
asegura que los rendimientos para los duenos del capital no difieran
demasiado. El analisis de la oferta y de la demanda no es suplantado,
pero la hipétesis sobre su aspecto enddgeno dio las bases para un
analisis un poco mas profundo. Desde un punto de vista secular, ni
el volumen de ahorro empresarial ni la inversion son determinados
en forma exdgena, aunque estan asociados y dependen de la tasa de
crecimiento corriente, puesto que esa tasa requicre de un cierto
volumen de ahorro ¢ inversion. El mecanismo del crecimiento, una
vez que comienza, tiende por si mismo a regular el volumen. Debe
tenerse en cuenta que este andlisis esta restringido al ahorro empre-
sarial y a la inversion.

Como se senalo anteriormente, la literatura sobre el crecimiento es
enorme. Aqui solamente estamos mencionando la de Paul Romer
(1989), por haber sido ampliamente discutida y por tener una ex-
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plicacién enddgena que contiene elementos de Marshall y de Young,
Es ilustrada por un modelo que utiliza el concepto de la funcién
de una produccion. En su modelo de produccion agregada L y K
representan la fuerza laboral no calificada y el capital fisico, mien-
tras la tecnologia comprende el capital humano H y el conocimiento
generalizado A, siendo este ultimo “libre”. Por lo tanto, los rendi-
mientos crecientes son posibles para el modelo en general. Una
mano de obra no calificada adicional y un capital invariable tienden
a resultar en rendimientos decrecientes. Sin embargo, esto es mas
que compensado en aquellos paises en donde el crecimiento tiene
lugar a través de los rendimientos crecientes producidos por la
“tecnologia” (lo cual incluye capital humano). Los beneficios prove-
nientes de la tecnologia tienden a ser de caracter endogeno.

Esto difiere del tratamiento dado aqui en varios aspectos. Esta
orientado por el lado de la oferta y es poco lo que dice sobre el pa-
pel de la demanda; ademas no hace la distincion entre producto y
contribucion en el caso de la fuerza laboral no calificada. Tampoco
indica como una disminucion en los costos de produccién aumenta
la demanda. No intenta explicar las participaciones del capital y
del trabajo en el producto nacional, sino solamente senala que un
rendimiento constante sobre el capital y una relacion también
constante entre el capital y la produccion, generaria una partici-
pacién uniforme del capital en el ingreso. Sin embargo, senala que
la participacion del capital ha disminuido, y que la relacion entre
el capital y la produccion de los paises mds desarrollados difiere
de la de los paises menos desarrollados.

IMPLICACIONES PARA LA POLITICA

El panorama que surge del crecimiento es aquel en el cual la parte
comprendida dentro del ciclo empresa-consumo tiende a
autoperpetuarse a una tasa constante. El crecimiento es autofinan-
ciado a dicha tasa. Cualquicr reduccion en el costo real constituye
un incremento real en la demanda, puesto que la produccion es
igual al ingreso, y aproximadamente un 90% del ingreso es gastado
en consumo. La explicacion de las tasas de crecimiento en infraes-
tructura piblica y en construccion residencial es de naturaleza
mayormente exogena, aunguce ambas poseen caracteristicas
endégenas. Lo mismo podria decirse sobre la balanza de pagos.
Hablando en términos amplios y mirando un poco hacia el futuro,
las exportaciones, deben pagar por las importaciones, aunqgue
podria haber una variacion considerable sobre un plazo mas corto.
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La ilustracion anterior posee importantes implicaciones para las
politicas que van dirigidas a elevar la tasa de crecimiento, a detener
una recesion, o a recuperarse de ella. Sugiere, ademas, que las po-
liticas en los tres campos mayormente sujetos a movimientos inde-
pendientes pueden ser mucho mas efectivas que aquellas dirigidas
a elevar la oferta de los factores de produccion, o que simplemente
transfieren poder adquisitivo de unos consumidores a otros. Esto
es, entonces, lo que conforma las bases tedricas de la estrategia

del Sector Lider.

En lo mas profundo de la Gran Depresion, la emision de dinero
era justificada para abastecer la fuerte demanda de liquidez. Pero
para usar el dinero con el fin de aumentar la demanda final en
una economia con un gran exceso de capacidad, era necesario re-
currir al gasto publico. Aunque este es un ejemplo extremo, puede
servir para ilustrar la diferencia entre el énfasis sobre la parte de
la oferta y sobre la parte de la demanda, y sobre la demanda real
contrastada con la demanda monectaria.

El enfoque enddgeno tiene la virtud de proporcionar una explica-
cién mas real de los aspectos de la distribucion, al enfatizar el pa-
pel que desempena la movilidad del trabajo para explicar las
diferencias en los ingresos, y el papel conjunto de las fuerzas del
mercado para determinar la participacion del capital y, por tanto,
del trabajo. Esto no significa que la distribucion no pueda ser alte-
rada por una politica (consciente o inconscientemente), pero sugiere
que una transferencia de poder adquisitivo después de que los
bienes han sido producidos, podria ser mas efectiva que alterar la
distribucion de! “producto”, ya que la distribucion del producto
puede ser diferente a la distribucion del ingreso. En la industria,
las tasas salariales “altas” pueden facilmente ser compensadas a
través de las fuerzas del mercado que, en dicho caso, resultan en
una pérdida de produccion y en la pérdida subsecuente de capa-
cidad productiva potencial.

Como se ha insistido, el enfoque respalda claramente los esfuerzos
dirigidos a impedir el crecimiento en la poblacién, especialmente
global, ya que la movilidad de la fuerza trabajadora se ha fortale-
cido. Esto ayuda a explicar por qué en los paises mas industriali-
?l.l{.']l‘-)H e ] enorme aumento en ]ﬂ ["r()dll(( 1on \’ on ]CI Plﬂdlltl 10N P[ r
cipita experimentado durante los dos siglos pasados, esta acompa-
nado por un nimero grande de gente muy pobre y por un aumento
en el nivel general de vida mucho mas bajo que aquel sugerido
por las cifras sobre incrementos per capita.
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Contrariamente al punto de vista popular, un aumento en la pro-
duccién real no requiere de un aumento en la poblacién o, ponien-
do esto en otros términos, la tasa de crecimiento puede ser tan
alta teniendo una tasa de crecimiento de cero en la poblacién como
teniendo una tasa alta. Esto resulta de la insaciabilidad agregada
de los deseos del hombre. Con una tasa de crecimiento de cero, la
composicion del producto puede ser muy diferente a la composi-
cion del producto con una poblacion que esta creciendo rapidamente,
pero no el volumen agregado. Estas afirmaciones implican el acceso
a los mercados mundiales. Suiza, por ejemplo, posee la tasa de
crecimiento per cdpita mas alta; India, la mas baja.

LA INTERACCION DE LOS ELEMENTOS ENDOGENOS
Y EXOGENOS EN LA POLITICA

La discusion anterior ha estado dirigida a explicar el cardcter secu-
lar y exponencial del crecimiento, junto con algunas implicaciones
que conlleva esta explicacion. Una de estas implicaciones, atin no
mencionada, es que las fuerzas exogenas pueden impedir el au-
mento de las fuerzas enddgenas. Por lo tanto, una politica puede ser
adoptada para reducir los impedimentos a la existencia de una
capacidad productiva mas plena a través de un aumento en la de-
manda real. Lo anterior es de particular importancia para los paises
menos desarrollados. El argumento sugiere que la accion que se
ejerza para aumentar la demanda real tiene mayores probabilidades
de éxito que la accion que se ejerza para aumentar la oferta de fac-
tores de producciéon. Como la construccion no residencial es autofi-
nanciada, el aumento en la demanda real, para permitir una tasa
de crecimiento mas alta que la existente, puede mas bien ser buscado,
por fuera del ciclo existente de produccion-consumo. Dicho au-
mento puede provenir de un incremento en las exportaciones, de
la construccion residencial o de gastos netos de inversion puablica.

Se entiende por inversion neta los gastos no clasificados como
cambios en el poder adquisitivo de los contribuyentes hacia los
consumidores. Por lo tanto, ¢l proceso endogeno descrito anterior-
mente proporciona las bases tedricas para una politica de apertura,
o para la construcion residencial, o para un aumento en los gastos
de infraestructura publica. Las politicas que eliminan controles
innecesarios o promuceven la privatizacion en ciertos sectores pue-
den aumentar la posibilidad de crear economias de escala mas
grandes, las que, a su vez, surgen de mejoras en la eficiencia de
diferentes industrias.



390 LA TEORIA DEL CRECIMIENTO

El enfoque enddgeno dado al crecimiento posee otra implicacion.
Se le ha dado un gran énfasis a la contribucién aportada al creci-
miento por la educacion y a la importancia de explicar las dife-
rencias en los ingresos. Sin embargo, dentro de una perspectiva
histérica, las mejoras en la educacion pueden ser mas el resultado
del crecimiento, que su causa. Asi mismo, las diferencias en los
ingresos pueden ser explicadas fécilmente a través de las diferencias
en la escasez o por la imperfeccion en la movilidad, mas que a
través de las diferencias en la eficiencia. La educacion es sumamente
importante como un fin en si mismo. Sin embargo, una especializa-
cion demasiado temprana en la educacion puede ser lograda a
costa de una formacion para ser un buen ciudadano. Cualidades
tales como la sobriedad, confiabilidad, puntualidad, responsa-
bilidad, es decir, todo aquello implicado en las palabras “persona
cumplida”, son, sin lugar a dudas, ingredientes muy importantes
dentro del ambiente cultural.

Similarmente, el empleo puede ser mucho mds importante como
un fin en si mismo que como un medio para aumentar ¢l creci-
miento. En donde el sistema de distribucion funciona a través de
las fuerzas del mercado, estar sin empleo tiene costos tanto sico-
l6gicos como de ingresos para las personas. Las politicas dirigidas a
mantener altos niveles de empleo pueden estar mejor justificadas
sobre esta base que como un medio de elevar la tasa de crecimiento.

En conclusion, es Gtil distinguir entre las fuentes de crecimiento,
las cuales con frecuencia son intangibles y dificiles de medir, y la
contribucion en cualquier ano dado. Las primeras pueden formar
parte del trabajo de un cientifico, o de una politica, que no es
mostrado en las cuentas nacionales. La segunda puede estar repre-
sentada en el uso adicional del conocimiento ya existente, o en la
adopcion de medios de produccion hechos provechosos a traves
de una mayor demanda para un producto. Las cuentas nacionales
pueden mostrar que el producto ha aumentado de un periodo a
otro; sin embargo, no pueden explicar el por qué de su aumento.

En términos cualitativos, se pueden identificar las fuerzas del mer-
cado, pero es dificil distinguir entre el efecto de la movilidad y de
la competencia, ya que la una se mezcla con la otra. Por esta
razon, el pensamiento sobre el crecimiento ha tendido a devolverse
de los modelos algebraicos hacia la observacion y la logica
t‘t.'{'ﬂ‘ll'll‘l'lil"d, Asi mismo, se ha concedido una mayor importancia
las condiciones econémicas que afectan el };[’Jt‘il} hasta donde ¢
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conocimiento existente esta siendo usado, asi como a las imper-
fecciones y obstaculos que se presentan en el uso de las fuerzas
del mercado.

CONCLUSION

En la imagen que surge sobre el proceso del crecimiento la oferta
y la demanda se combinan dentro de un circulo, pero también los
eventos exdgenos o las politicas adoptadas pueden intervenir para
acelerar o hacer descender, por un periodo de tiempo, la tasa de
crecimiento. El grado hasta donde el conocimiento es acumulado
y puesto en uso, ostd Fasado realmente en el contlicto que existe
entre las aspiraciones humanas y la inercia de las instituciones.

El proceso debe poner en uso los factores de produccion, cualquicra
que sea su volumen y calidad. La demanda agregada existe para
los bienes que son producidos. La propia tasa de crecimiento creara
y usara la inversion que justifique dicha tasa, y ¢l crecimiento per
cipita dependera de la relacion entre la produccion y la poblacion.
Podria ser til pensar que la acumulacion continua de conocimiento
es lo que constituye la fuente del crecimiento, y que las contribu-
ciones estan representadas por su uso creciente. Como la microeco-
nomia esta relacionada con un producto individual o con una
firma, y la macrocconomia con los flujos de fondos y las variaciones
en el crecimiento provenientes de tendencias seculares, existe la
necesidad de una teoria del crecimiento separada, con el fin de
analizar los cfectos de lo que Young denomind la “reunion”
(togetherness) de todos los fendmenos economicos.
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