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presables, como si fueran en ecuaciones de forma semejante
pero con coeficientes distintos y variables. Parcialmente por
la multiplicidad ¥ variabilidad, la determinacién de estos
coeficientes, o con mayor amplitud, la medida de las elasti-
cidades de demanda y' provision, es tarea de dificultad
téenica tan grande, que el progreso hasta hoy alcanzado es
extremadamente pequeno. Podemos, en verdad, como regla
general, por cuidadoso ostudio de hechos sobresalientes, sa-
br algo sobre tales elasticidades, pero no podemos apreciar
su magnitud, con algin grado de exactitud. En otras pala-
bras, nuestras leyes fundamentales y por consiguiente, las
deducciones de tales leyes, en €asos particulares, no pueden
hoy ser presentadas en forma cuantitativamente precisa. Re-
sulta que, con frecuencia, una solucién practica, oscila sobre
el balanceo de opuestas consideraciones, y aun cuando tales
consideraciones sean por entero de cariacter econémico, que
la Economia tiene casi siempre que hablar con voz incierta.

Queda pues, aqui por llenar una gran brecha y es enorme

-

la dificultad de llenarla atn parcialmente. El conocimiento
con cuya ayuda espero impulsar el bienestar nacional, no se
gana facilmente. La fortaleza del dafio social, no puede to-
marse por asalto, por resuelto que sea, a menos que esté muy
bien preparado. Pero confesar nuestra debilidad no es dis-
minuir nuestro elogio por los servicios de quienes se cuidan
del bienestar de los pobres. Gran progreso se ha hecho en
los afios recientes: yo ocupo ahora el lugar de quien ha sido
y es leader en la obra: Sir Alfred Marshall. Hay trabajo real
y urgente para hacer. No dudo que en el futuro como en el
pasado, habra hombres de Cambridge resueltos y capaces
para avanzar este trabajo.

(Tradujo J. M® Jaramillo Martinez).

EMPLAZAMIENTO Y DiSTRIBUCION TECNICA DE TALLERES

Por Damian LUNA

DEFINICION DEL TALLER

Es todo establecimie

nto adecuado para reali
J . a realizar traba-
Jo manual. En este sentido general son talcl"*res lz‘u traba
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de hilados; los moli-
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nos, ete., ete. Entre nosotros el significado se ha limitado
especialmente al “taller de fundicion”.

EL SITIO

El rendimiento econémico de un taller es funcién de las
condiciones en que se encuentra ¢l sitio de su emplazamiento.

Sinembargo, la prelaciéon de los sitios en orden a su dis-
tancia a los ecentros industriales, de poblacién y de consumo,
a las vias de comunicacién, a los focos de produccion de las
materias primas, pierde algo de su valor merced al ensan-
chamiento de las vias de comunicacién y al perfeccionamien-
to y multiplicacion de los aparatos de locomoceion; la impor-
tancia topogrifica, en cuanto a la derivacion de la fuerza
motriz, tampoco es la misma que antes, si se tiene en cuenta
el incremento que va tomando la industria petrolera v sobre-
todo, la fundacién de grandes centrales hidroeléctricas. Es
decir, que en <l transcurso de un sielo para acd los grandes
progresos cientificos e industriales, tienden a hacer dismi-
nuir la importancia de aquellos factores, lo cual constituye un
gran avance en nuestra época.

Pero la facilidad de abastecimiento de las materias pri-
mas, el acceso a las plazas de consumo comercial y las posi-
bilidades de la competencia, son valiosos indices que perma-
necen en pie para obligarnos a la solucién técnica del pro-
blema local. De todas maneras, debemos advertir antes que
la influencia que tienen el emplazamiento y sus condiciones
topograficas en la vida econdmica de la empresa, son decisi-
vas en cuanto que las pérdidas o ganancias, en que se tra-
duce, se prolongan préacticamente a lo largo de la vida de
la empresa, constituyendo asi estos grandes o pequenos items
un monto final considerable; la alternativa del traslado de
la planta implica grandes erogaciones y dificultades.

E] famoso principio de la economia industrial: obtener
siempre el maximum de produccion con el minimum de in-
versién, constituye una pauta de amplia interpretacion para
la escogencia del sitio; asi, los factores de la facilidad de
produccién, costo de lag materias primas, trasporte de ellas,
lo mismo que de los productos elaborados a los mercados,
son circunstancias concomitantes de la cuestién que deben
analizarse separadamente y finalmente estudiarse global-
mente para obtener la mayor diferencia entre el precio de
venta vy todos los gastos de produccién. El término ‘‘gastos
de produccion” debe tomarse en un sentido totalizante; com-
prende, pues: costo de la materia prima; costo de su aca-
rreo a la fabrica; costo de trasformacién, que a su vez CoOns-
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ta del pago de obreros, energia, etc., y el recargo por de-
preciacién de maquinaria. ‘
Vamos a explicar con un ejemplo la influencia que tie-
ne la proximidad al foc¢ de las materias primas. En primer
lugar, de nada serviria conocer esta diferencia: § 10 a—3 a,
en que el primer término expresa el precio de venta por uni-
dad, de producto manufacturado; y el segundo, el precio de
compra, en el lugar de abastecimiento, por unidad de mate-
ria prima. En efecto, si no se ha tenido en cuenta 2l precio
adicional de trasporte, almacenaje, impuestos, ete., podria
elevarse ficilmente el segundo término a $ 5 a' o més, y en
lugar de obtener una ganancia neta de 9 a—e, en que e es
el costo total de elaboracion, se obtendria sélo una ganancia
de 5 a—e. E] segundo aspecto es este: la ininterrupcién del
trabajo, en una unidad industrial, suele ser de gran influen-
cia econémica. Las huelgas nos ensefian hasta dénde perju-
dican las interrupciones del trabajo en las fibricas y talle-
res en grande; en tratindose de altos hornos y de fabricas
de vidrio y porcelana, sobre todo en las primeras, el paro
es desastrosamente decisivo. Por aqui se llega facilmente a
la conclusién de que el podeft contar con un suministro cons-
tqnte y varia.do de materias &)rimas, €s una condiciéon inelu-
dible; la variedad de materi%s primas se exige por motivos
de. escogencia y competencia.' De nada le serviria a una fa-
vbnca,_ poder contgr en-una época del afio con una superabun-
dancia de mateylas primas que no le es dado econémicamen-
te glmacenar, Sl en otra época se halla dificientemente abas-
t(_aclda; las alternativas la pondrian evidentemente en condi-
ciones excesivamente antieconémicas. Es por estas razones
por lo que las. grandes empresas se defienden més facilmen-
te de este peligro, pues estin provistas de servicios auxilia-
res como mtegraniies de la explotacién, mientras que las in-
dustrias en pequefio prosperan o, languidecen al ritmo que

ABASTECIMIENTO DEL PERSONAL

]j]§te €s otro factor de gran itMluencia en la escogencig
del sitio. En efectn, las grandes empresas necesitan un’ er
sonal numeroso; el sostenimiento de este personal, ya ps )
por cugnta de la empresa, como tiende a hacerse en ias r;;lZt
des unl.dades, o bien por cuenta de] personal mismo egs
deternpnante del costo de la mano de obra; las conéicio o5
Precarias qel personal en este sentido son inadmisibles pies
economia industrial. Por este aspecto es por lo que seegicz
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que fwlgunos yvacimientos ricos son inexplotables, y mas tar-
de vienen a convertirse en explotables, pues la’ comarca Sc¢
enriquece ya con los cultivos y la poblacién y ademas, por
el acercamiento a los mercados. ’

CONDICIONES DEL PERSONAL

No hay que perder de vista que el emplazamiento en las
cercanias de personal numeroso y de cierta cultura, es de
por si una gran ventaja sobre aquellas comarcas a donde es
indispensable importar el personal suficiente y preparado de
regiones lejanas; tal es el caso en muchas regiones semisal-
vajes de Colombia en donde el elemento es completamente
inepto para los trabajos de explotacién de minerales y pe-
tréleos. Los patrones alemanes, eminentemente practicos en
todo, han optado en muchas de sus comarcas industriales,
por recabar del estado la fundacién en esos sitios de Escue-
las de Oficios para atender a la educacion del elemento jo-
ven de la colonia que se concentra alrededor de aquellos
centros. Los mismos patronos, en lo posible, pueden ayudar
a la municipalidad en aquella empresa de cultura, pues mas
tarde se traduce en un auxilio efectivo, pudiendo escoger pa-
ra si el personal mads inteligente ¥ preparado. '

EXISTENCIAS DE ENERGIA

E] sentido natural aconseja situarse lo mas cerca posi-
ble a las reservas de energia, como los bosques, carb6n, pe-
troleos, caidas suficientes, energia eléctrica, la que diaria-
mente se hace mas asequible.

Ademaéas, debe buscarse un suelo feraz, de facil acceso,
clima benigno, ojala cultivado para asegurar la abundancia
de los productos alimenticios. Estas ultimas condigiones no
hay lugar a considerarlas en las ciudades, pues alli, de una
manera general, se hallan solventadas.

Comparando la ciudad y la aldea, indica Eduardo Jo-
nes que la primera tiene la ventaja del personal habily mas
abundante; pero en la segunda en cambio el personal 95
menos dado a las huelga§, tan perjudiciales a la economia
fabril, y mas encarinado con su labor y mas inclinado a la
altima colaboraciéon por conocerse todos entre si; finalmen-
te, les basta un salario mucho mas bajo.

PROXIMIDAD A LOS CENTROS SIMILARES

Se ha discutido mucho la conveniencia de esta proximi-
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dad, por motivos de competencia; pero atn prescindiendo
del beneficio social de la superacion del producto, también
es preciso convenir que se obtienen de esa asociacién indus-
trial ciertas ventajas, como €l mejor surtimiento de materias
primas y la mejora de la mano de obra; por la mayor de-
manda, el conjunto ejerce una accion trasformadora y pro-
voca la fundacién de industrias auxiliares de lo cual se saca
partido; fomenta el principio de la division del trabajo, y
mejora las condiciones del mercado, acreditiandolo en deter-
minada especialidad, llamando hacia ese centro manufactu-
rero la atencién de los consumidores del articulo en cuestion.

EL CONCEPTO DISTANCIA ‘

Cuando hablabamos de la distancia del punto de em-
plazamiento a los centros de abastecimiento y de consumo,
empledabamos el término en ¢l sentido econdémico. No hay que
confundir la distancia fisica, geografica, con la distancia co-
mercial; ésta se mide por el tiempo empleado en salvarla,
por el costo que implica y por las posibilidades de perjui-
cios; por tanto, no queda incluida en los mapas; y es preciso
formarse una idea de ella por medio del estudio y conoci-
miento de todas las circunstancias econémicas de las vias
existentes.

: Por tanto, como regla general, los puntos de convergen-

cia de grandes vias, sean maritimas, fluviales, férreas o de
carreteras son, por este aspecto, excelentes centros de em-
plazamiento, lo mismo aquellos centros industriales que dis-
frutan de tarifas especiales para el articulo de que se trata.
En cuanto al mercado local, si es claro que la distancia es
un factor benéfico, pues se halla a menos alcance de Ia com-
petencia de otras unidades.

POELACION Y ZONA DE INFLUENCIA

También es preciso estudiar la zona de influencia de la
empresa y la poblacién que le corresponde. La riqueza y
cost’umbre_s de los habitantes, influyen de manera decisiva
seglin la indole de la empresa. Haly diversos recursos para;
apreciar la poblacién, como los censos, la rata de crecimie }
to, lqs datos estadisticos, las listas escolares, ete et(; ]Eli
estudio de las regiones tributarias depe h'tcérs : ‘
el de la zona de influencia. ‘ E R fey

OBTENCION DEL SITIO ;

- Refiriéndonos al precio de los solares, se sabe que fluc-
Ha mucho en una misma ciudad, segin las condiciones lo-
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cales en que se encuentre; la naturaleza del terreno, las ve-
cindades, el dar frente a calles pavimentadas, el ser accesi-
ble en vehiculos de tal naturaleza, etc., influyen de manera
extraordinaria; hasta las aspiraciones del dueho a quien se
pretende comprarsele. Hay que estudiar muy bien todos es-
tos aspectos. Los emplazamientos rurales tienen la ventaja
de ser mucho mas baratos e higiénicos; como es facil obtener
mayor extensiéon, puede construirse, en muchos casos, el edi-
ficio de una planta, lo cual reduce enormemente ¢l riepgol
de los incendios. Dentro de la misma ciudad, son mejores
partidos para la venta los barrios centrales y comerciales
por los alejados o que se van alejando relativamente, pues
la ciudad se recarga y urbaniza en determinada o determi-
nadas direcciones.

En fin, cuando se trata de elegir una ciudad, la mejor
es aquella que ofrece solares mas baratos, capitales mas ase-
quibles por empréstitos, obreros mis numerosos y especiali-
zados, ciertas garantias por parte de la municipalidad, como
reduccion de contribuciones; sistemas especiales de suscrip-
cion, como el de crédites carantizados. Naturalmente, en
nuestro medio adn no tienen casi importancia estas ultimas
condiciones, como sucede en las naciones densamente indus-
triales, como Inglaterra, Alemania, Suiza, Estados Unidos

v ofras.

LA TOPOGRAFIA

Ordinariamente lo mejor es elegir un terreno plano; ex-
cepto en rarisimos casos, como en Jas minas, en que los pro-
cesos del beneficio exigen planos ordenados en escalonamien-
to: en algunas veces la explotacidon de canteras para apro-
vechar el trasporte por cables. De todas maneras las desi-
gualdades del terreno introducen un recargo en la instala-
cién; se necesitan muros de contencién, reparacion por ave-

nidas, ete.

LA REBAIA DE LOS PRECIOS Y EL ALZA DE LOS SALARIOS

Por Juan de la C. POSADA

4 los estudiantes de Economia

Me parece interesante par _
los puntos de Vis-

Industrial traducir, en forma condensada,




