RESUMEN

Este articulo pretende estimar cuantitativamente la participa-
cién de los salarios en la Renta Nacional de la economia
venezolana. La relacion salarial se conceptualiza en el mar-
co de un conjunto determinado de relaciones de produccién
en el cual la referencia respecto al excedente es obligada, y
por tanto la vinculamos tanto al proceso de acumulacion de
capital como a la renta pefrolera. La categoria analitica utili-
zada para fal fin es la del salario relativo, cuyo andlisis permi-
te identificar la distribucién del valor creado entre trabajado-
res y capitalistas desde la perspectiva tedrica marxista, la de
la teoria faboral del valor. Esta concepcion del salario esta
estrechamente vinculada con el concepto de tasa de plusvalia
y por tanto con la productividad y el salario real.

* Dpto. de Economia Aplicada. Universidad Complutense de Madrid.
ipmatectome@hotmail.com

'| 32 ',


mailto:jpmateotome@hotmail.com

ABSTRACT

Tha aim of this paper is the estimation of the wage share in
the National Income in the Venezuelan economy. The wage
relation is analysed within the set of production relations, where
the reference to the excedent, its accumuiation and oil rent
are necessary. The fundamental concept is the relative wage,
whose analysis allows to identify the distribution of the value
generated between the capitalists and workers from the point
of view of the marxian theory of the labour value. Such
conception of the wage is very linked with the concept of plus-
value and so with the notions of productivity and real wage

1. INTRODUCCION

La estimacién cuantitativa de
la participacion de los salarios en
la Renta Nacional, o salario rela-
tivo, requiere, antes de proceder
a la definiciébn del mismo con-
cepto a tratar, explicitar y dotar-
se de una teoria del valor dado
que la disciplina desde la que se
procede es la economia y una
teoria de la determinacién de los
salarios no es sino un caso es-
pecial de la teoria general de la
formacién de los precios. Ello
remite por tanto a los fundamen-
tos ultimos del valor. Detras del
precio de una mercancia se ocul-
ta la realidad del valor, y respec-
to de la forma salarial, el trabajo
necesario y excedente o impaga-
do. Esta primera delimitacién
permitira establecer algo tan im-
portante como aclarar lo que real-
mente se va a medir y analizar,
ya que constituye una cuestion
no cerrada en el &mbito tedrico
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por mas que la mayoritaria asun-
cion implicita de una particular
vision pudiera hacer inferir lo con-
trario.

Asi, este articulo justifica en
primer lugar el fundamento teori-
co que sirve de base para la deli-
mitacion del objeto de estudio;
posteriormente aborda el proble-
ma de la adecuacion estadistica
de las categorias econdémicas, lo
que exige aclarar el concepto de
trabajo productivo y el ciclo del
capital; y finalmente se exponen
los resultados obtenidos.

2. APUNTES
CONCEPTUALES SOBRE
LA RELACION SALARIAL

El salario, como forma dis-
tributiva, encierra una relacion
social propia de un estadio deter-
minado del desarrollo, la del
modo de produccion capitalista
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(MPC). Una caracteristica deci-
siva del salario y de las formas
que adopta (por tiempo o a des-
tajo) es la forma en que oculta el
excedente de valor y por consi-
guiente la division de la jornada
laboral en trabajo necesario y
plustrabajo’. Bajo su disfraz for-
mal hasta el trabajo no retribuido
parece efectivamente pagado, lo
que nos exige la necesidad de
hacer referencia a los fundamen-
tos del valor y a identificar el
excedente. El analisis de la evo-
lucion salarial implica consecuen-
temente un estudio en términos
relativos, lo que podemos carac-
terizar como la distribucion pri-
maria del valor creado, es decir,
antes de la posterior redistribu-
cién llevada a cabo por el Estado.

2.1 Fundamentos teéricos:
el desarrollio de la teoria
laboral del valor

Este articulo se fundamenta
en el analisis marxista. La teoria
del valor trabajo (TVT) o teoria
laboral del valor (TLV) parte ana-
liticamente del ambito de la pro-
duccién, es decir, de la particular
relacion social entre el capitalis-
ta y el trabajador que hace surgir
el salario como categoria histéri-
ca. La circulacion del dinero co-
mo capital en el ciclo dinero-mer-
cancia-dinero (D-M-D") conlleva
la adquisicién de mercanciasy la
venta de los productos termina-
dos incorporando un excedente
de valor denominado plusvalor

(PV=D"-D)?, pero en el cual las
reglas del intercambio de equiva-
lentes sean “respetadas”, ya que
el valor es creado en la objeti-
vacion de la capacidad de traba-
jovivo.

La unica mercancia que po-
see la capacidad de generar un
valor superior al necesario para
su produccion es la fuerza de tra-
bajo, lo que otorga a dicho movi-
miento el caracter de proceso de
valorizacién, es decir, “creacion
de valor mas alla de cierto punto
en que el valor de la fuerza de tra-
bajo pagado por el capital es sus-
tituido por un equivalente” (Marx,
K. I, p. 263), por lo que “el trabajo
pasado encerrado en la fuerza de
trabajo, y el trabajo vivo que pue-
de rendir, sus costos diarios de
conservacion y su gasto diario,
son dos magnitudes totalmente
distintas. La primera determina
su valor de cambio, la otra cons-
tituye su valor de uso. (...) Asi,
pues, el valor de la fuerza de tra-
bajo y su valorizacidén en el pro-
ceso de trabajo son dos magni-
tudes distintas” (ibid, p. 261).

Marx distingue entre valor y
precio de la fuerza de trabajo. El
valor es la magnitud media en
torno a la cual oscila y tiende a
equipararse en el largo plazo el
salario efectivamente pagado y
por ello es independiente de la
competencia, de las relaciones
entre la oferta y la demanda’. “El
valor de la fuerza de trabajo,
como el de cualquier otra mer-
cancia, se determina por el tiem-
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po de trabajo necesario para la
produccion, o sea, también repro-
duccién, de este articulo especi-
fico” (Marx, K, |, p. 229), depen-
diendo por tanto del valor de sus
medios de vida necesarios. Para
el caso de |a fuerza de trabajo su
produccién consiste en su man-
tenimiento, para lo que se requie-
re una determinada cantidad de
medios de “subsistencia” que de-
ben incluir asimismo las necesi-
dades de sustitucién del trabaja-
dor (los hijos).

El tiempo de trabajo social-
mente necesario (TTSN) se re-
duce de esta forma al de la pro-
duccién de su medios de vida y
se compone de dos elementos,
“uno de los cuales es puramente
fisico y el otro historico o social”.
“Su limite minimo esta determi-
nado por el elemento fisico”, para
asegurar la mera subsistencia,
mientras que el segundo “se ha-
lla determinado por el nivel de
vida tradicional de cada pais”,
que se refiere “a la satisfaccion
de determinadas necesidades,
que brotan de las relaciones so-
ciales en que viven y se educan
los hombres (Marx, SPG, pp.
132-133). Consecuentemente el
valor de la fuerza de trabajo sera
mas elevado en los paises desa-
rrollados.

La produccién de la fuerza de
trabajo reviste una complejidad
que la diferencia de las demas,
por cuanto es el resuitado de una
actividad de la sociedad en ge-
neral junto con la de cada traba-

jador en particular (y objetivada
en la fuerza social del trabajo). En
este proceso interviene gratuita-
mente el trabajo domeéstico, la
actividad financiada por el Esta-
do (educacion, salud, transporte,
etc.) y el trabajo individual, lo cual
implica una discrepancia entre
nivel de vida y valor de la fuerza
de trabajo.

La evoluciéon del valor de la
fuerza de trabajo es el resultado
de la conjuncién de dos factores,
la masa de bienes de consumo,
que fija un valor determinado, y
el valor unitario medio de ellos,
por tanto influida por la dinamica
de la productividad. En el curso
de la acumulacion el valor de to-
das las mercancias tiende a dis-
minuir con el desarrollo de las
fuerzas productivas, pudiéndose
compensar con una expansion
del volumen de tales bienes no
incluidos anteriormente en dicha
cesta (como costo de reproduc-
cidn), lo que evoluciona histérica-
mente. Las necesidades de re-
produccion de la fuerza de trabajo
tienden a ensancharse cuantita-
tiva y cualitativamente. Dos as-
pectos diferentes lo constituyen
este conjunto de medios de con-
sumo del monto que realmente
integra el consumo de la clase
trabajadora (su poder adquisitivo
o salario real). Identificarios inver-
tiria la argumentacién e implica-
ria por tanto determinar el valor
de la fuerza de trabajo a partir de
su precio®.
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2.2 El salario, categoria con
una dimension nominal,
real y relativa

La forma en la que Marx expli-
ca los salarios no es sino un co-
rolario de las implicaciones de su
teoria del valor aplicadas a la
mercancia fuerza de trabajo.

Su radical importancia se en-
tiende al colocario como factor
determinante de las distintas ca-
tegorias del rédito. Una vez esta-
blecido el salario se procede a la
division entre la gananciay la ren-
ta de la tierra, que constituyen un
importe remanente. El salario es
el precio de la fuerza de trabajo
denominando salario nominal a
su cuantia en términos absolu-
tos. En términos reales, por el
contrario, se refiere al conjunto de
mercancias que el obrero obtie-
ne realmente a cambio, lo cual
alude al poder adquisitivo al incor-
porar los precios de su cesta de
consumo.

Sin embargo el concepto ver-
daderamente clave en el analisis
marxista es el del salario relativo
(SR), en relacion con la plusvalia.
Si bien es verdad que Marx no
procede con esta categoria ex-
plicitamente, se sitQa en su cuer-
po tedrico en torno a las reper-
cusiones de la acumulacion de
capital y la distribucion de la ren-
ta. Al ser el salario una categoria
social no puede ser concebido de
forma aislada, “ni el salario no-
minal (...) ni el salario real (...)
agotan las relaciones que se

contienen en el salario”, el cual
“se halla determinado, ademas y
sobre todo, por su relacién con
la ganancia, con el beneficio ob-
tenido por el capitalista: es un sa-
lario relativo, proporcional” {(Marx,
TAC, p. 46). En el sentido ahora
sefialado su aumento tiene un li-
mite superior mas alla del cual
amenaza las bases del sistema,
pues el capital debe adquirir la
fuerza de trabajo para producir
plusvalia en una proporcién de-
terminada.

E! SR es la expresion mercan-
til de la fuerza de trabajo (como
parte del producto creado por el
trabajador) que corresponde al
valor de la fuerza de trabajo
(como porcién de la jornada
laboral) (Guerrero, 1989, pp. 132-
133) y se corresponde, en térmi-
nos agregados, con la partici-
pacion de los salarios en la Renta
Nacional (RN) o Valor Nuevo (VN),
por lo que se erige en un indica-
dor de la distribucion primaria de
la Renta en la esfera capitalista,
antes de que se lleven a cabo los
procesos de redistribucién. Es
importante destacar que sus va-
riaciones no se corresponden
necesariamente con las del sa-
lario real, pudiéndose dar la si-
tuacion de que uno aumente
mientras el otro desciende®.

El caracter relativo y contra-
dictorio del salario se pone de
manifiesto en el hecho de que,
por una parte, los salarios apa-
recen como coste para las em-
presas en el intervalo [D-M (fuer-
za de trabajo —fdet—, medios de
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produccion —mdep-)], pero por
otra, representan un poder de
compra que permite la realiza-
cion de la ultima fase del ciclo
(M’-D’). Frente al sesgo que re-
presenta no integrar estas dos
dimensiones contradictorias, es
preciso; i) partir analiticamente
del ciclo completo, esto es, te-
niendo presente la dialéctica que
preside la categoria salarial, co-
mo coste en un proceso de valo-
rizacién que permite unir los dos
eslabones de la cadena; ii) iden-
tificar esta categoria como la for-
ma que adopta la retribucién del
productor directo, lo que ha su-
puesto exponer la fuente del va-
lor y del excedente; vy iii) a pesar
de que a cada capitalista los obre-
ros ajenos se le contraponen
como consumidores, la relacion
entre cada capitalista y sus obre-
ros es la relacion esencial entre
el capital y el trabajo (véase Marx,
G, |, pp. 373-374).

En consecuencia el salario no
es simplemente un coste mas
entre tantos otros, sino el coste
basico del sistema en la medida
de que el valor tiene como fun-
damento el trabajo, consideran-
do que también los medios de
produccién son producto del tra-
bajo pasado, trabajo que para el
capital es considerado como
coste en forma de salario. En su
dimension de absorcién o reali-
zaciéon del excedente es clave
tanto por su magnitud cuantitati-
va como por las implicaciones
cualitativas, pues permite estimu-
lar la oferta y su eficiencia, asi

como expresar el grado de de-
sarrollo de una economia.

2.3 Efectos de la acumulacién
sobre los salarios®: la
tendencia secular

En el caso del SR, a diferen-
cia de lo expuesto en relacion a
los salarios reales y paralela-
mente a la mencionada tenden-
cia del valor de la fuerza de tra-
bajo, si existe una tendencia en
el tiempo a su disminucion (o
depauperacién relativa, conso-
nante con un alza tendencial de
la tasa de plusvalor) provocada
por el desarrollo de las fuerzas
productivas, ya que en el largo
plazo los mayores salarios rea-
les son incapaces de cornpensar
la apropiacién que el capital rea-
liza de la productividad creciente
(véase Marx, K, Ill, p. 57). Esta
tendencia se vincula con el pro-
pio desarrollo del modo de pro-
duccion capitalista y es el coro-
lario de la teoria heterodoxa del
valor.

Se debe precisar que son los
movimientos absolutos en la acu-
mulacién de capital, como varia-
ble independiente, los que se re-
flejan como oscilaciones de la
masa de trabajadores contra-
tables y de la magnitud de los
salarios, como variables depen-
dientes. Su ratio define el limite
superior del salario real, no su
nivel determinado.

En el curso de la acumulacién
el salario puede ascender mien-
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tras no entorpezca su progreso,
o bien “la acumulacion se amor-
tigua a consecuencia de la su-
bida del precio del trabajo, por
embotarse el aguijén de la ga-
nancia”, eliminandose los obsta-
culos y reanudandose la dina-
mica una vez recompuesta la
desproporcion capital-fuerza de
trabajo con la consiguiente re-
duccién salarial. Se evidencia asi
que el alza salarial “queda confi-
nado a los limites que no solo
dejan intacta la base del sistema
capitalista, sino también asegu-
ran su reproduccidén a escala
cada vez mayor” (Marx, K, llil, pp.
78-80). La consecuencia inme-
diata de este proceso es el sur-
gimiento de una poblacioén obre-
ra relativamente adicional que
conforma el fondo sobre el que
se mueve la ley de lademanday
de la oferta de trabajo, la
intermediacion sobre la que se
vincula la causalidad acumula-
cién / movimiento del salario.
Sobre esta base es licito expre-
sar que “a grandes rasgos, los
movimientos generalmente del
salario vienen regulados exclusi-
vamente por la expansion y la
contraccion del ejército industrial
de reserva”, mas solo en tanto en
cuanto viene determinado por
“las alternativas periodicas del
ciclo industrial” (ibid, p. 102).

Se concluye de todo lo ex-
puesto, como hace Marx (ibid, p.
113), que “a medida que se acu-
mula el capital, tiene que empeo-
rar la situacion del obrero, cual-
quiera que sea su retribucion, alta

o baja”, evidenciando el caracter
contradictorio de la acumulacion
capitalista, por lo que la relacidn
del crecimiento del capital y del
proletariado se reproduce bajo
condiciones cada vez mas pro-
picias para una de las partes, los
capitalistas (Marx, VI (inédito), p.
104).

Esta idea de empeoramiento
de la situacién del obrero o au-
mento de la miseria se debe en-
tender como manifestacion de la
progresiva menor participacion
relativa del trabajador en las ga-
nancias de productividad o des-
censo del SR, y no en términos
absolutos {caida tendencial del
salario real) equiparandola con
hambre o mendicidad. La mise-
ria en un contexto de relaciones
sociales tiene un significado re-
lativo. Se debe rechazar por tan-
to la concepcion del “salario de
subsistencia” como ajena a la
TVT, si bajo este concepto se alu-
de a identificar su nivel con el
conjunto de medios de subsisten-
cia para la mera reproduccion
fisica del trabajador, segin para-
metros bioldgicos. Su conse-
cuencia inmediata es que la ley
del valor no seria necesaria para
la determinacion del nivel salarial.
Es por ello por lo que se debe
extender al conjunto de los tra-
bajadores, no Unicamente a la
esfera del pauperismo’.

La evolucion de los salarios
responde a una serie de leyes
precisas y complejas, y debe ten-
der a aumentar con el progreso
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de la productividad. Un aspecto
importante es la influencia que
posee la lucha de clases, en tér-
minos de precios, no de valor. En
periodos de crisis como el que
aqui se estudia, a correlacion de
fuerzas puede llevar a fijar, mo-
mentaneamente, un precio por
debajo del valor de la fuerza de
trabajo.

Lo relevante del salario es, por
tanto, el limite superior, Unica-
mente determinado por los mo-
vimientos de la tasa de ganancia
y no por el componente fisico,
dada la suma elasticidad de las
necesidades humanas, lo que
remite al excedente y al objetivo
del MPC: la valorizacion del ca-
pital bajo la égida de la produc-
cién de plusvalia.

3. ADECUACION
ESTADISTICA DE LAS
CATEGORIAS ORTODOXAS

Para aproximarse a estimar
cuantitativamente el SR se re-
quiere especificar el trabajo pro-
ductivo e improductivo, para lo
cual se ha de explicar su funda-
mento, el ciclo de valorizacion del
capital, y asi determinar la mag-
nitud del excedente a considerar.
Finalmente se debe adecuar la
informacioén estadistica oficial, en
la medida de lo posibie, a los pos-
tulados de la teoria laboral del
valor®.
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3.1 Trabajo productivo e
improductivo

La distincion del trabajo pro-
ductivo e improductivo es crucial
para cuantificar la renta nacional
creada y analizar el proceso de
acumulacion. Marx (TPV, |, p.
137} lo define asi: “Trabajo pro-
ductivo, en el sentido de la pro-
duccion capitalista, es el trabajo
asalariado que, al ser cambiado
por la parte variable del capital (la
parte del capital invertida en sa-
larios) no solo reproduce esta
parte del capital (o el valor de su
propia fuerza de trabajo), sino
que produce ademas una plus-
valia para el capitalista. (...) Solo
es trabajo productivo el trabajo
asalariado que produce capital”.

El caracter productivo del tra-
bajo es una expresion del carac-
ter productivo del capital, lo que
demuestra que en la sociedad
capitalista la fuerza motriz del
desarrolio es el capital, son sus
movimientos los que determinan
el movimiento del trabajo (Rubin,
1923, p. 325). Un trabajador no
es productivo por la labor que rea-
lice, sino porque es contratado
por un capital en una determina-
da fase de su ciclo.

Por tanto, en primer lugar se
debe acotar el conjunto de las
actividades de caracter capitalis-
ta y posteriormente identificar en
este grupo las que se caracteri-
zan por ser productivas de
plusvatia. La actividad laboral ca-
pitalista requiere satisfacer dos
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condiciones simultaneamente
(segun Gouverneur, 1983, p. 1):
i) realizada por trabajadores asa-
lariados para los capitalistas, po-

seedores de los medios de pro-
duccibn, y ii) estar vinculado a la
produccién o circulacion de mer-
cancias.

Caracter de la actividad Trabajo asalariado Trabajo no asalariado
Produccion mercantil no
Produccién mercantil ACTIVIDAD CAPITALISTA capitalista {trabajadores
Empresas privadas independientes y empresas
*  Empresas publicas individuales o colectivas
independientes)

Produccién no mercantil | piblicas)

-Gobierno General (excepto empresas | Esfera no profesional

i} Hogares (Trabajo de

-Servicios privados no lucrativos (SPNL) | consumg personal, sin reflejo
-Servicio doméstico remunerado (SDR) | contable)

ii) Organizaciones voluntarias

Ficticio Alguiler Imputado de Viviendas (AlV)

3.2 El ciclo del capital

El capital, en su rotacién, pa-
sa por las fases de capital-dine-
ro, capital-productivo y capital-
mercantil [D-M(=fdet, mdep)...
P...M*-D']. El capital de circulacion
corresponde a las fases en las
que soélo se llevan a cabo con-
versiones de valor (metamorfo-
sis formal, transferencias del
derecho de propiedad de un pro-
ducto), de la forma mercantil a la
forma dinero y viceversa, sin que
varie el valor que porta la mercan-
cta, unicamente su modo de exis-
tencia. Existen tres funciones del
capital asociadas a la circulacién
y por tanto improductivas: el ca-
pital comercial, el capital a inte-
résy la propiedad territorial.

La funcién del capital comer-
cial es la compra y venta de la
misma mercancia con el objeti-
vo de completar el ultimo eslabén
del ciclo: M-D’, al que sustituye
con D-M-D’. Su acto es la reali-

zacion de un valor ya contenido
previamente en la mercancia
puesto que el capital productivo
vende al comerciante la mercan-
cia por debajo del valor real.

Al ceder dinero con el fin de
su valorizacion, el capital a in-
terés es participe de la ganan-
cia producida unicamente en el
proceso intermedio que une los
dos eslabones de su circulacion
simple. “El capitalista que cede
su dinero al capitalista industrial
sin obtener un equivalente, no es
en absoluto ningln acto del ver-
dadero proceso ciclico del capi-
tal, sino que tan solo introduce
este ciclo que tendra que efec-
tuar el capitalista industrial”
(Marx, K, VI, p. 19).

La propiedad territorial®
hace referencia a la propiedad de
un objeto o bien no reproducible,
y en este sentido susceptible de
ser monopolizable por ciertos
agentes, determinados propieta-
rios, los cuales tienen la posibili-
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dad real de apropiarse de una
porcidén excedente del valor ge-
nerado en otros ambitos de la
economia. La renta es por tanto
una parte de la plusvalia genera-
da en los sectores productivos y
apropiada por el duefio del bien
en cuestion.

El capital productivo, sin
embargo, es el modo de existen-
cia del capital en la fase enla que
se produce la creacidon de valor
[...P...]. Si bien en todas las fa-
ses el capital se emplea con mi-
ras a su valorizacion (la apropia-
cion de plusvalor), unicamente
bajo la forma del capital produc-
tivo se produce la plusvalia o pro-
ducto excedente, y no sélo su
simple apropiacion.

Para la determinaciéon del SR
delimitaremos en este tipo de
actividades las dos clases de re-
muneracion salarial que se esta-
blecen, segun se hallen en el ci-
clo del capital productivo o bien
en su fase de circulacién.

3.3 Contabilidad nacional y
teoria del valor-trabajo

El mismo caracter heterodoxo
de la teoria del valor que susten-
ta este trabajo lleva a que no exis-
ta un registro contable de las ca-
tegorias conceptuales que le son
propias, como el capital variable
(V), la plusvalia (PV) o el valor
creado o nuevo (RN 6 VN).

Las cuentas oficiales en su
contabilizacion de las actividades
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realizadas se basan en postula-
dos neoclasicos y keynesianos.
Su visidn de la creacién de valor
es consecuencia de la teoria del
valor que sustenta su edificio te6-
rico y de las posibilidades practi-
cas que ofrece la medicién de las
categorias econémicas. Segun la
teoria convencional todas las ac-
ciones potencialmente mercan-
tiles son consideradas producti-
vas en la medida que alguien esta
dispuesto a desembolsar una
suma de dinero, por lo que su
concepto de la “produccién” es
sumamente amplio. La vision or-
todoxa limita asi la circulacién a
ciertos pagos de transferencia
del Estado (desempleo, seguri-
dad social, efc.). La consecuen-
cia de ello es que recoge una
serie de actividades como pro-
ductivas que segun la TLV no
colaboran directamente en la
creacion de valor y deben tratar-
se de forma diferenciada.

3.4 La definicién de las
categorias de la teoria
del valor-trabajo

La RN o VN hace referencia
al valor creado por la fuerza de
trabajo global de una sociedad en
su conjunto, expresado a través
de la suma de las mercancias
producidas. Se compone de la
agregacion de V, PV y el valor no
capitalista (VNC).

E! capital variable esta forma-
do por el conjunto de las remu-
neraciones salariales de los tra-
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bajadores productivos en térmi-
nos brutos, es decir, incluyendo
las cotizaciones a la seguridad
social y los impuestos''. Es la
definicién que se debe conside-
rar desde el punto de vista de la
circulacion del capital puesto que

constituye el coste que le supo-
ne al capitalista.

La plusvalia no tiene una co-
rrespondencia directa con el con-
junto del excedente de explota-
cion, por lo que es preciso
realizar una serie de ajustes:

+ EEsp
COMPONENTES DE LA +Tn (sp)
PLUSVALIA + PBc = [CCC (c y f) + RA + EE |circulacion

+ Pagos “Royalties” (intereses y renta)

* EEsp: excedente de explotacion de los sectores productivos / Tn: impues-
tos netos de subvenciones / PBc: producto bruto circulacion,

CCC (c y f): Consumo Capital Constante (circulante y fijo), RA: remuneracién

de asalariados,
EE: excedente de explotacion

Finalmente, el VNC se corres-
ponde con el valor generado en
las actividades no capitalistas de
la produccion mercantil simple.
Por tanto, podemos proceder a
una estimacion de la magnitud
del SR:

SR=V/(V+PV)

si dividimos numerador y
denominador por V, tenemos que

SR=1/(1+PV'});, PV=(1/
SR) -1

Siendo PV'=PV/V = tasa
de plusvalia, inversamente pro-
porcional al SR.

PV'=PV/V=(VNcap-V)/V
=[(VNcap/As)/(V/As)] -1
=y /w)— 1

PV'. tasa de plusvalia,
VNcap: valor nuevo esfera capi-
talista, V: capital variable,

As: No de asalariados (cap),
y: productividad (cap), w: salario
real (cap), por lo que el SR que-
da asi:

SR= 1/[1+ (y/w)-1] = wiy

Las categorias estimadas del
SR se presentan de acuerdo con
dos grados de abstraccién. Esta
metodologia se fundamenta en
una pretension de ampilitud ana-
litica y en comparar distintas
aproximaciones, en virtud de las
dificultades practicas y disyun-
tivas tedricas: i) el SR de los tra-
bajadores del ambito capitalista
productivo —SR—; ii) el SR del
conjunto de la esfera capitalista
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-SRcap-, incluyendo en “V” al
conjunto de la clase asalariada
de dicho ambito, ya sea produc-
tiva o improductiva. Asumimos la
argumentacion de Mohun (1.996,
p. 51), quien explica que si bien
la tasa de plusvalor (véase el SR)
es una variable critica para el
analisis de la acumulacion, la in-
clusion de las actividades pro-
ductivas e improductivas deter-
mina la masa de beneficios
disponible para el consumo y la
inversion, tras deducir lo desem-
bolsado en los trabajadores im-
productivos. Las categorias asi
calculadas ofrecen una idea mas
extensa hasta abarcar a los tra-
bajadores productivos de ganan-
cia (aunque no de plusvalia).

4. LA CAPTACION DE
RENTA INTERNACIONAL:
CONCEPTO E IMPLICACIONES
ESTADISTICAS

La economia venezolana se
caracteriza en buena medida por
la apropiacion de valor en forma
de renta (redistribucion interna-
cional de plusvalia). La titularidad
publica de esta actividad desde
1976 confiere al Estado un carac-
ter “rentista” y distribuidor con
caracteristicas decisivas para
esta investigacion.

La rama del petrdleo obtiene
una renta, es decir, una ganan-
cia extraordinaria y relativamen-
te estable en el tiempo, conse-
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cuencia de la propiedad de las
condiciones naturales de la pro-
duccioén, a diferencia de la ganan-
cia, que se deriva de la propie-
dad privada de los medios de
produccion. El sector del petré-
leo emplea un medio de produc-
¢ion natural no originado en el es-
fuerzo humano, susceptible de
ser monopolizado y de rendimien-
to heterogéneo. Ello le confiere a
su propietario la potestad de par-
ticipar del excedente global en ra-
zén directa a un volumen de de-
manda que presiona sobre la
oferta limitada de estos recursos
naturales, funcion a su vez de los
diferenciales de productividad
entre los yacimientos o las fuen-
tes alternativas de energia, y sin
que ello refleje el desarrollo de las
fuerzas productivas®.

La existencia de dos compo-
nentes en el ingreso nacional en
Venezuela, uno de los cuales re-
viste un caracter rentistico, con-
lleva implicaciones decisivas que
se reflejan en las estadisticas ofi-
ciales. Para su elucidacion es
pertinente considerar el proceso
interno de distribucion del in-
greso.

A diferencia del producido in-
ternamente, cuyo reparto se fun-
damenta en el proceso de pro-
duccién, el ingreso rentistico
circula a través del gasto publi-
co. Se dibuja asi unz cierta com-
plejidad “puesto que la distri-
bucién factorial del ingreso en
Venezuela es el resultado de dos
procesos de distribucion con ca-
racteristicas muy distintas entre
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si” (Baptista y Mommer, 1989, p.
16).

La percepcion de una renta
petrolera™ conlleva una sobre-
estimacion de la magnitud del
excedente de explotacién por
parte de las estadisticas oficia-
les de Venezuela debido a que no
contemplan el concepto de renta
internacional ni las implicaciones
de la titularidad estatal de la acti-
vidad, lo cual obliga a considerar
el proceso distributivo interno. La
contabilidad del BCV supone que
la imposicion fiscal de la activi-
dad rentistica es similar a las
demas (posterior a la distribucion
del ingreso), incluyéndola como
beneficio empresarial cuando en
realidad se diluye por todos los
ambitos y agentes econdémicos
por la accién estatal, via remu-
neracion de funcionarios, gasto
publico, subvenciones y subsi-
dios, etc. Por tanto la recoge en
la percepcidn inicial por parte del
sector y en su reaparicion poste-
rior por el conjunto de la econo-
mia. Se concluye, en la linea de

Baptista y Mommer (1989, pp.
33-35), que la distribucién del in-
greso reflejada en el sector no
petrolero representa como indi-
cador una aproximaciéon mas fi-
dedigna, la cual ya incluye a la
renta petrolera parcialmente en
forma de mayores salarios o ga-
nancias extraordinarias, a pesar
de sus posibles debilidades. Por
esta razén la aproximacidn cuan-
titativa al SR se efectuara sosla-
yando el sector de los hidrocar-
buros.

5. SALARIOS Y RENTA
NACIONALENLA
ECONOMIA VENEZOLANA

El periodo objeto de estudio se
extiende desde 1979 hasta 1996,
si bien se ha analizado asimis-
mo el lapso inmediatamente an-
terior (1971-1979), con el propo-
sito de contribuir a una mejor
explicaciéon de la evolucion del
SR estimado en tal periodo ca-
racterizado por la crisis econd-
mica y realizar comparaciones.

EVOLUCION DEL SR ENTRE 1971-1978"
(datos expresados en %)

1974 | 56,67 0,28 0,28 72,27
1975 | 5209 -808 -7,82 66,73
1976 | 50,71 -264 -10,26 64,50
1977 | 50,24 -0,93 -11,09 63,87
1978 | 4719 -6,07 -1649 61,06

ANOS| SR V.A. V.Ac. SRcap V.A. V.Ac. SRof V.A. V.Ac.
1971 | 56,97 71,92 57,81

1972 | 58,07 1,94 73,13 1,68 60,62 4,86

1973 | 56,51 -2,69 7495 2,49 63,13 4,15

-358 -368 59,27 -6,11 -6,11
-767 -10,98 6445 875 2,10
-3,34 -1395 60,34 -638 -442
-0,97 -14,79 60,02 -0,53 -4,92
-439 -18,53 62,02 333 -175
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El SR y SRcap muestran una
tendencia descendente desde
1972/73, llegando a caerun 18.74
y un 18.53% respectivamente en
1978. Si nos fijamos en los da-
tos oficiaies, en estos afos se
produce una sustancial diferen-
cia entre ambas estimaciones
debido a que el SRof aumenta en
este lapso en 5 ptos. porcentua-
les, con un nivel maximo alcan-
zado en 1975 y con una evo-
lucién dispar respecto de los
valores marxistas, io que eviden-
cia que una parte del plusvalor
creciente fue absorbido por sa-
larios, fundamentalmente en el
Sector Publico no mercantil.

Centrandonos ya en el perio-
do objeto de estudio (1979-96),
las dos estimaciones del SR ob-
servan un espectacular mues-
tran o indican en estos 17 afios
superior al 40% en ambos casos:
el SR cae un 48.67% y el SRcap
un 42.49%, con una evolucién
bastante similar. Sibienen 1978-
80 ascienden respecto al nivel
minimo alcanzado en 1978 enun
15.85 y 16.70% respectivamen-
te, durante el quinguenio 1981-86

la caida alcanza el 41.87 y el
39.72%. Posteriormente con la
breve recuperacién econdémica
de 1986-88 los salarios recupe-
ran de forma muy suave su par-
ticipacion en la renta nacional, la
cual se vera compensada por la
abrupta caida experimentada en
1990 tras la implementacion del
ajuste fondomonetarista, con
ciertas diferencias para ambos
valores: 12.39 y 6.66%. Sin em-
bargo, a pesar de que pudiera
pensarse lo contrario, el viraje
neoliberal posterior al 89, salvo el
afio resenado de 1990, no signi-
fica un gran deterioro del SR,
pues mantiene su nivel hasta
1993. Sera la profunda crisis fi-
nanciera desatada en 1994 la que
se traducira en una nueva eclo-
sién de los niveles salariales,
cuando el descenso superara
nuevamente el 10%, llegando al
14.32% para el SRcap y el
13.63% en el caso del SR. Enlos
dos ultimos afos de la serie,
ambas tendencias divergen sen-
siblemente, ya que el SRcap se
incrementa sensiblemente en un
5% y el SR se estabiliza en el ni-
vel del 94,




ESTIMACIONES DEL SALARIO RELATIVO™
{datos en %)

Anos J SR V. A V. Ac. SRcap V.A.  V.Ac. _ SRof V.A. V. Ac
1979 52,40 11,04 69,57 63,09

1980 54,67 4,33 4,33 71,26 242 2,42 63,63 0,86 0.86

1981 52,07 -4,76 -0,63 68,85 -3,38  -1,03 62,60 -1,62 0,77

1982 48,51 -6,83 -7,42 64,52 629 -7.26 59,40 -5,11 -5,84
1983 | 47,84 -1,39 -8,71 63,18 -2,08 919 60,27 1,46 -4,46
1984 41,45 -13,36 -20,91 53.99 -14,56 -22,40 55,61 -7,73  -11.85
1984 36,19 -12,68 ~-30,93 48,46 -10,24  -30,35 48,74 1235 -22,74
1985 | 3452 -4,62 -34,12 45,91 -525  -3401 4820 112 -2381
1986 31,78 -7,94 -39,36 42,95 -6.45 -38,26 46,90 -2,69  -2566
1987 31,89 0,34 -39,15 42,81 -0,33 -3846 4641 -1,05  -26,44
1988 3243 1,72 -38.10 43,36 1,25 -37.69 4583 -1,24  -27.35
1989 35,10 8,23 -33,01 45,49 495  -3461 47,65 3,96 -24,47
1980 30,75  -12,39  -41,31 42,46 -666 -3897 4523 508 -28,30
1991 | 31,52 2,48 -39,85 43,56 257 -3740 46,70 3,25  -2597
1982 | 3164 0,39 -39.62 44,47 209 -3609 4633 -0,80 -26,56
1993 31,21 -1,36 -40,44 44,40 -016  -36.18 4529 -2.25 -28.21
1994 26,95 -13,63 -48.56 38,04 -14,32 4532 43,71 -3,48  -30,71
1995 | 26,70 -0,95 -49,05 40,03 523 -4247 4205 -381 -33,35
1996 | 26,90 Q.75 -48,87 40,01 004 -4249 3854 835 -3892

Si se contrapone con el ratio
oficial del SR podemos observar
que la evolucién regresiva es co-
mun, comportamiento por otra
parte con cierta l6gica debido a
la magnitud del deterioro relativo
de los salarios. Mas dentro de
esta generalizacién ambas esti-
maciones ofrecen distintas evo-
luciones. El ratio convencional
(SRof), como se podia esperar,
es de una magnitud absoluta
menor que el marxista del SR,
aunque no necesariamente res-
pecto del SRcap, y ello porque no
distingue el valor producido en

condiciones no capitalistas. De
hacer esta deduccion el valor del
SRof seria considerablemente
mayor, cayendo desde 79.50
hasta 47.26% a lo largo del pe-
riodo.

Tal diferencia entre SRy SRof
ha tendido en cierta manera a au-
mentar hasta los 15 ptos. por-
centuales de diferencia con ex-
cepcion del final de la serie. La
evolucion también ofrece diver-
gencias al ser el SRof menos
volatil, pero a su vez muestra un
descenso anual continuo a ex-
cepcion de s6lo 4 de los 17 afios.
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En su conjunto, el descenso acu-
mulado es ciertamente mayor en
las estimaciones heterodoxas, a
pesar de que el SRof evidencia
un destacable retroceso del
38.92%. De lo expuesto es pre-
ciso destacar el hecho de que el
cambio de la referencia de los
precios efectuado en 1.984 intro-
duce una diferencia en los calcu-
los realizados, siempre a favor
del plusvalor.

Una vez expuestos los resul-
tados de las estimaciones, es in-
teresante destacar como la ten-
dencia profundamente regresiva
del SR no surge en el periodo
objeto de estudio, caracterizado
por la crisis estructural, sino que
a lo largo de los afios 70 la per-
cepcidn de la renta petrolera in-
tensificada y el ritmo de acumu-
lacién de capital trajeron consigo
una dilatacion del VN a favor del
capital, y ello recordando que
hemos obviado la inclusion de las
actividades petroliferas en los
calculos, proceso acentuado con
posterioridad con el afloramiento
de dicha crisis y especialmente
en la primera mitad de los 80. La
caida para el periodo 1972-96 al-
canzaria el 53.68 y el 45.29%
para el SR y el SRcap respecti-
vamente.

Dentro de este periodo tam-
bién debemos destacar que los
mayores costes del ajuste en los
términos aqui especificados, que
datan de 1980-86, se correspon-
den con una poilitica econémica
definida como de ajuste hetero-
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doxo y presidida por el estanca-
miento, manteniendo, al menos
en principio, el esquema de la
sustitucion de importaciones y la
intervencion estatal en la econo-
mia; frente al ajuste de cariz neo-
liberal implementado fundamen-
talmente en 1989-83 y retomado
con la Agenda Venezuela enel 96.
En este sentido se ha hecho evi-
dente la dificultad del proceso de
acumulacién de capital venezo-
lano para la generacion de
plusvalia relativa, es decir, lograr
una expansion sostenida con una
produccion acrecentada de ex-
cedente en virtud de la mayor pro-
ductividad.

Esta evolucién descendente
esta en consonancia con la teo-
ria econdmica expuesta, como
exigencia del proceso economi-
co capitalista con las excepcio-
nes resefiadas. Sin embargo la
extraordinaria magnitud del des-
censo se produce como conse-
cuencia de unas determinadas
circunstancias de crisis estruc-
tural y conformacion del sistema
capitalista venezolano, que agra-
van la magnitud relativa del dete-
rioro del SR de los asalariados.

Por otra parte, realizando una
comparacion entre los ambitos
de abstraccion analiticos se con-
firman las tendencias mostradas
por {a evolucion a |z baja del sa-
lario relativo, por lo cual se infie-
re que la inclusion del conjunto
de los asalariados del ambito
capitalista no modifica las ten-
dencias fundamentales de la dis-




tribucion primaria de la renta que
surgen de la produccién de valor
de la economia.

5.1 Determinantes del
salario relativo

En la evolucion del SR influ-
yen varios elementos con inci-
dencias en algun caso contra-
puestas. Una somera visioén del
comportamientc mostrado en
este periodo estudiado sirve de
aclaracion para comprender los
fundamentos de la evolucion de
esta variable. Los factores que
estan en la base del aumento del
producto excedente estan estre-
chamente vinculados con la for-

ma de acumulacion y crecimien-
to en la economia en cuestion, y
son resultantes de la estructura
econdmica en la que se organi-
zan.

5.1.1 La productividad™

En los datos se visualiza, tan-
to si incluimos al sector de los
hidrocarburos como si se exclu-
ye, una alarmante caida a lo lar-
go del periodo del 34.7 y del
29.4% respectivamente. Aun con
ciertas e importantes limitacio-
nes, nos permiten concluir que la
economia venezolana ha experi-
mentado una pérdida en los ni-
veles de eficiencia productiva a
lo largo del periodo estudiado.

EVOLUCION PRODUGTIVIDAD APARENTE DESAGREGADA
SECTORIALMENTE

(PIB por persona ocupada, 1979= base 100 por sector econémico)

Sectores/Afios 80 82 84 86 88 90 92 94 96
Agricuitura 100,72 101,98 9234 103,56 114,25 106,89 117,82 88,79 90,59
Hidrocarburos/minas 82,32 76,82 6329 7920 B446 9459 88,10 10569 9766
Manufactura 102,78 101,53 10647 100,32 80,57 88,83 9382 10040 101,91
ElectricJ gasfagua 99,69 11945 110,89 139,81 147,67 150,35 174,19 22250 18843
Construccion 78,79 684,17 5144 4086 38,98 31,12 4484 3560 3441
Comer./ hotel./restaur. | 77,84 7599 6921 66,21 6571 50,11 5492 4575 38,11
Transp.aimac/comun. | 93,75 88,12 8345 8984 9538 8466 8513 7815 6920
Establ. Finan./ seguros | 88,50 86,36 8398 76,74 7208 60,93 6395 6120 52869
Servicios personales... | 101,63 9492 8852 89,88 8921 8485 8996 8584 7830

Fuente: Elaboracion propia a partir de datos del BCV (1999, Anuario, IE, BT)y OIT
(Anuario) a precios de 1968, enlazando las series de acuerdo con la variacién

interanual.

5.1.2 El conjunto de los
salarios reales

La evolucidon de los sala-
rios reales evidencia una caida
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espectacular después de que en
el lapso 1971-79 el poder adqui-
sitivo aumentara en un 41%. Uni-
camente en 1991 y 92 se produ-
ce una ligera alza de los mismos,
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como excepcidn a una evolucion
netamente regresiva. Para el pe-
riodo en su totalidad y tomando
como referencia el afio 1978,
cuando alcanza su nivel maximo,

la pérdida es del 60% e incluso
su magnitud es sustancialmente
menor que el registrado 25 anos
antes, en 1971, con una diferen-
cia negativa del 43%.

EVOLUCION DE LOS SALARIOS REALES TOTALES

Salario V.A. V. Ac. Sector Sector V. Ac.
Afios Real (%) (%)} Plblico V. Ac. (%) Privado {%)
1971 10379 12682 9441
1972 10758 3,66 3,66 13562 6,94 9666 2,38
1973 10932 1,62 5,33 14009 10,46 9785 3,64
1974 12341 12,89 18,91 16313 28,62 10868 15,12
1975 13005 5,38 25,30 17022 34,22 11523 22,06
1976 13406 3,08 29,17 18155 43,15 11505 21,86
1977 13818 3,07 33,13 17625 38,97 12170 28,91
1978 14730 6,61 41,93 18069 42,47 13234 40,18
1979 14464 -1,81 -1,81 17940 0,71 12853 -2.88
1980 13859 -4,19 -5,92 18808 4,09 11579  -12,51
1981 13096 -5,51 -11,10 17813 -1,42 10936  -17,37
1982 12177 -7,02 -17.34 16312 -8,73 10246 -22,58
1983 11990 -1,63 -18,61 15518 -14,12 10202  -2291
1984 11064 -7,72 -24,89 14179 -21,53 9518 -28,07
1985 10668 -3,68  -27.58 14687 -18,72 8885 -32,87
1986 10076 -5,55 -31,60 13719 -24.,08 8503 -35,75
1987 9657 -4,16 -34,44 13329 -26,23 8146 -38,45
1988 9227 -4,46  -37,36 12542 -30,59 7852 -40,67
1989 8140 11,78 -4474 1047¢ -42,00 7061 -46,65
1990 7532 747  -48,87 9661 -46,53 6543 -50,56
1991 7714 2,42 -47 63 9978 -44.78 6694 -49,42
1992 8040 4,23 -45 42 10544 -41,65 65966 -47,37
1993 7650 -4,86  -48,07 10068 -44 28 6644 -49,80
1994 7141 -6,65  -5152 8940 -50,52 6317 -52,27
19956 6741 -5,60 -54,24 7836 -56,63 6132 -53,67
1996 5897 -12,52  -58,97 6566 -63.66 5458 -58,76

.

Datos en miles de Bs anuales

Variaciones anuales (V.A.) y acumuladas (V.Ac.) para 1971-78 y 1979-96.

Fuente: Elaboracién propia deflactando por la serie del IPC con base en 1968,
de acuerdo con los datos recogidos en BCV (1999, IE, Anuario) y Martinez Valero

(2000).

Dentro del periodo destacan
sobremanera los dos afnos en los
que se introducen los paquetes

de reforma bajo los auspicios
fondomonetaristas: 1989y 1996,
con descensos del 11.78 y del
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12.52% respectivamente. Sin
embargo en 1989-96, si excep-
tuamos el primer y el ultimo ano,
en los cuales se desarrollan los
ajustes, la senda evolutiva no es
muy diferente de la registrada
anteriormente; es mas, incluso
se produce un alza coyuntural del
3%, inaudito desde la década de
los setenta. Por otra parte se des-
taca el hecho de que el salario
real ni siquiera mejorara en el trie-
nio expansivo 1986-88, con cai-
das del 4-5%, a diferencia de lo
sucedido en el siguiente ciclo.

Asi, por el nivel alcanzado en
tal deterioro se podria hablar de
una sustancial caida del precio de
la fuerza de trabajo por debajo de
su valor de tendencia. En la me-
dida en que la acumulacion de
capital no ha desarrollado la pro-
ductividad de los sectores que
proporcionan los medios de vida
y consumo de la fuerza de traba-
0, se obstaculiza la posibilidad de
incrementar la plusvalia relativa.
Ello convierte a la reestructura-
cion de las pautas de la distribu-

cion de la renta petrolera exterior-
mente captada y al descenso de
los salarios reales en las fuentes
de una acrecentada apropiacion
de excedente para la clase capi-
talista. En este proceso ha resul-
tado funcional la expansién y de-
terioro de las condiciones de vida
y trabajo de la reserva de trabaja-
dores y de la clase asalariada en
general, en virtud del estanca-
miento econdmico subyacente.

5.1.2 Lainflacion

Podemos apreciar en este ca-
50 la asociacidon inversa que han
tenido en el periodo salarios y
precios. Los afios mas inflacio-
narios se corresponden con
aquellos en los cuales el deterio-
ro de poder adquisitivo ha sido
mas acentuado. A diferencia de
lo acontecido antes de 1979,
cuando la senda de ambos era
positiva, a partir de entonces el
rezago de los salarios es perma-
nente y se convierte en un factor
de la distribucion regresiva del
ingreso.

INFLACION Y SALARIOS REALES

Variacién Anual (%)

R I R T T o oP

_ Inflacion

Salarios Reales |
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La visualizacion del grafico
permite afirmar el papel de la in-
flacibn como mecanismo de re-
estructuracion de la distribucion
de la renta en beneficio del capi-
tal en vista del estancamiento de
la productividad, por lo que no se
sustenta por tanto cualquier cau-
salidad inflacionista a los sa-
larios.

CONCLUSIONES FINALES

La presente investigacion ha
justificado la necesidad de funda-
mentar adecuadamente una teo-
ria explicativa de la creacidén y
circulaciéon del valor para proce-
der a un analisis de la participa-
cién de los salarios en la Renta
Nacional. Para elflo se ha men-
cionado de forma explicita el
marco tebrico de referencia, la
TLV, lo que ha determinado la
estructura del presente estudio
debido a que: i) confiere una ex-
plicacion del proceso de crea-
cién, distribucién e incremento
del excedente a través de la acu-
mulacién de capital desde ei cual
adquiere su significado el con-
cepto de salario; i) la necesidad
de considerario en términos re-
lativos, en el marco de un con-
junto de relaciones sociales; y iit)
una interpretacién de la actividad
vinculada con el petroleo recupe-
rando la teoria de la renta de la
tierra, sin la cual no cabe enten-

&g |

der el proceso desarrollado en
Venezuela, lo que ha requerido
considerar el proceso interno de
su distribucion y su reflejo en la
Contabilidad Nacional.

En la década de los setenta
los salarios reales se caracteri-
zaron por un destacado incre-
mento compatible con un des-
censo del SR, o cual se que-
braria en 1978-80, iniciandose la
tendencia descendente del sala-
rio real. Hemos comprobado por
tanto como carece de justifica-
cion la idea de unos salarios cre-
cientes que impedian la acumu-
lacion.

En el periodo 1979-96 el con-
junto de la economia no petrole-
ra ha manifestado una situacion
de estancamiento por lo que uno
de ios elementos mas definitorios
ha sido la caida de los salarios
reales del conjunto de los traba-
jadores, estimada en un 60%. Ello
no entra en contradiccién con la
exposicion teorica, dado el con-
texto de subdesarrollo y principal-
mente de crisis estructural que,
por otra parte, y es lo destacable,
conforma un momento inheren-
te al funcionamiento del sistema
capitalista consecuencia de la
propia ley del valor.

Se ha concluido por tanto que
el deterioro de los salarios rea-
les se ha constituide en un factor
central en la reestructuracion del
patron distributivo del ingreso que
ha propiciado un mayor volumen
de excedente apropiado por la
clase capitalista. Por otra parte,
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no soélo se ha modificado el re-
parto del Valor Nuevo, sino que
el mecanismo de distribucion de
la renta petrolera apropiada, en-
tre el trabajo y el capital, ha sufri-
do una intensa reestructuracion.
Un tercer elemento importante
(no analizado en este articulo) lo
constituiria la extension de la pro-
duccién mercantil no capitalista
(el VNC), que en el marco con-
textual de subdesarrollo significa
la apertura de una via de apro-
piacién indirecta de excedente
para el capital, fruto de las rela-
ciones mercantiles y las trans-
ferencias de valor que le son pro-
pias de acuerdo con la hetero-
génea composicion organica de
los diferentes capitales. Estos
rasgos mencionados que confor-
man la base del mecanismo de
distribucion del Valor Nuevo evi-
dencian los rasgos deformados
de la dinamica de acumulacion
enVenezuela.

La consecuencia de la agre-
gacion de estos factores ha sido
un descenso espectacular del
salario relativo, en las dos moda-
lidades estimadas, SR y SRcap,
las cuales muestran una evolu-
cion paralela. Por tanto, la consi-
deracion de la esfera capitalista
en su conjunto no ha supuesto
ninguna modificacion de las ten-
dencias basicas en la distribu-
cion del valor creado, las cuales
se reestructuran fundamental-
mente en 1981-86 y posterior-
mente con la crisis bancaria de
1994. No obstante se ha explica-
do cdémo las categorias estima-
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das, aun habiendo soslayado los
ambitos rentisticos, reflejan par-
cialmente la captacion de renta
internacional, por lo que su mag-
nitud viene influida por dicho pro-
ceso.

Se ha comprobado, ademas,
que el profundo retroceso del
salario (real y relativo) no ha re-
presentado un factor corrector de
la inflacién, frente a la sistemati-
ca atribucién a esta categoria
econdmica de ser una causa del
alza de precios. Mas bien la in-
flacién ha servido de mecanismo
redistributivo de la renta en be-
neficio del capital.

Asimismo es preciso comen-
tar someramente las principales
dificultades halladas:

i) La utilizacion de una serie
de ajustes en estadisticas que
desde los mismos supuestos
tedricos en los que se basa son
susceptibles de critica, plantea
problemas al proceder a la esti-
macién de categorias econdmi-
cas fundamentadas en postula-
dos radicalmente opuestos; i) en
la medida que el objeto de estu-
dio lo constituye la relacion sala-
rial de un pais subdesarrollado,
la carencia de algunos datos y la
dudosa fiabilidad en otros supo-
ne un handicap importante; v iii)
se ha observado que el cambio
de referencia en los precios es-
tablecido en 1984 ha introducido
modificaciones sustanciales en
los calculos respecto de la serie
de 1968. Hemos supuesto, no
obstante, que la nueva referen-

L2< J



cia constituye un mejor reflejo de
la realidad.

Como reflexién final, se pue-
de afirmar que el balance gene-
ral de la utilizacion del analisis
marxista de la teoria del valor-tra-
bajo, a pesar de las limitaciones
y dificultades comentadas, es
ciertamente satisfactorio como
instrumental analitico y permite
ofrecer una vision alternativa a la
ortodoxa de lo que constituye la
dimension clave del salario, en
relacién directa al excedente.

APENDICE

Cuestiones metodologicas
de los calculos

El punto de partida para esti-
mar la Renta Nacional (RN) o
Valor Nuevo (VN) desde los pos-
tulados de la TLV es el Producto
Interior Neto a precios de merca-
do (PINpm)'" por lo que se exclu-
yen tanto el consumo de capital
fijo (la depreciacion del capital
constante fijo, CCF)'¢, que inclu-
ye el capital residencial (vivien-
das), el publico y los activos
inmersos en la producciéon mer-
cantil no capitalista®, como el
consumo intermedio (el capital
constante circulante). Estos va-
lores son producidos con ante-
rioridad y por tanto ya contabili-
zados, y transferidos desde los
medios de produccion a las nue-
vas mercancias. La medicién de

los conceptos a precios de mer-
cado se justifica por fa conside-
racién de los Tn como parte del
precio final de las mercancias, y
en concreto dentro de la plus-
valia, pues su origen debe ser la
actividad productiva de valores®.
Consecuentemente hay que es-
pecificar con claridad que las
estimaciones realizadas deben
evaluarse en términos de su va-
riacion para un lapso temporal
dado, en lugar de enfatizar los
niveles absolutos?®'.

Por tanto, en primer lugar se
deben delimitar las actividades de
caracter no capitalista, por loque
se deberan excluir del procedi-
miento de estimacion del capital
variable y la plusvalia.

Estimacion de la actividad
mercantil no asalariada

El valor creado dentro de la
produccién mercantil no capita-
lista (PMNC) de los pequefios
productores propietarios de los
medios de produccién (trabaja-
dores independientes o por cuen-
ta propia, TPCP), en la medida
que no es una actividad de ca-
racter asalariado, pertenece alas
actividades no capitalistas. Este
tipo de produccién no es suscep-
tible de ser definido como pro-
ductivo o improductivo [Marx, (VI
(inédito), p. 82), (TPV, |, p. 377)}.
Sin embargo, en lamedida en que
es mercantil es por tanto una
actividad que produce valor y se
debe considerar en el célculo de
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laRN 6 VN, y no supone una de-
duccidn de la plusvalia global.

Este procedimiento es nor-
malmente el mas controvertido y
cuestionable para el caso de eco-
nomias subdesarrolladas. En
nuestro caso, la inexistencia de
informacién disponible en fuen-
tes primarias ha obligado a utili-
Zar una metodologia alternativa.
Para su célculo es necesario en
primer lugar estimar un ingreso
medio para este segmento, lo
cual se ha estimado como por-
centaje del salario medio del sec-
tor publico para cada afo, de
acuerdo con los datos recogidos
en Marquez & Portela (1991)
hasta 1988, y Cartaya (1998) a
partir de 1990, extrapolando lo re-
ferido a 1989 enlazando las se-
ries mencionadas segun una
media aritmética.

Para saber qué porcentaje de
este segmento estaba ocupado
en los sectores considerados
como productivos de la econo-
mia, se ha utilizado la desagre-
gacion ofrecida por Marquez &
Portela (1991, pp. 28-29), bajo la
suposicion, factible por otra par-
te, de que las oscilaciones pro-
ducidas podrian compensarse y
dar como resultado una serie
estable de proporcién de este
segmento ocupado en activida-
des productivas.

Con el fin de hallar los ingre-
sos correspondientes a estas ac-
tividades se ha ponderado el in-
greso medio que proporcionan

las estadisticas mencionadas de
cada sector por el volumen rela-
tivo. Los resultados han sido,
para el TPCP no profesional, que
el 86.15% de ellos esta invo-
lucrado en ellas y el volumen de
sus rentas supone el 85.95% del
total percibido por este segmen-
to, mientras que en el caso del
TPCP profesional (prof), dado su
infimo nivel relativo se ha optado
por incluirlo en las actividades
productivas. Por tanto, para el
calculo de las categorias objeto
de estudio se han realizado es-
tos ajustes:

TPCP no-prof * LM.= Rtas. TPCP
no-prof.

* Donde .M. = ingreso medio (% del
salario medio del sector plblico); Rtas.
TPCP no-prof. = volumen de ingresos
de estos productores, sean o no con-
siderados como productivos.

VNC = 0.8595 * Rtas. TPCP no-prof.

El volumen de ingreso asi ob-
tenido se resta del excedente de
explotacién para obtener las ren-
tas de la produccion mercantil no
asalariada®. Estos resultados no
se modifican cuando el ambito
de estudio pasa a ser el conpjunto
de las actividades de caracter
capitalista, pues el porcentaje de
estos trabajadores en los secto-
res que se agregan en este gra-
do de abstraccidn es despre-
ciable por su infima dimensién
cuantitativa.
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Estimacion de la produccién
no mercantil

Las actividades cuya produc-
cién de valores de uso no se des-
tina al mercado no crean valor
aun cuando puedan revestir un
caracter asalariado, por lo que no
se incorporan en el calculo de la
RN. En estos casos la fuerza de
trabajo se contrapone a la renta
o ingreso, no a la parte variable
del capital. El resultado de la pro-
duccion no esta destinado a la
consecucioén de una ganancia y
la utilidad del trabajo es aqui de-
terminada por el objeto en el que
se materializa y no por la posibi-
lidad de extraer plustrabajo®.
Ademas, los ingresos de los cua-
les se nutren para sufragar es-
tos servicios ya estan sujetos a
contabilizacién con anterioridad.

En lo que se refiere al AlV, ob-
viamente esta “actividad” con un
valor imputado de caracter ficti-
cio no anade valor a las mercan-
cias ya que un objeto es incapaz
de crearlo por si solo. La utilidad
que presta no es sino una forma
de consumo social (no de pro-
duccion) de una serie de valores
ya existentes, cuya produccion
en términos de valor finaliza con
su construccion. Se entiende que
los propietarios de las viviendas
reciben un servicio de alquiler de
si mismos aunque no media nin-
guna transaccion mercantil. La
razén de ello radica en la exigen-
cia contable de considerar la re-
valorizacion de las viviendas en
propiedad, frente a las rentas que
proporcionan las alquiladas.

CORRESPONDENCIA ESTADISTICA DE LAS DIFERENTES CATEGORIAS

VA > VN RA>V EE>PV
PMNC -VNC -VNC
Goblerno general(g) -RA(g) -Tn{g) -RA(g) -Tn{g)
SPNL -RA(spnl) -Tn{spnl)  -RA(spni) -Tn{spnl)
SDR -RA(sdr) -RA{sdr)
AlV -EE(aiv) -EE(aiv)
Capital comercial (c) +Clc -RAC +Clc +RAc
Capital a interés (i) -RAi -EEi -RAI -EEi
Propiedad territorial (t) | -RAt -EEt -RAL -EEt

Las dificultades estadisticas
no obstante obligan a hacer una
serie de supuestos en la estima-
cién del SR que modifican par-
cialmente el cuadro anterior, los
cuales se exponen a continua-
cion:

[ |

i} En el sector comercial, no
identificable al concepto marxis-
ta de ambito comercial, siguien-
do parcialmente a Moseley
(1982), consideramos el 50% de
estas actividades como produc-
tivas, el 30% de los consumos
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intermedios y el CCF para excluir
al considerado como improduc-
tivo (el 50%) y al TPCP (un 20%
restante), esto ultimo basado en
datos de Méarquez & Portela
(1991).

ii) No se ha restado la partida
correspondiente a los Servicios
Imputados a las Instituciones Fi-
nancieras (SIIF), y se han consi-
derado en su conjunto como
plusvalor, basado en tomarios
como indice de los “pagos royal-
ties” antes mencionados. Ello
supone una cierta sobrees-
timacién, que en cualquier caso
al centrarse, como se ha sefia-
lado, en la variacion interanual, no
debe modificar los resultados
obtenidos, ademas de que al pro-
ceder al calculo del ambito capi-
talista desaparece el problema
por cuanto ya no se considera.

iii) En lo que se refiere a los
“servicios sociales, comunales y
personales”, a pesar de la opcion
expuesta por Marifia & Moseley
(1998) que lo identifican con for-
mas organizativas no capitalis-
tas, se han incluido dentro de los
sectores productivos de este
rubro los servicios educativos,
médicos, veterinarios y otros, asi
como los culturales y de recreo,
de acuerdo con los datos de UN
(SY). Los restantes si se han
identificado con la actividad no
mercantil del sector publico,
como son los servicios de sanea-
miento y similares, y los servicios
personales y del hogar (en su
gran parte correspondiente al

servicio doméstico remunera-
do)*. Como se dispone de da-
tos unicamente a partir de 1977,
los correspondientes a 1971-77
han sido extrapolados segun la
composicidn porcentual de este
altimo.

iv) Los ajustes por unificacion
de tipo de cambio no han sido
incluidos en el plusvalor, optan-
do asi por ignorarlos.

v} No se ha considerado el
volumen de Tn que corresponde-
ria, en puridad, a la PMNC, bajo
la suposicion de que durante el
periodo no constituye una cifra
especialmente resefable y que,
en la medida que nos fijamos en
la evolucion intertemporal, no
modifica los resultados a obtener.

vi) El tratamiento del ambito
comercial improductivo y de los
“servicios prestados a las em-
presas” ha sido similar, por tanto
desligando este ultimo del sec-
tor financiero en el que lo inclu-
yen las estadisticas del BCV.

En resumen, el calculo de la
masa de plusvalia comprende
las siguientes partidas, teniendo
presente que se excluye el VNC:
EE de los sectores productivos,
Tn de los sectores productivos,
RA de “servicios prestados a las
empresas” y el 50% del sec tor
del comercio, el Cl y el CCF de
los “servicios prestados a las
empresas’y el 30% de los co-
rrespondientes al comercio, los
SHIF y los Derechos de importa-
cién.
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Categorias economicas de la
esfera capitalista

Paralelamente al calculo del
SR, se ha procedido con una
estimacion del SRcap, el cual
abarca el conjunto de la esfera
capitalista como si fuera produc-
tiva. En el caso de los bienes
inmuebles, para corregir el volu-
men excesivo de ganancia que
aparece y que le otorga una pro-
ductividad bastante elevada, se
ha obviado la partida de los ho-
gares y Unicamente se ha consi-
derado lo denominado por las
estadisticas de U.N. (8Y) como
“real state, except dwellings”, del
cual se han tomado la imposicion
indirecta, las remuneraciones y
las ganancias. Debido a que el
marco temporal de estos datos
era 1986-94, porque en los dos
ultimos no se coincidia con la in-
formacién del BCV (1999), se han
extrapolado los datos de acuer-
do con los niveles porcentuales.

Fuentes estadisticas

En la medida de lo posible se
ha recurrido a los datos ofrecidos
por BCV y UN (8Y) en lo que se
refiere a RA, EE, CCF y Tn. En
el caso de los datos del trabajo
por cuenta propia (TPCP) no pro-
fesional, la fuente la ha constitui-
do el BCV (IE, BT y Anuario), y
para los afios en los cuales no
se ha dispuesto de datos se ha
utilizado Martinez Valero (2000),
basado en los calculos de la Ofi-
cina Central de Estadistica e In-
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formatica (OCEI, ahora INE) y
que coincide con la informacion
contrastada del BCV enios afios
en los que se ha podido compa-
rar ambas series. En el caso del
segmento denominado profesio-
nal, se ha recurrido a Marquez &
Portela (1991). La informacion de
la poblacién asalariada que no se
encuentra en BCV (Anuario, BT,
IE) se ha basado en Martinez
Valero (2000), comparando cuan-
do ha sido posible con Valecillos
(1990).
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NOTAS

1. Si nos remontamos al régimen
de produccién esclavista la porcion del
trabajo pagado aparece en principio
como no retribuido aunque una deter-
minada parte se destine al manteni-
miento del trabajador, mientras que
bajo el sistema de la servidumbre la
distincion a que aludimos aflora niti-
damente, apareciendo separada tan-
to en el espacio como en el tiempo.

2. El plusvalor es ia ganancia en
general resultado del movimiento del
capital en general, no el beneficio de
un capitalista individual. Asi, el exce-
dente, contenido comun a todas las
sociedades con cierto desarrollo de las
fuerzas productivas, toma la forma en
el capitalismo de una masa de valo-
res.

3. Véanse al respecto Rosdolsky
(1968, p. 319) y Grossmann {1968, p.
106}, para evitar confusiones ajenas a
los fundamentos de la TLV. Esta inde-
pendencia sefialada es vital, pues sélo
cuando hacemos abstraccion de es-
tas fuerzas podemos analizar en su
pureza las leyes intrinsecas del MPC.
Como precio, expresion mercantil de
un valor, el salario se halla determina-
do por la competencia entre compra-
dores y vendedores, desajustes entre
oferta y demanda, etc., que provocan
alzas y descensos de su magnitud,
pero sb6lo explican sus oscilaciones
pasajeras. Como bien sefiala Mattick
(1975, p. 59} elio significa Gnicamente
que las relaciones de mercado son
esencialmente derivativas, circunscri-
tas como estan por las capacidades y
Jimitaciones del proceso de produc-
cion.

4. Mientras se analiza el valor de
la fuerza de trabajo no cabe integrar
los precios mercantiles. El volumen de
bienes de consumo necesario para la
reproduccién del trabajador depende
de las necesidades sociales, no del
salario real. El hecho de considerar
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una productividad del trabajo acrecen-
tada temporalmente supone un movi-
miento contrario de estas categorias.

5. Ante un aumento de la produc-
tividad que reduzca los costos de pro-
duccion de la fuerza de trabajo a la
mitad, podria darse el caso de que el
capital se beneficiara integramente y
el salario nominal por tanto descen-
diera a la mitad pero su capacidad
adquisitiva se mantuviera igual que
antes (salario real equivalente), lo que
conlleva una disminucion del salario
relativo. La evolucién divergente det
salario real respecto del salario relati-
vo (del cual es un componente) expre-
sa el sentido opuesto en que se mue-
ven el valor de la fuerza de trabajo y
uno de sus componentes, la masa de
mercancias que entran en los costos
de reproduccion de la clase obrera.

6. Marx expone esta relacion en
el capitulo XXIIl del volumen il de E/
Capital (pp. 69-196), primero bajo el
supuesto simplificador de una compo-
sicion de capital constante, situacion
favorable para el trabajador por la gran
demanda que existe, y posteriormente
considerando su aumento. Se debe a
su vez no olvidar que ef tomo il perte-
nece al libro |, que trata del proceso de
produccion del capital en general, ha-
ciendo todavia abstraccion de la com-
petencia entre diversos capitales.

7. Aunque la tendencia a la pau-
perizacion absoluta pudiera inferirse de
ciertos pasajes de la obra de Marx, los
cuales no pertenecen a escritos de su
madurez, no son estrictamente de ca-
racter econémico (véase por ejemplo
Marx, M}, o bien sacados de contexto y
no entendidos en términos relativos,
como en El Capital, lo relevante a es-
tos efectos es descubrir si de su es-
quema tedrico se desprende tal con-
clusion. Ello lleva ineluctablemente a
la afirmacion tajante de rechazar tal
idea y asi evitar malentendidos.

8. Debemos precisar una cues-
tion importante sobre la polémica en-
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tre los valores-trabajo y su manifesta-
cion externa como precios mercanti-
les. Pensamos que para la aproxima-
cion a la estimacion directa se requie-
ren estos ultimos ya que “el valor es
una categoria necesaria del analisis y
de la explicacion, no de la
cuantificacion” (Guerrero, 2000, pp.
225-26, nota 1) y defendemos esta le-
gitimidad.

9. Este cuadro es util como clasi-
ficacion de diferentes actividades pero
es una simplificacién de una realidad
compleja; asi, puede existir trabajo
gratuito en diferentes esferas profesio-
nales (ayudantes familiares en empre-
sas privadas, el servicio militar obliga-
torio no asalariado para el gobierno,
etc.) y cierta dificultad en separar lo
mercantil (coexistencia de subsidios y
ventas, etc.).

10. Marx analiza el concepto de ren-
ta en la sexta seccién del libro IIt de E/
Capital. Sobre este punto se deben
realizar dos aclaraciones previas (véa-
se también Camara lzquierdo, 2.003).
Por una parte el andlisis debe centrar-
se en la forma que esta categoria, con
origen en modos de produccién ante-
riores, adquiere bajo el capitalismo.
Por otra, su alcance no se limita a la
agricultura, eje de la argumentacion de
Marx, sino que se debe ampliar hasta
abarcar solares, minas, bosques, ya-
cimientos petroliferos y en general no
Unicamente recursos naturales, sino
cualquier bien no reproducible, como
pudieran ser las patentes; y ademas
se debe distinguir la renta que nace
de un precio de monopolio en virtud
de ciertas condiciones de mercado (no
objeto de nuestro analisis) de la que
emana de la existencia de una renta
como tal.

11. Esta discrepancia entre V y el
ingreso disponible del trabajador no
debe llevar a prescindir del concepto
de valor de la fuerza de trabajo, siguien-
do la argumentacién de Moseley (1982,
1986).
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12. El hincapié en las condiciones
de demanda no supone una contra-
diccion con la TVT expuesta. Al contra-
rio, partir de la teoria de la renta para
elaborar una visién general del valor
significaria no contemplar las condi-
ciones particulares de la propiedad
(agraria, petrolera, etc.) que hacen na-
cer esta categoria y hacer abstraccion
de las diferentes condiciones institu-
cionales de la propiedad de la tierra,
del capital y la fuerza de trabajo; en
definitiva, de la forma concreta de exi-
gir un ingreso rentistico hasta llegar a
una teoria global de los ingresos naci-
dos en el proceso de produccion (véa-
se Mandel, 1962, 11, pp. 54-55).

13. Véanse los calculos y argu-
mentaciones de A. Baptista (1.980, pp.
232 y 448; 1985, pp. 230-231).

14. E! salario relative “oficial”
{SRof) hace referencia al porcentaje
del conjunto de remuneraciones sala-
riales respecto al ingreso factorial to-
tal [SRof=RA / (RA+EE)] de acuerdo a
las estadisticas oficiales. Por otra par-
te en {o sucesivo se obviara la referen-
cia a las fuentes estadisticas en la pre-
sentacion de los datos de las estima-
ciones efectuadas ya que ello se ex-
plica en el apéndice.

15. Se puede apreciar que el afo
1984 aparece repetido, vy ello se debe
al cambio en la referencia de precios
llevada a cabo por el BCV, sustituyen-
do a la anterior de 1.968. Se ha decidi-
do presentar los resultados de esta
forma debido a que asi figuran tam-
bien las estadisticas consultadas de
dicho organismo.

16. El desarrollc de las fuerzas
productivas implica ahorro de trabajo
abstracto socialmente necesario para
la produccion mercantil, lo cual se vin-
cula al trabajo tanto directo como indi-
recto invertido en la produccién y su-
giere una visién global de la misma,
en virtud de la creciente interdependen-
cia sectorial. En este sentido se debe-
fia proceder a un calculo de la produc-

tividad de los sectores que proporcio-
nan dichos medios de vida para deter-
minar si permiten una reduccion del
valor de la fuerza de trabajo. La caren-
cia estadistica sin embargo aconseja
incorporar una vision amplia en los
calculos y obliga a recurrir a las esti-
maciones ortodoxas. Seguln las cifras
oficiales se puede estimar la producti-
vidad aparente, considerada como el
ratio PIB por persona ocupada (lo cual
excede al grupo de los asalariados).
Por tanto este apartado, al igual que el
anterior, sélo tiene un propésito de
ilustrar una dimension cualitativa y que
sirva de instrumento para el andlisis
ulterior, por lo que reconocemos las
limitaciones de cara a estimar la pro-
ductividad en estrecho vinculo con el
valor de la fuerza de trabajo.

17. Véanse al respecto Moseley
(1982, pp. 273-274), Gouverneur (1990,
p. 20), Shaikh & Tonak (1994, p. 68) o
Guerrero (1989, pp. 468-470).

18. Para el caso del CCF resulta
paradédjico su inclusién dentro del va-
lor agregado total mientras que en los
sistemas de cuentas nacionales ven-
ga definido como un costo de produc-
cién. En lo que si se coincide es en el
hecho de estimarlo conforme al costo
corriente de reposicién, en lugar del
precio de adquisicién historico.

19. Los cuales no pertenecen al
capital. A diferencia de la teoria con-
vencional, se deberian asignar a los
consumos intermedios. Respecto a
los capitales no productivos, como el
sector comercial, se vera que se les
trata de forma diferente.

20. Sobre la inclusiéon o no de los
impuestos netos de subvenciones,
existen diferentes interpretaciones,
segun se argumente que pertenecen
a la renta creada en el ambito produc-
tivo y apropiada por el Estado o bien
como el resultado de un proceso de
redistribucion posterior a la produc-
cién. Marx (VI (Inédito), p. 82) afirma
que los impuestos {como los servicios
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estatales) pertenecen a los falsos cos-
tos de produccion, lo que si implicaria
incluirlos en la plusvalia total. Sin em-
bargo autores como Guerrero (1989),
Cockshott et al (1995) o Mandel (1962)
no los incluyen, por identificarlos como
una adicion arbitraria.

21. Consideremos la afirmacion
de Gregory Mankiw (1995, p. 29): “dado
que las imputaciones necesarias para
calcular el PIB so6lo son aproximadas,
y que el valor de muchos bienes y ser-
vicios queda excluido totalmente, el
PIB es un indicador imperfecto de la
actividad econdémica”, afnadiendo a
continuacién que, “sin embargo, en la
medida en que la magnitud de estas
imperfecciones se mantenga constan-
te con el paso del tiempo, el PIB es util
para comparar la actividad econdmica
de un afo a otro”. Justificacion seme-
jante se puede aplicar a lo aqui ex-
puesto.

22. Martinez Gonzalez (2003, p. 14)
comenta que “en México, como en ge-
neral en los paises subdesarrollados,
el ingreso de los trabajadores por cuen-
ta propia tiene una influencia sobre las
estimaciones de la tasa de plusvalor,
porque se registra como superavit de

explotacion por las Cuentas Naciona-
les Mexicanas. Por lo tanto, la canti-
dad correspondiente al plusvalor se
sobreestima”. De igual forma hemos
procedido en nuestros calculos al re-
presentar Venezuela un caso analogo
al de México.

23. Aclarese que este comentario
sobre la especificidad no niega que se
pueda realizar en cierto sentido
plustrabajo, ya que los salarios y otras
condiciones laborales vienen regula-
dos por factores inmersos en la dina-
mica del capital y del mercado de tra-
bajo. Al respecto Rowthorn (citado en
Gough, 1982, p. 217) argumenta que
en la medida que estos trabajadores
realizan mas trabajo que el TTSN in-
corporado en las mercancias que con-
sumen se puede considerar que si
realizan plustrabajo. No obstante
obviamos el debate sobre esta cues-
tion.

24. Para esta decision se ha toma-
do en cuenta también en cierta mane-
ra la cuenta de resultados contables,
ya que si no existe excedente de ex-
plotacion en el balance de una activi-
dad se puede inferir su caracter im-
productivo.
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